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RESUMEN

En esta investigacion se analiza la competitividad del euro y el doélar estadounidense
examinandose a través de tres etapas: en la primera, se obtiene un indice de
competitividad para cada una de las variables que inciden en la determinacion del tipo
de cambio, en la segunda se realiza un analisis estructural de cada una de las variables

mientras que en la tercera, se obtiene un indice global de competitividad.

La metodologia utilizada es el Analisis Factorial de Correspondencias el cual se
encuentra dividido en seis fases: a) las pruebas de confiabilidad, b) el calculo de una
matriz que exprese la variabilidad conjunta de las variables, c) la extraccion del namero
optimo de factores, d) la rotacidon de soluciones para facilitar su interpretacion, e) la
estimacion de las puntuaciones graficamente, y f) la determinacion del indice de

competitividad.

En el trabajo se consideraron treinta y cuatro economias cuyas monedas son las méas
comercializadas internacionalmente donde se incluyen a Argentina, Australia, Austria,
Bélgica, Brasil, Canada, Chile, China, Chipre, Corea, Estonia, Finlandia, Francia,
Alemania, Grecia, Hong Kong, Irlanda, Italia, Jap6én, Luxemburgo, Malta, México,
Paises Bajos, Noruega, Portugal, Singapur, Eslovaquia, Eslovenia, Espana, Suiza, Suecia,

Reino Unido, Estados Unidos y la Zona Euro.




De los resultados obtenidos a través del indice de competitividad global se concluye que
las economias mas competitivas son: Estados Unidos seguido de Reino Unido, la Zona
Euro, Noruega, Brasil, Singapur, Japon, Francia, Australia, Alemania, Canada, China,
Paises Bajos y Suecia. Siendo el dblar estadounidense la moneda més competitiva en

relacion al euro.

Estados Unidos se ubica como la economia mas competitiva globalmente. Donde las
variables que tienen un mejor desempeio son innovacion y tecnologia, politica salarial y
tamano de la economia y ambiente econémico global en ese orden. La Zona Euro ocupa
la tercera posicion -después de Inglaterra- colocAndose como la tercera economia mas
competitiva en el ambito internacional. Los mejores desempenos en esta area
econOmica se obtuvieron en las dimensiones de politica salarial y politica comercial

respectivamente.

Si bien los valores de la competitividad en México se localizan por abajo de la media
algunas dimensiones se encuentran muy cercanas a ella como es el caso de la politica
fiscal y la politica salarial. En tanto que, en el indice de competitividad global México se

encuentra en el lugar nimero 26.




ABSTRACT

This research analyzes the competitiveness of the euro and the U.S. dollar examined
through three stages: the first gives an index of competitiveness for each of the variables
that influence the exchange rate determination in the second performed a structural

analysis of each the variable while the third, you get a global index of competitiveness.

The methodology used is the Analysis Factorial of Correspondences. Analysis that is
divided in six phases: a) the reliability tests, b) the calculation of a matrix that expresses
the joint variability of the variables, c) the extraction of the optimal number of factors,
d) the rotation of solutions to facilitate interpretation, e) the estimation of the

punctuations graphically, and f) the determination of the competitiveness index.

The paper was carried out considering thirty-four economies which currencies are most
traded internationally where they are included Argentina, Australia, Austria, Belgium,
Brazil, Canada, Chile, China, Cyprus, Korea, Estonia, Finland, France, Germany, Greece,
Hong Kong, Ireland, Italy, Japan, Luxembourg, Malta, Mexico, Netherlands, Norway,
Portugal, Singapore, Slovakia, Slovenia, Spain, Switzerland, Sweden, United Kingdom,
The United States and the Euro-zone.

From the results of the index of global competitiveness there is concluded that the most
competitive economies are: The United States followed (consecutive) by United

Kingdom, the Euro-zone, Norway, Brazil, Singapore, Japan, France, Australia,




Germany, Canada, China, Netherlands and Sweden. Staying as the most competitive

currency the U.S dollar against the euro.

United States ranks as the most competitive economy globally. Where the variables that
do better are: innovation and technology, pay policy and size of the economy and
economic global environment in that order. The Euro-zone occupies the third position —
after England- standing as the most competitive economy in the international arena.
The best economic performance in these area were obtained in the dimension in the

dimension of pay policy and trade policy respectively.

While the values of competitiveness in Mexico are located below the mean for some
dimensions are very near to the media as it is the case of the fiscal policy and the pay
policy. In relation to the index of global competitiveness Mexico occupies the place

number 26.




INTRODUCCION

En la actualidad se viven una serie de cambios de orden financiero que han trascendido
al punto de repercutir en todo el sistema econémico internacional; particularmente el
sistema monetario que enfrenta una nueva problematica y retos que plantea la

globalizacion.

Hoy en dia se vive un escenario de poder compartido donde el dolar
estadounidense ha dejado de ser la divisa internacional hegemonica para volcarse a un
entorno donde diversas divisas buscan acaparar un porcentaje de los mercados
internacionales posiciondndose como divisas altamente competitivas. Sin embargo, para
que una divisa pueda ser competitiva subyacen una serie de valores y atributos. Estos
atributos se convierten en dimensiones que van a incidir en la competitividad de las
monedas y por consecuencia de sus economias, que van desde una adecuada politica
monetaria, fiscal y comercial hasta el movimiento de los mercados y actividad

cambiaria.

Particularmente la Zona Euro que actualmente integra a 17 paises ha tomado
medidas de integracion en su politica monetaria principalmente a fin de darle peso a su
moneda en comtn denominada: euro. La llegada del euro ha traido consigo una serie de

cambios de orden econdémico y particularmente financiero.

Desde su introduccion el 01 de enero de 1999 hasta la fecha, el euro ha emergido
como la segunda moneda mas importante en el mundo. La Zona euro ofrece la
oportunidad de un largo, profundo y creciente mercado financiero integrado para

operaciones foraneas dispuesto a mantener activos denominados en euros. La politica




monetaria conducida por el Banco central Europeo, ciertamente ha contribuido a

aumentar y mantener la confianza en el euro (Bini Smaghi, 2011).

Esto se ve reflejado en diferentes ambitos como son las transacciones
internacionales tanto de divisas como de bienes y servicios, las reservas de los bancos
centrales que en muchos de los paises desarrollados y asi como en los paises en vias de

desarrollo se mantiene una proporcion de las reservas en euros, etc.

No obstante el éxito del euro como moneda regional este sistema monetario ha
sufrido diversos reveses debido entre otros factores a la crisis actual y a los problemas de
convergencia de los paises miembros de la Zona Euro, donde las asimetrias de los paises
miembros comienzan a remarcar problemas y a generar desequilibrios en la euro area.
Destacando el caso de Grecia y la crisis econ6mica tan fuerte que se vive en dicho pais
debido a que su déficit fiscal es del 12 por ciento de su PIB y la deuda de su gasto publico
del 114.8 por ciento. El debate oscila entre la viabilidad y pertinencia respecto al rescate
de Grecia entre los paises miembros y las politicas que debe adoptar la Zona a nivel
macro; y al interior del pais surge el debate en relaciéon a la pertinencia de las medidas
de austeridad recomendadas que podrian ocasionar una polarizaciéon social entre los

ciudadanos provocando decrecimiento del bienestar de la poblacion.

Mientras que, a la par el dolar estadounidense enfrenta a su vez diversos
problemas por la inestabilidad de su pais alcanzado niveles de deuda exorbitantes (100
por ciento de su Producto Interno Bruto), que se ven reflejados en algunos sectores de la
economia y la inconformidad de las personas ante el desempleo y las medidas tomadas

por el gobierno para contrarrestar esta crisis.

Esto con lleva a un panorama incierto respecto al mercado de divisas y con ello de
la economia mundial. Donde surgen dudas respecto a la competitividad de las divisas

en diversas dimensiones y su comportamiento que incide en la economia real.




En este contexto de transformaciones en el sector financiero y la competitividad
de las divisas, el objetivo general de esta investigacion es determinar los factores que

inciden en la competitividad del dolar estadounidense frente al euro.

La hipétesis central de la investigacion es que la competitividad del dolar
estadounidense frente al euro - expresada por el diferencial en el tipo de cambio - se
encuentra determinada por la politica monetaria, la politica comercial, la politica fiscal,
el tamano de la economia y ambiente econémico global, la innovacion y tecnologia, la

politica salarial y la propia politica cambiaria.

A fin de probar o disprobar la hipétesis planteada asi como cubrir los objetivos de
la investigacion se utiliza en el presente trabajo el Analisis Factorial de
Correspondencias, herramienta estadistica multivariante cuyo objetivo es representar
una estructura implicita que posee un grupo de variables tomando la correlaciéon de
variables y tipificAndola en factores. Siendo una de las ventajas de esta metodologia
sobre algunos métodos de dependencia como son los anéilisis de regresion, que no
impone restricciones a priori sobre las formas funcionales o clasificacion de las
variables lo que permite una explicacion méas amplia sobre el conjunto de variables e

indicadores a utilizar.

A través del Anélisis Factorial de Correspondencias se presentan resultados para
cada una de las dimensiones contrastando indicadores a fin de lograr un estudio
detallado del impacto de cada variable en los paises objeto de estudio. Asi mismo se
obtienen subindices por cada una de las dimensiones para finalmente obtener un indice
de competitividad global logrando un analisis sistémico de las variables consideradas en

el indice de competitividad global.

La investigacion se encuentra estructurada en el siguiente orden. En el primer
capitulo se expone la situacién problematica, objetivos, justificacién y pertinencia del

proyecto, asi como las hipotesis.




En el segundo capitulo se elabora un marco contextual y referencial de la

situacion del mercado de divisas, asi como del surgimiento del euro y sus antecedentes.

En el tercer capitulo se realiza un analisis de los principales indicadores
economicos a fin de conocer a profundidad la situacion actual de la Zona Euro y Estados
Unidos.

El cuarto capitulo se revisan los elementos tebricos y conceptuales de la
competitividad del dolar estadounidense frente al euro, es decir se realiza una revision
exhaustiva de la literatura que da cuenta de las variables que inciden en la

determinacion de la competitividad de las monedas.

En el quinto capitulo se describe la metodologia a utilizar, esto es, el analisis
factorial de correspondencias y cada una de sus fases hasta la determinacién del indice

de competitividad.

En el sexto capitulo se presentan los resultados obtenidos al aplicar la
metodologia del analisis factorial de correspondencias para cada una de la dimensiones
objeto de estudio, el indice de competitividad global y el anélisis especifico para Estados

Unidos, la Zona Euro y México.

Finalmente se abordan las conclusiones y recomendaciones, donde se destacan

los aspectos fundamentales de la investigacion.




cApritTuLO 1

FUNDAMENTOS DE LA INVESTIGACION

1 Acto de investigar va mas alla de seguir una serie delineamientos metodologicos
Eya que demanda la construccion de conocimiento y resolucion de problemas. Este
capitulo aborda el corazén o bien la parte medular de la tesis ya que se analizan,
explican y plasman los fundamentos de la investigacion es decir, se detalla la
situacion que origina la problematica de la tesis de investigacion, se especifica el
problema a investigar asi como el objetivo e hipdtesis de la investigacion dando una

sustentada justificacion de la importancia del tema a investigar.
1.1. Situacién Problematica.

El punto de partida de la investigacion es la existencia de una situaciéon que requiere ser
investigada para esclarecerla, mejorarla, hacer propuestas respecto a ella, resolverla...
(Bunge, 2004). Dicha situacién se conoce como problema, siendo este un
procedimiento dialéctico que tiende a la eleccion o al rechazo o también a la verdad y al

conocimiento (Aristoteles tomado de Xirau, 2000).




La moneda nunca es estatica, ésta evoluciona acorde a las lineas previsibles de
crecimiento de las naciones; entre estas monedas a finales del siglo pasado comenzo a

destacar el euro.

La llegada del euro podria ser el acontecimiento mas importante en el régimen
monetario internacional desde la aparicion del dolar estadounidense como la moneda
dominante poco después de la creaciéon en los Estados Unidos del Banco Central, el
Sistema de la Reserva Federal, en 1913; puesto que en estos ultimos afios la moneda
unica (euro) empez6 a repuntar y ya para el 2005 rebas6 una nueva marca historica

cotizando en torno a los 1,5 dblares (Larrafaga, 2005).

Analistas expertos de ambos lados del Atlantico coinciden en dar por enterrada la
politica del ddlar y mientras el mercado norteamericano trata de revertir este efecto
buscando un acuerdo multilateral para mantener la caida del doélar dentro de niveles

que no perjudiquen en exceso, mientras tanto el mercado va dictando su veredicto.

Algunos problemas empiezan a vislumbrarse entre ellos el factor de riesgo para el
mercado de bonos y al tiempo que encarece el precio de los productos importados en
este pais, lo que tendra un efecto inmediato sobre los déficit comercial y corriente;
mientras que para la Union Europa (UE) concretamente la euro zona representa una
pérdida de competitividad para sus exportaciones, afectando principalmente a Alemania
y Francia, aunque este factor sea contrarrestado con una rebaja significativa de la
factura energética, dado que los precios pagados en euros por el petréleo que se importa

son menores por la depreciacion del ddlar.

Es claro que el ddlar ha sido la moneda dominante en la economia mundial por
casi un siglo, sin embargo diversas divisas comienzan a repuntar y a tomar parte de los
mercados internacionales entre estas monedas destaca el euro que provee la primera
competencia real para el dolar en el mercado global de divisas. No obstante poco se
conoce del tema y mas ain no queda del todo claro que tan competitivo es el euro

respecto del dolar.




Actualmente ambas economias han tenido que lidiar con diversos problemas
tanto financieros como economicos, siendo que, el dolar estadounidense enfrenta
problemas de deuda considerables como es el caso de su déficit fiscal, problemas de
desempleo, etc. El euro enfrente sus propias dificultades derivadas de la disparidad de

las economias que forman parte de la union.

1.2. Descripcion del Problema.

Debido a lo antes mencionado, resulta necesario estudiar las ventajas y desventajas de
este nuevo paradigma a fin de aprovechar las primeras y minimizar las segundas, puesto

que el escenario no es previsible en todo su contexto.

Este nuevo marco monetario representa una transformacion significante en el
sistema monetario internacional, en el sistema econ6mico y en las relaciones
financieras, esto debido al peso que representa el euro que hoy dia es comparable con el

representado por el dolar de los E.E. U.U.

Sin embargo, el ajuste de la dindmica del tipo de cambio real euro-ddlar resulta
un reto puesto que el tipo de cambio de una moneda respecto de otra depende de varios
factores, al ser sensible a distintas variables econ6micas, que sin duda afectan la
relacion euro-dolar, que a su vez impacta en la economia internacional y concretamente

a las relaciones comerciales y financieras de México.

Dicha inercia es particularmente importante para las diversas funciones de una
moneda entre las que cabe destacar su relevancia como medio de cambio o bien como
medio de reserva de dinero; que hasta hace algunos anos la inica moneda con un peso
significativo internacionalmente fue el ddlar, siendo la moneda facturada alrededor del
mundo para las principales transacciones comerciales, medio de reserva para los
gobiernos —incluyendo México- e incluso una moneda a la que muchas economias

ligaron su politica monetaria optando por un tipo de cambio pegged?. Sin duda el délar

Z Tasas ancladas al valor de una divisa extranjera.




continua representando un papel fundamental en la economia internacional, aunque su
poder ahora se ve compartido con la nueva moneda adoptada por algunos paises
europeos. Esto representa pues, cambios significativos y un nuevo orden monetario

internacional que por ende, repercute a México y el mundo.

Este escenario como bien se puede apreciar, esta generando importantes cambios
en distintos sectores de la economia mundial en ambos sentidos, es decir, generando
competitividad en algunos sectores y desventajas en otros, por lo que resulta relevante
conocer cudles son las aristas clave dentro de este nuevo marco monetario, de ahi que se

derivan la siguiente pregunta de investigacion:

1.- ¢Cuéles son las variables que determinan la competitividad de las monedas y
especificamente del dblar vs euro?
Para tratar de responder a la pregunta principal, se deriva la siguiente pregunta
especifica, con la cual esta investigacion daria respuesta sobre los niveles de
competitividad del ddlar vs euro y su impacto e importancia en el nuevo orden

monetario internacional. La pregunta especifica al problema planteado es:

2.- ¢Qué factores influyen en el precio relativo de las divisas y particularmente

del dolar frente al euro?

En palabras de Robert A. Mundell "...No pensaremos mas en un doélar dominante
debido a un acuerdo monetario internacional, sino aquel en el que el poder es
compartido por el dolar, el euro y el yen con una cantidad de poder residual entre el
Fondo Monetario Internacional (FMI) y los demas paises...”, “...Esto es en mi opinién
un gran paso adelante, ya que seguira trayendo nuevas y significativas ideas de reforma
de la arquitectura financiera internacional. El euro promete ser un catalizador para la

reforma monetaria internacional...”




1.3 Objetivo de la Investigacion.

De dichas preguntas de investigacion se desprenden los siguientes objetivos:

Objetivo general:

Identificar los principales factores que inciden en la competitividad de las monedas y

particularmente en el dblar estadounidense frente al euro.

Objetivo especifico:

El objetivo especifico de este trabajo punto de referencia o senalamiento que guian el
desarrollo de una investigacion y a cuyo logro se dirigen todos los esfuerzos de la
investigacion (Rojas, 1996), mismos que ayudaran al cumplimiento del objetivo general
es:

Identificar los principales factores que influyen en el precio relativo de las monedas

y esencialmente del dolar frente al euro.

1.3 Justificacion.

El euro es la moneda tnica que comparten actualmente 173 Estados miembros de la
Uni6on Europea (UE), que forman la zona del euro. La introduccion del euro en 1999 fue
un importante paso hacia la integracion europea. También constituye uno de sus
principales éxitos: aproximadamente 320 millones de ciudadanos de la UE lo emplean
actualmente como moneda y disfrutan de sus ventajas, que se seguiran extendiendo a

medida que otros paises de la UE vayan adoptando el euro.

® Se introduce Estonia como miembro a partir del 2011.




Al introducirse el 1 de enero de 1999, el euro se convirtié en la nueva moneda
oficial de 11 Estados miembros, sustituyendo a las antiguas monedas nacionales (tales
como el marco aleméan o el franco francés) en dos etapas. En primer lugar se introdujo
como moneda virtual para los pagos no efectuados en efectivo y con fines contables,
mientras que las antiguas monedas siguieron empleandose en los pagos en efectivo,
siendo consideradas como divisiones del euro. Posteriormente, el 1 de enero de 2002, el

euro aparecio fisicamente, en forma de billetes y monedas.

El euro no es la moneda de todos los Estados miembros. Dos paises (Dinamarca y
el Reino Unido) han optado por la clausula de «exclusién voluntaria» contemplada en el
Tratado, que les exime de participar en la zona del euro, mientras que el resto (muchos
de los nuevos Estados miembros méas Suecia) todavia no cumplen las condiciones para
adoptar la moneda tinica. Una vez que lo hagan, sustituiran su moneda nacional por el

euro.

Todos los Estados miembros de la UE forman parte de la Unién Econ6émica y
Monetaria (UEM), la cual puede definirse como una fase avanzada de integracion
econdémica basada en un mercado tinico que implica una estrecha coordinacion de las
politicas econémicas y fiscales y, en el caso de los paises que cumplen ciertas

condiciones, una politica monetaria tinica y una moneda tinica: el euro.

El proceso de integracion economica y monetaria de la UE se desarrolla
paralelamente a la propia historia de la Unién. Cuando se fund6 la Comunidad
Econémica Europea (CEE) en 1957, los Estados miembros se centraron en el
establecimiento de un «mercado comun». Con el tiempo resulté clara la necesidad de
una cooperacion econOmica y monetaria mas estrecha para un mayor desarrollo y
florecimiento del mercado interior. Sin embargo, el objetivo de lograr una plena unién
econdmica y monetaria y una moneda Unica no se consagré hasta el Tratado de
Maastricht de 1992 (Tratado de la Unién Europea). Dicho Tratado establecia las normas
basicas para la introduccion de la moneda tinica y determinaba los objetivos de la UEM,
las responsabilidades de cada protagonista y las condiciones que deben cumplir los

Estados miembros para poder adoptar el euro. Estas condiciones se conocen con el




nombre de «criterios de convergencia» (o «criterios de Maastricht»), y consisten en una
inflacion baja y estable, un tipo de cambio estable y unas finanzas publicas saneadas

(Comision Europea, 2007).

La llegada del euro constituye uno de los cambios méas significativos y
trascendentes en la historia del sistema monetario y financiero internacional en los
ultimos tiempos; para que esta integracion europea se produjera tuvieron que pasar 45
afios, aun cuando fue uno de los primeros objetivos de la Creacién de las Comunidades
Europeas en 1957, esto debido a que la unificacion de la moneda siguié un camino lento
y tortuoso en el cual se tuvieron que derribar una serie de obstaculos tales como

soberania nacional y rivalidad entre paises miembros.

La consolidacion del euro supone un sistema monetario mundial con poder mas
compartido, puesto que se espera que antes del 2010 més de la tercera parte de las
transacciones financieras y de los intercambios bancarios de los paises desarrollados se
realicen en euros, incluso algunos paises petroleros comienzan a facturar el petroleo en
euros, entre los cuales, destacan Iraq e Iran. Paises como Corea del Norte han dejado de
utilizar el doélar en su comercio internacional, Venezuela, Rusia y China han
diversificado las reservas de sus bancos centrales a favor del euro, los bonos del tesoro

del Brasil se cotizan en euros (James, 2007).

Cabe recordar que al nacer la nueva divisa europea, su tasa de cambio se fijo en
1.18 unidades respecto del dolar americano, siendo para muchos una sobrevaloracién de
la moneda que no reflejaba la realidad macroeconémica y las oportunidades de
inversion tanto productiva como financiera comparativamente con E.E.U.U. Sin
embargo, la tasa de cambio de la moneda Gnica europea parece haberse ajustado, con el
transcurso del tiempo, tanto al comportamiento de las economias europeas, como al
comportamiento del mercado internacional, y ya para el afio 2002, el euro comenz6 a
valorizarse. Aunque la recuperacién del euro, de acuerdo con algunos analistas, no
obedece a una mejora de los fundamentos que la rodean, sino pareciese ser mas por una
depreciacion del doélar, ya que desde hace tiempo el dolar esta perdiendo valor frente a

otras divisas, beneficiandose el yen y el euro principalmente.




Ademas de ser la moneda de la zona del euro, el euro tiene gran peso a nivel
internacional. Las monedas son el medio a través del cual la riqueza se acumula, se
conserva y se intercambia entre paises, organizaciones y personas. Una moneda de gran
proyeccion internacional, como el euro, realiza estas funciones a escala mundial. Desde
su introduccion en 1999, se ha convertido en una importante moneda en las
transacciones internacionales, so6lo superada por el dolar estadounidense (Comision

Europea, 2010).

Las proyecciones a futuro sefialan que en un gran mercado financiero, en el que
los activos denominados en euros se negocian fluidamente, mejora el atractivo del euro
como moneda internacional. Por lo que es trascendental conocer la magnitud de estos
cambios y como estan afectando y afectaran los distintos sectores de la economia, que
sectores seran beneficiados y cuales son los factores determinantes de este movimiento
financiero, politico y economico. Bajo este nuevo orden es necesario conocer la
competitividad de las monedas de mayor trascendencia derivada de los cambios de

paridad de las monedas.

1.4 Hipétesis.
Las hipétesis son guias para la investigacion. Indican lo que estamos buscando o
tratando de probar y se definen como explicaciones tentativas del fen6meno investigado

(Zalta, 2009).

Hipobtesis general:

1. La competitividad del délar estadounidense frente al euro - expresada por el
diferencial en el tipo de cambio - se encuentra determinada por la politica
monetaria, la politica comercial, la politica fiscal, el tamano de la economia y
ambiente econdémico global, la innovacion y tecnologia, la politica salarial y la

propia politica cambiaria.




i. VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad del d6lar estadounidense frente al euro.

ii. VARIABLES INDEPENDIENTES:

e Politica Comercial.

e Politica Fiscal.

e Politica Monetaria.

e Tamanos de la Economia y Ambiente Econémico Global.
e Tecnologia y Educacion.

e Politica Salarial.

e Politica Cambiaria.

Hipobtesis especifica:

1. La competitividad de la politica comercial de las economias se ve determinada
por la magnitud del comercio internacional, el valor monetario del comercio
exterior, la relevancia nacional del comercio exterior, las barreras no

arancelarias y las demoras en comercio internacional.

VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad de la politica comercial.

VARIABLE INDEPENDIENTE:
La magnitud del comercio internacional, el valor monetario del comercio
exterior, la relevancia nacional del comercio exterior, las barreras no arancelarias

y las demoras en comercio internacional.

2, La competitividad de los paises en materia de politica fiscal esta determinada

por los impuestos a personas morales e impuestos totales, impuestos a
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personas fisicas e ingresos (porcentaje del PIB), gasto de gobierno porcentaje

del PIB, y la deuda del gobierno y pago de impuesto.

VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad de los paises en materia de politica fiscal.

VARIABLE INDEPENDIENTE:
Los impuestos a personas morales e impuestos totales, impuestos a personas
fisicas e ingresos (porcentaje del PIB), gasto de gobierno porcentaje del PIB, y la

deuda del gobierno y pago de impuesto.

La competitividad relativa a la politica monetaria de las economias esta
determinada por las tasas de interés y primas de riesgo; la balanza de pagos y
transferencias, la inflacion; el efectivo, acciones y derechos legales; el capital

bancario y activos; el crédito interno del sector bancario y las reservas.

VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad relativa a la politica monetaria.

VARIABLE INDEPENDIENTE:
Las tasas de interés y primas de riesgo; la balanza de pagos y transferencias, la
inflacion; el efectivo, acciones y derechos legales; el capital bancario y activos; el

crédito interno del sector bancario y las reservas.

La competitividad de las economias medida a través del tamafio de las
economias y ambiente economico global estd determinada por el valor
agregado de las economias y ambiente econémico global.
VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad de las economias medida a través del tamano de las economias

y ambiente econémico global.
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VARIABLE INDEPENDIENTE:

El valor agregado de las economias y ambiente economico global.

La competitividad de los paises en materia de innovacion y tecnologia esta
determinada por el alto desarrollo en tecnologia e innovacion, la inversion
global en innovacion y desarrollo, posicionamiento porcentual de inversion y
desarrollo en tecnologia e innovacion e indicadores complementarios del

desarrollo tecnologico.

VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad de los paises en materia de innovacién y tecnologia.

VARIABLE INDEPENDIENTE:
El alto desarrollo en tecnologia e innovacion, la inversion global en innovacién y
desarrollo, posicionamiento porcentual de inversion y desarrollo en tecnologia e

innovacioén e indicadores complementarios del desarrollo tecnolégico.

La competitividad de los paises en materia de politica salarial esta
determinada por la actividad laboral, empleo y participaciéon de las mujeres,
la fuerza laboral y empleo sector servicios, rigidez del empleo y empleo en
sector industria, desempleo y vulnerabilidad de empleo, y el empleo en

agricultura, PIB y participacion masculina.

VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad de los paises en materia de politica salarial.

VARIABLE INDEPENDIENTE:
La actividad laboral, empleo y participacion de las mujeres, la fuerza laboral y
empleo sector servicios, rigidez del empleo y empleo en sector industria, el
desempleo y vulnerabilidad de empleo, y el empleo en agricultura, PIB y

participacion masculina.




12

7.

La competitividad de los paises en materia de politica cambiaria esta
determinada por el movimiento del tipo de cambio y las operaciones

financieras de divisas.

VARIABLE DEPENDIENTE:

La competitividad de los paises en materia de politica cambiaria.

VARIABLE INDEPENDIENTE:

El movimiento del tipo de cambio y las operaciones financieras de divisas.
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CAPITULO 2

LA CONFIGURACION DEL NUEVO ORDEN

MONETARIO INTERNACIONAL

Li configuracion del orden monetario internacional ha sufrido varios cambios
istoricos a lo largo de los siglos, desde la acumulacion de metales preciosos y
particularmente oro como medio de respaldo o referente internacional utilizado
particularmente hasta el siglo XIX, o bien como la paridad oro-délar utilizada al término
de la Segunda Guerra Mundial. Por lo que se exponen en este capitulo el paso historico

que ha originado el actual sistema monetario internacional.

Winston Churchill en su discurso pronunciado en la Universidad de Zurich, el 19
de septiembre de 1946, a poco tiempo de haber finalizado la Segunda Guerra Mundial
(SGM), sugiere la creacion de un Consejo Europeo (CE) con la finalidad de resolver los
problemas posguerra existentes, siendo una de las principales problematicas de la
situacion de la industria europea. Asi pues, en 1948 bajo el marco del Congreso de la

Haya, surge la Organizacion para la Cooperacion Econémica Europea (OCEE) con el fin
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de promover el Plan Marshall denominado oficialmente European Recovery Program,
propuesto por Estados Unidos (EE.UU) para la reconstrucciéon de los paises europeos y
evitar el comunismo. El 5 de mayo se funda el CE que supone el primer paso hacia una
unién, sin embargo dicho consejo trajo consigo controversia entre pensadores

unionistas y federalistas.

Otro antecedente importante a destacar es la unificacién de las producciones
francesas y alemanas de carbon y acero, creando asi una organizacion que ayudara a la
reconstruccion sin conflicto de los principales proveedores de estos recursos; entrando
en vigor el 25 de julio de 1952 con una duracién de cincuenta anos el Tratado
Constitutivo de la Comunidad Europea del Carbon y del Acero (CECA), siendo los
Estados miembros Alemania, Bélgica, Francia, Holanda, Italia y Luxemburgo. Este
Tratado trajo consigo la eliminacion de contingentes4 y derechos aduaneros, la
intensificacion de los intercambios de los paises miembros y la financiacion de
proyectos. El éxito de la CECA dio pié a la firma y entrada en vigor el primero de enero
de 1958 de dos tratados maés: Tratados Constitutivos de la Comunidad Econémica
Europea (CEE) y de la Comunidad Europea de la Energia Atomica (CEEA 6
EURATOM), éste altimo creado con la finalidad de crear un mercado comun de energia
nuclear, donde se pudiera comerciar bajo un esquema de libre circulacién la materia
prima, tecnologia y mano de obra especializada para la produccion de este recurso;
mientras que el Tratado CCE pretendia llegar a acuerdos en materia de politicas
agricolas, de transporte y econd6micas, el libre movimiento de mercancias, personas,
servicios y capitales con una tarifa aduanera unica. Los afios siguientes se fueron
sentado bases de unificacion cada vez méas consecutivas: en 1959 se firma el Tratado
Constitutivo de la Asociacion Europea de Libre Comercio (AELC), en 1962 se sentaron
las bases para una Politica Agraria Comtn (PAC) asi como el Banco Europeo de
Inversiones (BEI), en 1965 se firma el Tratado de Fusion de los ejecutivos de las tres
comunidades (CECA, CEE y CEEA). No obstante, la situacion politica no era
precisamente la mejor ya que Francia inici6 un boicot a todas la reuniones de las

instituciones europeas, conocida como la “crisis de la silla vacia” (Europa, 2007).

* Barrera al comercio internacional que consiste en permitir la importacion de una cantidad determinada de un bien,
con una tarifa arancelaria especial.
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2.1Principales Etapas de la Formacion Europea Monetaria.

2.1.1. La Serpiente Europea, un Intento de Poner en Marcha un

Sistema Monetario Europeo.

Marcando como antecedente distintos tratados de unificacion comercial, en 1970 en el
Informe Werner, se adopta una resolucion para la Unificacion Europea Monetaria
(UME) a un plazo de diez afios, por lo que los entonces seis miembros de la CEE, como
Alemania, Bélgica, Francia, Italia, Luxemburgo y los Paises Bajos junto con Irlanda,
Dinamarca y Reino Unido dieron marcha al sistema llamado “Serpiente Europea”. Este
sistema consistia en fijar paridades entre las monedas nacionales y el dolar
estadounidense, donde cada pais miembro podia fluctuar manteniendo una diferencia
maxima del 2.25 % entre el techo 6 banda superior (moneda méas fuerte) y el piso 6
banda inferior (moneda mas débil),tratando de mantener asi estabilidad en las
cotizaciones cruzadas. Para lograr esto se crearon organismos de apoyo como el Fondo
Europeo de Coordinacion Monetaria (FECOM), sin embargo, los resultados no fueron
los esperados debido en gran medida a las perturbaciones generadas por el alza de los
precios del petroleo, provocando asi desequilibrios en los tipos de cambio,
produciéndose devaluaciones y revaluaciones, salidas y entradas del mecanismo de
estabilidad cambiaria, por lo que la Serpiente se vié reducida a un area circundante al

marco aleman (Lacayo, 2001).

2.1.2. El Sistema Monetario Europeo y la Unidad de Cuenta Comun: el
ECU.

El sistema de la Serpiente Europea, dio paso a un proyecto de cooperacion monetaria
mas estrecha. E1 SME, cuyo instrumento central es el ECU (European Currency Unit);
su entrada en vigor fue el 13 de marzo de 1979, con esto se intento minimizar las

fluctuaciones entre las monedas de los Estados miembros y del ECU.
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El ECU fue un instrumento de pago de deuda de bancos centrales de los paises
miembros de la CEE siendo ésta una “moneda compuesta”; esta cesta de monedas fue
construida a partir de ponderaciones definidas acorde a la importancia de cada
economia, para mantener los tipos de cambio entre las bandas fijadas se
comprometieron las economias a participar con intervenciones en los mercados
monetarios, de tal forma que se encuentra la equivalencia con cualquiera de las
monedas que componen el ECU partiendo de los tipos de cambio bilaterales; dentro de
este mecanismo se establece una posibilidad de ampliacion (como lo fue el caso de la
peseta espanola) partiendo de margenes de flotacion del +/- 2.25%, con una posibilidad
de ampliacién de +/- 6% para Italia, Reino Unido y més adelante Espafa y Portugal que
no podian cumplir los margenes fijados (Lobo, 1999). Este sistema trajo consigo una

mayor coordinacion de las politicas econémicas entre los paises europeos.

Tabla 2.1
Composiciéon del ECU
(unidades de moneda nacional por ECU).

Al 03 de marzo de Al 17 de septiembre Al 21 de septiembre

1979 de 1984 de 1989
Marco Aleman 0.828 0.719 0.6242
Franco francés 1.15 1.31 1.332
Florin holandés 0.286 0.256 0.2198
Franco Belga 3.66 3.71 3.301
Franco 0.14 0.14 0.13
luxemburgués
Lira italiana 109 140 152.8
Corona danesa 0.217 0.219 0.1976
Libra irlandesa 0.00759 0.00871 0.00855
Libra esterlina 0.0885 0.0878 0.08784
Dracma griego 1.15 1.44
Peseta espaiiola 6.885
Escudo Portugués 1.393

Fuente: Elias, J. (1996). ‘El Desafiament de la Moneda Unica Europea’. Col- lecci6é Estudis i Informes
del Servei d'Estudis de "La Caixa", 7 .
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2.1.3. El Acta Unica Europea, el Informe Delors y el Tratado de la

Unién Europea 6 Tratado de Maastricht.

2.1.3.1. El Acta Unica Europea.

El Acta Unica Europea que entrd en vigor el primero de julio de 1987, tuvo como
principal objetivo la reactivacion de la integracién europea y la realizacion del mercado
interior. Concretamente, el Acta Unica Europea persiguié dos objetivos fundamentales:
primero la reactivacion de las politicas comunes entre los paises miembros como medio
para avanzar hacia la UEM y la unificacion del mercado interior por medio de la
eliminaciéon de todo tipo de obstaculos tanto fisicos técnicos y fiscales; es decir,
concretamente se perseguia la circulacion libre de personas y trabajadores, el
establecimiento de servicios, mercancias y capitales. Para sentar las bases se realizd
una investigacion conocida como “Informe Cecchini” a cargo de un grupo de
investigadores bajo el cargo de Paolo Cecchini, dicho estudio pretendia una
investigacion orientada a explorar las posibles ventajas de la apertura de fronteras en
contra posicion de los costos potenciales, por medio de una valoracién cuantitativa,
dicho estudio reflejo un panorama bastante atractivo proyectando principalmente un

aumento del PIB y ocupaciéon (Europa, 2007).
2.1.3.2. El Informe Delors.

Este informe obtiene su nombre debido a que fue propuesto bajo la presidencia de
Jacques Delors en la Comision Europea (Eichengreen, 1991), éste a su vez tuvo la tarea
de analizar bajo qué parametros se podria alcanzar la UEM asi como las distintas etapas
de dicha uni6n. El Informe del Comité Delors preveia el establecimiento de la Union
Economica y Monetaria en tres fases 6 etapas. En la primera etapa fijada en la Cumbre
de Madrid se buscaba reforzar los parametros de cooperacion entre los bancos centrales,
de tal manera que todas la monedas de la Comunidad formaran parte del SME; en la
segunda etapa se pretendio la formacién de un Sistema Europeo de Bancos Centrales,
que incluia el proceso de integracion monetaria y una transferencia de poder de
decision en cuestiones de politica monetaria del &mbito nacional a uno supranacional.

Finalmente iniciada la segunda etapa, se crearia el BCE y al cabo de tres anos se
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comenzaria el estudio de la tercer etapa donde se busco la fijacion de manera irrevocable
de las paridades de las monedas nacionales, para su sustitucién por la moneda Gnica

europea 0 en ese entonces el ECU.

No obstante, para que se produjeran estos cambios era necesario primero un
Mercado Unico que implicaba plena libertad de circulacién de mercancias, servicios,
personas y capitales, asi como la eliminacion de margenes de fluctuaciéon de los tipos de
cambio. Y para 1991 a raiz de la reunificacion alemana aunado con la idea creciente del
condicionamiento de los aspirantes a la UE en términos de convergencia
macroeconomica respecto de sus socios, este proceso se vio severamente conflictuado y

por tanto retrasado.

2.1.3.3. El Tratado de Maastricht.

Conocido también como el Tratado de la Union Europea, este Tratado se conoce como el
paso anterior a la integraciéon y consagraciéon oficial de lo que se llamaria “Unién
Europea”; en este Tratado se tomé como base el Informe Delors, pero con las
correcciones correspondiente fruto de las numerosas negociaciones llevadas a cabo, de
tal manera que el fruto final fue un tratado que proponia la integraciéon basada en un
proceso de transicion por fases. Donde la primera fase de alguna manera ya se habia
alcanzado al lograr el establecimiento de un mercado interior real; la segunda fase
acorde a lo estipulado en el Art. 109 del TUE, comenzaba en enero de 1994 con un
periodo transitorio de preparaciéon y cimentaciéon para la tercera fase en la que de
manera irrevocable se fijarian los tipos de cambio entre las divisas nacionales y la
creacion de la moneda tunica, para que finalmente la moneda tnica reemplazara a las
primeras de manera definitiva. Dentro de este Tratado la parte central fue el Sistema
Europeo Bancario Central (SEBC) conformado por el Banco Central Europeo y los

bancos centrales del los Estados miembros.
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Los organos de decision del SEBC fueron conformados por el Consejo de
Gobierno y el Comité Ejecutivo, tomando decisiones por mayoria simple (a excepciéon de

los Art. 28, 29, 30, 32y 33 del Protocolo del SEBC).

Dentro del Tratado los ejes centrales fueron la expedicion de cartas de libre
circulaciéon de personas en donde se reconoce el derecho de sufragio activo y pasivo en
elecciones municipales con la autonomia de su nacionalidad de origen, en materia de
defensa se forjo una politica de seguridad conjunta asi como la creacion de un

Parlamento Europeo con mayores atribuciones.

En cuanto al aspecto monetario y econémico, el protocolo anexo al Tratado se
basa en: la estabilidad de precios donde la tasa de inflacién no excediere en mas de 1.5
puntos porcentuales; que la moneda nacional hubiese respetado los margenes de
fluctuacion fijados ni haber presentado ninguna devaluaciéon programada, que el interés
nominal a largo plazo no superara mas de dos puntos porcentuales respecto de los tres
paises que mostraran mayor estabilidad y que el déficit del sector publico no superara el

tres por ciento del PIB.

Para el primero de enero de 1995 la comunidad se ampli6 aceptando como

miembros a Austria, Finlandia y Suecia sumando asi quince miembros.

2.1.3.4. El Tratado de Niza.

Este Tratado surge con el proposito de reestructurar de manera institucional la
ampliacion de la UE. Este tratado fue firmado en 2001, sin embargo entr6 en vigor hasta
el primero de febrero del 2003. Dentro de los principales conflictos a resolver fueron las
exigencias de Alemania por una mayor peso en el voto y la doble mayoria de los Estados
miembros puesto que su poblaciéon ahora era mayor, a lo que Francia se oponia pues
queria mantener la paridad entre los dos paises. Asi pues, los acuerdos firmados fueron
la introduccion de la doble mayoria de Estados miembros y un consenso para registrar si

verdaderamente el voto afirmativo validaba una proporcién suficiente de la poblacion.
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Acorde con la Comision Europea (2007), los aspectos fundamentales que introduce el

Tratado fueron:

1. La introduccidén de la exigencia de mayoria cualificada en las votaciones del
Consejo para todas o algunas de las provisiones de 10 articulos relacionados con
las politicas comunitarias.

2. En relaciéon al lugar de reuniéon del Consejo, a partir de 2002 la mitad de las
reuniones anuales del CE y como minimo una al afio se celebraran en Bruselas.
Cuando la Union esté integrada por 18 miembros, todas las reuniones del CE se
celebraran en Bruselas.

3. Se establece un nuevo limite al nimero de miembros del Parlamento que ahora
no excedera de 732.

4. El Tratado también modifica la estructura y composicion del Comité Econdmico y

Social, introduciendo una nueva categoria de personas que deben formar parte,
como son los consumidores. Ademas el namero de miembros no excedera de 350
con lo que se prevé la posibilidad de incrementar con la futura ampliacion el
actual nimero de 222.

5. En cuanto al Comité de las Regiones, sus miembros seran titulares de un

mandato electoral en un ente regional o local o deberan ostentar responsabilidad
politica ante una asamblea electiva.

6. El Acta Final establece una Declaracion relativa a la Ampliacion de la UE en la
que para una Unibén de 27 miembros figuran tanto los escafios de cada pais en el
Parlamento, como la ponderacién de votos en el Consejo, y los miembros del CES

y del Comité de las Regiones.



http://www.dip-badajoz.es/eurolocal/estxt/services/glosario/C.htm#consejo
http://www.dip-badajoz.es/eurolocal/estxt/services/glosario/P.htm#parlamento
http://www.dip-badajoz.es/eurolocal/estxt/services/glosario/C.htm#ces
http://www.dip-badajoz.es/eurolocal/estxt/services/glosario/C.htm#ces
http://www.dip-badajoz.es/eurolocal/estxt/services/glosario/C.htm#creg
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2.2. Fases de la Integracion Europea.

2.2.1. Calendario del Consejo Europeo.

Debido al buen cumplimiento de las tareas propuestas por el Consejo Europeo, el

Parlamento Europeo y el IME, se fij6 un calendario de manera provisional de

actividades por cumplir para el primer semestre del ano de 1998, el cual establecio lo

siguiente:

Tabla 2.2

Calendario de actividades del afio 1998 hacia la unién monetaria.

23 al 27 de febrero

Facilitaciéon de los Estados miembros a la Comision
Europea de datos macroeconomicos, con la finalidad
de evaluar el cumplimiento de los criterios de

convergencia.

20y 21 de marzo

Revision de informes.

25 de marzo

Publicaciéon de resultados respecto a los criterios de

convergencia.

01 de mayo

Propuesta de Estados participantes para la tercera

etapa de la Union Monetaria Europea.

02 de mayo

El Parlamento Europeo en sesion plenaria de caracter
extraordinario, emitiria dictamen de la propuesta y el
Consejo Europeo decidiria los Estados participantes
nombrando al presidente, vicepresidente y demas

miembros del comité del BCE.

03 de mayo

Anuncio de los tipos de cambio bilaterales para la
determinacion oficial de conversion del Euro al 31 de

diciembre de 1998 para los paises participantes.

Fuente: Elaboracion propia, con datos obtenidos de la “Agenda 2000” (Europea L. C., 1999)
presentada el 16 de julio de 1997 en el Parlamento Europeo.
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2.2.2. Tres Fases hacia la Integracion Monetaria.

La UEM se desarroll6 en tres fases (Comision, 2007):

= Fase n® 1 (del 1 de julio de 1990 al 31 de diciembre de 1993): Libre circulacion de

capitales entre los Estados miembros, refuerzo de la coordinacion de las politicas

econdmicas e intensificacion de la cooperacion entre los bancos centrales.

= Fase n° 2 (del 1 de enero de 1994 al 31 de diciembre de 1998): Convergencia de

las politicas econémicas y monetarias de los Estados miembros (con el fin de

garantizar la estabilidad de los precios y unas finanzas publicas saneadas) y

creacion del Instituto Monetario Europeo (IME) y, posteriormente, del Banco

Central Europeo (BCE) en 1998.

= Fase n° 3 (desde el 1 de enero de 1999): Fijacién irrevocable de los tipos de

cambio e introducciéon de la moneda tinica en los mercados de cambio y en los

pagos electronicos; introduccion del euro fiduciarios.

Grafica 2.1

Fases de la Integracion Monetaria Europea.

la Fase:

01 de julio 1990-31 de
diciembre 1993

Inicia la libre circulacion
de capitales dentro de la
CEE

®

-

=4
2o Fase

01 de enero 1994 -31 de
diciembre 1998

Etapa de transicion y
ajuste de las politicas
monetarias y de
correcion de
desequilibrios
financierns

3ra Fase: 01 enero
1999-01 de julio 2002

Culminacion del proceso
de creacion dela Union
Europea Monetaria

-
o

Fuente: Elaboracion propia, con datos obtenidos de la Comision Europea, 1998.

> Llamado fiduciario ya que en un inicio las monedas y billetes del euro no basaron su valor en la existencia de
una contrapartida en oro, plata o cualquier otro metal noble o valores, ni en su valor intrinseco, sino simplemente en
su declaracion como dinero por el Estado y también en el crédito y la confianza que inspira.




23

2.3. Resultados de los Informes.

Los informes requeridos por la Comision Europea contenia datos de caracter
macroeconémico de cada uno de los paises participantes con la finalidad de recabar
datos para una exhaustiva evaluaciéon de los mismos, y asi por medio de las variables
macroeconomicas dictaminar cuales paises eran aptos, o bien, caian dentro de los
criterios de convergencia. Dentro de estas variables macroeconémicas se le dio especial
importancia a la evolucion de la inflacion, medicion del déficit publico, la variabilidad
del tipo de cambio, los tipos de interés y la compatibilidad de las legislaciones
nacionales; tomando como valor de referencia una media aritmética de los valores

armonizados de los tres mejores paises en cada caso (Lobo, 1999).

La compilacion de los datos proporcionados por la CE (Comisién Europea, 2009)

para la valuacion de los distintos paises candidatos se muestra a continuacion.

En lo que respecta a la evolucién de la inflacidn, respecto de los tres paises con
un mejor indice (Austria, Francia e Irlanda) el valor de referencia fue del 2.7% (media
aritmética de los valores del IPC), valor que no cumplia Grecia (Comision Europea,

2009).

En cuanto a la medicion del exceso de déficits publicos, catorce Estados
mostraron un déficit igual o inferior al 3% del su PIB, cabe sefalar que en este rubro
hubo mucha controversia puesto que algunos paises habian tenido fuertes exceso en
afios previos que no se contabilizaron (el valor de referencia fue de 60% de su PIB),
como fue el caso de Alemania donde su ratio de deuda estaba justo por encima del 60 %
debido a los grandes costos que represent6 la unificacion, sin embargo finalmente la
Comision decidi6 favorecerle puesto que sus expectativas a corto plazo estaban situadas

por debajo del ratio, quedando asi Grecia como la inica excepcion.
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El valor de referencia referente a la fluctuacion del tipo de cambio la banda fue
del +2,25% , valor que cumplian perfectamente la lira italiana y el marco finlandés en
gran medida porque desde 1996 habian participado en el SME mostrando estabilidad; la
corona sueca fue una de las divisas que mas volatilidad presento respecto del resto de las
divisas; no obstante que siempre se habia mantenido por encima de su tipo de cambio
central la libra irlandesa present6 una desviacion significativa respecto de la banda; el
dracma griego al participar a partir de marzo 1998 en el SME vivi6 una reevaluacion del
3% del tipo central de la libra irlandesa, sin embargo esto fue fuera del periodo de

analisis.

Para la obtencion del valor de referencia del tipo de interés se sumaron dos
puntos a la media del tipo de interés a largo plazo, es decir de bonos a diez anos, de los
tres paises que presentaban el nivel méas bajo de inflacién, obteniéndose asi un valor de
referencia de 7.8%; para este rubro la Comision dictaminé que catorce de los quince

paises miembros cumplian el criterio dejando fuera a Grecia (Comisién Europea, 2009).

El altimo valor a analizar fue la compatibilidad de las legislaciones nacionales
con la legislacibn comunitaria, cabe mencionar que fue uno de los procesos méas
extensos y quiza dificiles de analizar por la cantidad de aspectos cualilativos, donde se
concluyé que ocho paises cumplian plenamente con este requisito: Alemania, Bélgica,
Finlandia, Grecia, Holanda, Irlanda, Italia y Portugal (en gran medida porque habian
tomado disposiciones con antelacién), en tanto que Austria, Francia, Espafia y
Luxemburgo emprendieron los cambios necesarios para asegurar su incorporacion, que
no fue el caso de Suecia, puesto que su legislacion no permitia la realizacion de estas

variaciones con tanta premura.

Los informes recogidos dentro de este calendario resultaron favorables para once
paises los cuales son: Alemania, Austria, Bélgica, Espafia, Finlandia, Francia, Holanda,
Irlanda, Italia, Luxemburgo y Portugal; dejando fuera a Grecia y Suecia (Comision

Europea, 2009).

Finalmente el 01 de enero de 1999, se anunciaron las medidas y practicas

indispensables para la introduccién del euro, asi como los nombres de los paises que
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habian de ser parte de esta unificacion monetaria: Alemania, Austria, Bélgica, Espana,
Finlandia, Francia, Holanda, Irlanda, Italia, Luxemburgo y Portugal. Propuesta que fue

llevada y aceptada ante el Parlamento Europeo y confirmada con el CE.
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TABLA 2.3. SITUACIOI)T MACROECONOMICA DE LOS ESTADOS MIEMBROS
EN RELACION A LOS CRITERIOS DE CONVERGENCIA.

INTERES
INFLACION POSICION PRESUPUESTARIA DE LOS GOBIERNOS TIPOS DE CAMBIO LARGO
PLAZO
DEFICIT % PIB PARTICIPACION
IPC ARM. EXCESIVO DEUDA COMO % DEL PIB SMEs5
Ell\gf)%o 1997 1997 VARIACIONES INTERANUALES MARZO 1998 ENERO 1998

VALOR DE 2.7 3 60 1997 1996 1995 7.8
REFERENCIA

ALEMANIA 1.4 si 2.7 61.3 0.8 2.4 7.8 Si 5.6
AUSTRIA 1.1 si 2.5 66.1 -3.4 0.3 3.8 si 5.6
BELGICA 1.4 Si 2.1 122.2 -4.7 -4.3 -2.2 si 5.7
DINAMARCA 1.9 NO -0.7 65.1 -5.5 -2.7 -4.9 Si 6.2
ESPANA 1.8 si 2.6 68.8 -1.3 4.6 2.9 si 6.3
FINLANDIA 1.3 NO 0.9 55.8 -1.8 -0.4 -1.5 si 5.9
FRANCIA 1.2 si 3.0 58.0 2.4 2.9 4.2 si 5.5
GRECIA 5.2 Si 4.0 108.7 -2.9 1.5 0.7 si 9.8
HOLANDA 1.8 NO 1.4 72.1 -5.0 -1.9 1.2 si 5.5
IRLANDA 1.2 NO -0.9 66.3 -6.4 -9.6 -6.8 si 6.2
ITALIA 1.8 si 2.7 121.6 -2.4 -0.2 -0.7 si 6.7
LUXEMBURGO 1.4 NO -1.7 6.7 0.1 0.7 0.2 si 5.6
PORTUGAL 1.8 si 2.5 62.0 -3.0 -0.9 2.1 si 6.2
REINO UNIDO 1.8 si 1.9 53.4 -1.3 0.8 3.5 si 7.0
SUECIA 1.9 si 0.8 76.6 -0.1 -0.9 -1.4 si 6.5
UNION EUROPEA 1.6 2.4 72.1 -0.9 2.0 3.0 6.1

FUENTE: COMISION EUROPEA (1998). EURO 1999. LUXEMBURGO: OFICINA DE PUBLICACIONES OFICIALES DE LAS COMUNIDADES.

® Sistema Monetario Europeo
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2.4. Diseno de la Nueva Moneda Europea.

El diseno de la nueva moneda europea fue una tarea a la cual se le dio especial
importancia ya que representaria a todos los paises miembros, a través del BCE (2006)

se obtuvo informacion para la creacion de este apartado.

Durante la reuniéon informal celebrada en Verona en la primavera de 1996, el
Consejo de Ministros de Economia y Finanzas de la UE (ECOFIN) decidié que las
monedas euro tendrian una cara comun, igual para todos los paises que se integraran en
la UEM, y una cara nacional diferente para cada uno de ellos. Los Estados miembros
encargaron a la CE la tarea de seleccionar el disefio de la cara comun y se dio libertad a
los paises para elegir los motivos de sus caras nacionales, con la condicién de que

incluyeran las doce estrellas de la Union Europea.

Simultaneamente, se encargd al Grupo de Trabajo sobre Monedas, formado por
los directores de las fabricas de moneda de la Comunidad, la elaboraciéon de un informe
sobre las especificaciones técnicas de las futuras monedas euro, respetando el principio
de que sus valores nominales debian facilitar los pagos en efectivo de los importes
expresados en euros y céntimos de euro. Teniendo en cuenta las recomendaciones de los
expertos y las consultas realizadas a las organizaciones de consumidores®, se decidi6 que
en las monedas euro existiria relacion entre tamafio y valor nominal para facilitar su
aceptacion y su uso por parte del publico. Para ello, se establecieron tres series de
monedas facilmente distinguibles también por su color. Las monedas de 1,2 y 5
céntimos, que formaban la primera serie, serian cobrizas; las de 10,20 y 50 céntimos,
doradas; y la altima serie, compuesta por las piezas de 1 y 2 euros, combinaria en cada

moneda los colores dorado y plateado (Comision Europea, 2009).

En 1996, la Comisiéon organizé un concurso de disefio en el que participaron
todos los Estados miembros, salvo Dinamarca. Como en el concurso de los billetes, se

limitaron los temas de la competicién, a tres: arquitectura, diseno abstracto y elementos

® Organizadores de usuarios de dicha moneda, a los cuales se les hizo un sondeo.
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de la identidad europea. En junio de 1997, el Consejo Europeo celebrado en Amsterdam
escogio el proyecto definitivo: tres bocetos realizados por un disefiador de la fabrica de
la moneda belga, Luc Luyckx, cuya propuesta estaba compuesta por tres

representaciones distintas del mapa de Europa con las doce estrellas de la UE de fondo.

Una vez conocido el resultado del concurso, se inicid una nueva ronda de
consultas con los consumidores, la Union Europea de Ciegos y diversos sectores
industriales relacionados con el manejo de moneda, como la industria de las maquinas
expendedoras, para asegurar la aceptacion del nuevo sistema monetario por parte de los

usuarios, garantizar la facilidad de uso y reducir el riesgo de fraude.

En 1998, un reglamento del Consejo aprobaba los valores nominales, las
aleaciones y las especificaciones técnicas de las monedas, que se dividirian en tres
grupos diferenciados por su tamafio y color, y tendrian cantos distintos para facilitar su
reconocimiento al tacto. Ademas, las monedas de mayor valor, las de 1 y 2 euros, se
acufarian con una técnica especial, basada en una aleaci6on bimetélica en tres capas con

propiedades magnéticas, para protegerlas contra la falsificacion.

Las caras nacionales de las monedas euros incluyen principalmente
personalidades del mundo de la politica o la cultura de cada uno de los paises,

monumentos, obras de arte, escudos o simbolos representativos del espiritu nacional.

Como ejemplo de lo anterior se puede mencionar que en abril de 1998, el
presidente del gobierno espafiol present6 los motivos elegidos para la cara nacional de
las monedas espafolas: en las piezas de 1y 2 euros, se representaria la imagen de S.M. el
rey D. Juan Carlos I; las de 10, 20 y 50 céntimos mostrarian el retrato de Miguel de
Cervantes, el maximo exponente universal de la literatura en lengua espafola. Por
ultimo, la fachada del Obradoiro de la Catedral de Santiago de Compostela, una de las
joyas del barroco espanol, fue la imagen elegida para las monedas de 1, 2 y 5 céntimos.
Las iméagenes finales de los tres motivos incluidos son fruto del trabajo del equipo de
grabadores de la Real Casa de la Moneda: Garcilaso Rollan disen6 las monedas de 1, 2y
5 céntimos; Begona Castellanos, las de 10, 20 y 50 céntimos; y Luis José Diaz, las de 1y

2 euros.
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El 1 de enero de 2002 entraron en circulacion las monedas en euros. Las ocho
monedas tienen una cara coman y una cara disefiada por cada pais. Todas son validas en

los 17 paises de la zona del euro.

El 7 de junio de 2005, el Consejo decidié que las caras comunes de las monedas
de 10, 20 y 50 céntimos de euro y de 1 euros y 2 euros, que actualmente representan la
UE antes de su ampliacion de 15 a 25 Estados miembros en 2004, debian modificarse
para que estén representados todos los Estados miembros de la UE. Las caras comunes
de las monedas de menor denominacion (1, 2 y 5 céntimos de euro) representan Europa

en el mundo y no se ven afectadas por la ampliacién de la UE.

Figura 2.1

Monedas y Billetes de la Euro Zona.
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Fuente: http://www.uku.fi/~dlaakson/Euro.jpg consultado el 26 de marzo 2009.
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2.5. Determinacion del Valor de los Tipos de Cambio Irreversibles.

El siguiente paso fue determinar el procedimiento para calcular el tipo de cambio del
ECU respecto de los paises participantes, proceso que sin duda fue todo un reto pues
habia que incluir dentro de la cesta de monedas la corona danesa, el dracma griego y la

libra esterlina.

Tabla 2.4

Calculo de los tipos de cambio del ECU” respecto a las monedas
participantes en la Zona Euro.

a b c=a/b d=(D[olar/ECU)*b
Délar/ECU 1.16675
Corona danesa 0.1976 6.3843 0.03095
Corona sueca 8.13224
Chelin austriaco 11.7397 13.7603
Dracma griego 1.44 282.569 0.005096
Escudo portugués 1.393 171.829  0.008107 200.482
Florin holandés 0.2198 1.8887 0.11637 2.2037
Franco belga 3.301 34.574  0.09547 40.339
Franco francés 1.332 5.62208 0.236923 6.55957
Franco luxemburgués 0.13 34-574 0.00376 40.339
Libra esterlina 0.08784 0.604633 0.145278
Libra irlandesa 0.008552 0.67500 0.012670 0.787564
Lira italiana 151.8 1659.54 0.091471 1936.27
Marco aleman 0.6242 1.6763 0.372368 1.95583
Marco finlandés 5.09597 5-94573
Peseta espaiiola 6.8885 142.607 0.048280 166.386

Fuente: Lobo, R. R. (1999). Analisis de los Efectos Econémicos de la Unién Economica y
Monetaria: El Papel de los Shocks Asimétricos. Espaiia: Universitat de Barcelona.

" Nombre provisional de la moneda para zona euro, European Currency Unit.
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La serie de procedimientos fijados para determinar el valor de los tipos de cambio
irreversibles, se conjuga en un método que consiste en la obtencion de los tipos de
cambio de la monedas europeas respecto al délar (USD) al 31 de diciembre de 1998 en
base a las cotizaciones de mercado (b) y el listado de monedas que componen la cesta
del ECU(a); seguido a esto se calcula el tipo de cambio del ECU respecto del dolar
(c=a/b), y una vez entrelazada la informacién , se obtiene el tipo de cambio del euro

respecto de casa una de las monedas que conforman la zona del euro (Lobo, 1999).
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CAPITULO 3

FACTORES ECONOMICOS Y FINANCIEROS DE
ILAS AREAS MONETARIAS EURO Y DOLAR

El objetivo de este capitulo es realizar un analisis comparativo entre el bloque que
conforma la Zona Euro y la economia estadounidense, los cuales sumados
conforman el motor de la dindmica econémica internacional; por lo que se revisa la
importancia que tienen estas dos 4rea monetarias en el ambito internacional en cuanto a
poblacion, crecimiento econémico, inflacién, relaciones comerciales y financieras
identificando no sélo su crecimiento o retroceso, sino de manera particular, las
simetrias y asimetrias que se han venido estableciendo. Considerando las diferencias y

similitudes de estas dos 4reas monetarias.

En un entorno donde la crisis global tiene serios efectos en materia de desempleo,
crecimiento econémico y bienestar social, se hace necesario conocer las diferencias en
términos de estos indicadores por espacios econémicos por lo que las estadisticas
econdémicas y financieras juegan un papel sustancial ya que estas representan

indicadores confiables acerca de la salud de las economias.
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3.1. Principales Factores Econémicos y Financieros que llevan al Euro a

ser una Moneda Internacional.

3.1.1. Importancia Demografica de la Union Econdémica y Monetaria

Europea.

La importancia demografica de la euro zona constituye sin lugar a dudas uno de los

pilares sobre los cuales se sustenta el euro.

Tabla 3.1
Importancia demografica Zona Euro.
Bandera Estado PIB (Nominal) Poblacion Adopcion
L.
Alemania 3322147.00000 | 82314906.00 | 1de enero de 1999
[ —
- Austria 373943.00 8316487.00 1 de enero de 1999
il Bélgica 453636.00 10666866.00 | 1 de enero de 1999
Chipre 21303.00 766400.00 1 de enero de 2008
("]
Eslovaquia 74988.00 5389180.00 1 de enero de 2009
— Estonia 27.207 1.340.127 1 de enero de 2011
=
Eslovenia 46084.00 2013597.00 1 de enero de 2007
= Espafa 1438959.00 45116894.00 1 de enero de 1999



http://es.wikipedia.org/wiki/Anexo:Banderas_de_Europa
http://es.wikipedia.org/wiki/Eurozona
http://es.wikipedia.org/wiki/Eurozona
http://es.wikipedia.org/wiki/Alemania
http://es.wikipedia.org/wiki/Austria
http://es.wikipedia.org/wiki/B%C3%A9lgica
http://es.wikipedia.org/wiki/Chipre
http://es.wikipedia.org/wiki/Eslovaquia
http://es.wikipedia.org/wiki/Estonia
http://es.wikipedia.org/wiki/Eslovenia
http://es.wikipedia.org/wiki/Espa%C3%B1a
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e Finlandia 245013.00 5289128.00 | 1 de enerode 1999
il
Francia 2560255.00 63392140.00 1 de enero de 1999
H=
Grecia 314615.00 11125179.00 1 de enero de 2001
1 Irlanda 258574.00 4239848.00 1 de enero de 1999
il Italia 2104666.00 59131287.00 1 de enero de 1999
[
Luxemburgo 50160.00 476200.00 1 de enero de 1999
M
Malta 7419.00 404962.00 1 de enero de 2008
Paises Bajos 768704.00 16372715.00 1 de enero de 1999
& | Portugal 223303.00 11317192.00 | 1de enero de 1999
L
Eurozona 12,188,781 320,225,04
Fuente: Eurostat. (2011). External and intra-European. UE: Eurostat.

Al 1 de enero del 2000, 302 millones de habitantes comenzaron a utilizar el
euro, comparando esta cifra con la poblacién de los EE.UU para la misma fecha se
obtiene un total de 270 millones de habitantes y con Jap6n de 127 millones,
convirtiendo pues, a la UME un mercado mayor que el de EE.UU y Japoén. Ya para el
2004 se registr6 una poblacion dentro de la zona euro de 311 millones de habitantes

contra 294 millones en Estados Unidos y 127 millones de personas en Japon.



http://es.wikipedia.org/wiki/Finlandia
http://es.wikipedia.org/wiki/Francia
http://es.wikipedia.org/wiki/Grecia
http://es.wikipedia.org/wiki/Rep%C3%BAblica_de_Irlanda
http://es.wikipedia.org/wiki/Italia
http://es.wikipedia.org/wiki/Luxemburgo
http://es.wikipedia.org/wiki/Malta
http://es.wikipedia.org/wiki/Pa%C3%ADses_Bajos
http://es.wikipedia.org/wiki/Portugal
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Adicionalmente la ventaja de la zona euro es que ésta sigue creciendo en
poblacion puesto que nuevos paises buscan incorporarse a ella; con la adhesion de

Malta y Chipre se sumaron 18 millones de personas a la Unién Monetaria Europea.

3.1.2. Producto Interno Bruto (PIB) del Espacio Euro.

Grafica 3.1
PIB de la Euro Area-15, 1999 - 2008
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Fuente: Eurostat. (2010). External and intra-European. UE: Eurostat. Recuperado el 03 de abril del 2010, de:
http://sdw.ecb.europa.eu/quickview.do?SERIES KEY=118.DD.A.I5.POPE.LEV.4D

El Producto Interno Bruto (PIB), de la zona euro en términos porcentuales a partir del
lanzamiento del euro ha mostrado un movimiento un tanto fluctuante, que tuvo una
fuerte caida para el afio 2001 de 1.9 mostrando su punto mas bajo en el afio 2003 con
un PIB de 0.8. Ya a partir del 2004 comienza una recuperacién oscilante pero con una

tendencia a la alta.



http://sdw.ecb.europa.eu/quickview.do?SERIES_KEY=118.DD.A.I5.POPE.LEV.4D
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3.1.3. Comercio de la Zona Euro.

Al revisar el comercio que la euro area ha seguido podemos observar una trayectoria
similar a la de la UE, siendo el valor conjunto de las importaciones y exportaciones de 1
500 billones de euros por debajo de la UE. Incrementandose particularmente del 2003

al 2007, siendo el promedio de crecimiento del 10%.

Grafica 3.2

Comercio de la EA, 2000-2007.
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Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.

Ahora bien, al examinar hacia donde se ha dirigido el comercio de la euro area se
puede observar que el comercio se ha dado mayormente con otros paises europeos ya
que para el 2007 el 53% de la exportaciones y el 46% de la importaciones, fueron
destinadas a zonas de Europa —fuera de la euro area-; mientras que para Asia se
destinaron el 20% de las exportaciones y el 30% de las importaciones, (Eurostat,

External and intra-European, 2007).
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Grafica 3.3

Comercio de la EA por Zonas Geograficas, 2007.

Euro area trade by geographical zone, 2007
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Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.

Tanto las importaciones como las exportaciones acorde con la tabla inferior
muestra una alza en el 2007 respecto del 2002, sieno em ambos casos los paises con los
que mas se comercia (importaciones y exportaciones) Turquia, seguida por Japodn,
Republica Checa, Suecia, Polonia, Suiza, China y Estados Unidos. Cabe senalar que las
exportaciones particularmente con Estados Unidos son casi constantes a lo largo del

periodo comprendido y muy bajas en comparativamente con los otros paises analizados
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Tabla 3.2

Importaciones y Exportaciones de la Euro Area, 2002 — 2007
Aﬁo 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Comercio Export. Import. Export. Import. Export. Import. Export. Import. Export. Import. Export. Import.
Reino Unido 206,10 150,5 195,00 139,5 206,10 145,8 203,40 153,4 216,20 166,9 228,40 168,2
Estados 184,70 126,4 167,50 111,2 174,40 114,4 185,30 119,9 199,10 125,4 194,40 131
Unidos
China 29,80 62,2 35,00 75 40,70 93,4 43,40 118,5 53,60 144,2 60,10 171,1
Rusia 27,40 42,6 29,60 47,8 36,20 56,8 43,70 76,2 55,60 95,6 67,10 97,9
Suiza 64,10 52,2 63,40 50,8 66,80 53,8 70,70 58,1 77,20 62,1 82,00 67
Polonia 33,30 24,2 34,20 27 39,10 29,8 45,80 32,9 59,60 42 72,20 49,1
Suecia 37,20 35,8 38,70 37,1 42,20 40,1 45,10 42,4 49,80 47,8 55,10 51,8
Republica 27,00 25,2 28,50 27,4 31,30 27,8 35,40 31,8 42,20 39,3 49,20 46,9
Checa
Japén 33,20 53,1 31,40 52,5 33,40 54,6 34,10 53,2 34,50 56,8 34,10 58,5
Turquia 21,50 17,8 24,90 19,5 32,20 23,3 34,80 25,3 38,70 29,1 40,80 32

Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.
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Como se puede observar en la grafica el socio comercial mas importante
del euro area es Reino Unido, seguido de EE.UU. En el 2007, el comercio con
Reino Unido reporto el 15% de las exportaciones y el 11% de las importaciones,
mientras que el comercio reportado con EE.UU fue de 13% para las

exportaciones y 9% para las importaciones respectivamente.

Otro pais que sin duda a destacado es China ya que el comercio con este
pais se ha ido incrementado en los tltimos anos, y ya para el afo 2007 se
convirti6 en el proveedor més importante para la euro area rebasando a otros
paises siendo mas considerables las importaciones provenientes de este pais que

las exportaciones con el mismo.

Grafica 3.4

Principales Socio EA, Exportaciones 2002 — 2007.
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Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.
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Grafica 3.5

Principales Socio EA, Importaciones, 2002 — 2007.
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Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.

Revisando la estructura de los productos comerciados nuevamente se

puede observar una similaridad en el comercio de la UE en cuanto a la

estructura de los grupos de productos, donde se concentra el comercio

principalmente en las manufacturas, divididas en dos grandes rubros el primero

representado con el 45 % por maquinaria y vehiculos y el segundo con otros

productos de manufactura con el 26% del total de las exportaciones.
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Grafica 3.6

Exportaciones de EA por Productos, 2007.

Euro area exports by product groups, 2007
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Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.

En cuanto a las importaciones los productos primarios forman el 30% de
las importaciones y la mayor parte es representado por los productos
energéticos, esto debido en gran medida al permanente déficit ocasionado por

la dependencia en energia y materiales derivados del crudo.

Grafica 3.7

Importaciones de EA por Productos, 2007.

Euro area imports by product groups, 2007
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Fuente: Eurostat. (2007). External and intra-European. UE: Eurostat.
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3.1.4. El Euro como Moneda Internacional.

Uno de los aspectos bajo los cuales se mide la importancia de una moneda suele
ser a través del lugar o posicidén que ocupa dentro de las diferentes operaciones
financieras ya sea en diferentes categorias de activos o bien en contratos
financieros, emision de obligaciones internacionales y otros valores, su
participacién en créditos bancarios de tipo internacional e incluso su uso
privado como moneda e inversion y de financiamiento. Sin embargo la
evaluacion y medicion del uso privado del euro no es algo sencillo de hacer, en
gran medida porque el mercado interno de la UEM dificulta la identificacion del
componente auténticamente internacional de los mercados financieros en

euros.

a. El euro en Préstamos Internacionales y Mercados de

Depésitos.

Se observa como el euro ha ido aumentando su participacién en el mercado de
deuda en 1.1 puntos porcentuales, de tal forma que el euro para diciembre del
2007 obtuvo el 22.1% del mercado de deuda internacional y el 21% en el
mercado de depositos internacionales. Al sumar el total de los stocks

denominados en euros se obtiene una cifra de 1.3 trillones de USD.

Al revisar los depésitos a detalle se pueden dividir en tres
comportamientos basicos: a) Depositos de bancos en la euro area por
depositantes que no sean bancos fuera de la euro area, b) Depositos de bancos
fuera de la euro area de depositantes de la euro area y ¢) Depositos fuera de la

euro area en bancos fuera de la euro area.
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Grafica 3.8
Depositos en Bancos de la EA, 1999-2007.
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo, (2008) Recuperado el 20 de marzo

de 2009, de Banco Central Europeo: http://www.ecb.int/euro/html/index.es.html

En el segmento a) los depositos decayeron en tres puntos porcentuales
(medidos a tipos de cambio constante), no obstante el euro permanecié como la
moneda mas usada, con el 46% del total del volumen del cuarto periodo del
2007, mientras que los depositos en doblares USD tuvieron el 36% de la
participacién y otras monedas combinadas apenas alcanzaron el 18%. Desde
un punto de vista geografico dos tercios del total de stocks fueron hechos por
residentes de paises en desarrollo, todos ellos fuera de la euro area. Un
importante socio en este caso fue Inglaterra con la participacion mas elevada
acaparando un tercio de los depositos, seguido de EE.UU y sus centros

financieros (Wallstreet) .

En lo que se refiere al segmento b) las cifras no difieren mucho puesto
que la EA absorbi6 el 47% de la participacion de este rubro mientras que EE.UU
obtuvo el 31% de la participaciéon monetaria. El grueso de los depositos en este

caso son hechos por Inglaterra (60%).
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Grafica 3.9

Depositos en Bancos fuera de la EA.
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo, (2008) Recuperado el 20 de marzo

de 2009, de Banco Central Europeo: http://www.ecb.int/euro/html/index.es.html

Por tultimo en el segmento c), que se centra en los depositos
internacionales hechos completamente afuera de la euro area se aprecia que es
aqui donde se tiene una menor participacion el euro siendo la participacion de
este de casi 21% en el ultimo cuarto del 2007, mientras que el délar de EE.UU
mantiene el liderato con el 52%, incrementandose en un punto porcentual en

cada cuarto del 2007 (Banco Central Europeo, 2008).
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Grafica 3.10

Depésitos fuera de la EA, 1999 - 2007
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo, (2008) Recuperado el 20 de marzo

de 2009, de Banco Central Europeo: http://www.ecb.int/euro/html/index.es.html

Por lo anterior, se puede deducir que tanto los préstamos como los

depositos se han ido extendiendo especialmente en areas cercanas a la euro

zona, aunque también en paises en desarrollo particularmente en América

Latina y Caribe donde se ha ido incrementando el uso del euro, incluso més que

en Africa y Europa emergente, declinando el uso del dolar estadounidense.

b. E1 Euro como Moneda de Reserva en Mercados

Foraneos.

Entre los diversos usos internacionales que se le da a la moneda y

particularmente al euro esta la aplicacion como moneda de reserva. En 1999, al

remplazarse el euro por las 11 monedas de las naciones firmantes en esa fecha,

el euro ocup6 el papel de moneda de reserva, debido a que fue considerado

como una moneda que llenaba los requisitos para serlo, tales como estabilidad,




46

un adecuado marco monetario combinado con mercados de capital liquido
respaldados por una economia creciente y dindmica, mientras que el cambio en
la composiciéon de las reservas de economias fuera de la zona euro fue gradual,

debido a la propia inercia de la composicion de las reservas.

El rol del euro se ha venido intensificando en los altimos afios, en gran
parte por el crecimiento de la demanda de éste en los mercados de las
economias emergentes, ya que en 1999 las reservas en euros de mercados de
economias emergentes era de 964 billones de USD mientras que la cifra
estimada para diciembre del 2007 fue de 4.9 trillones de USD, (Bank, 2008).
Estas cifras son reflejo de politicas monetarias y comerciales que buscan
prevenir futuras crisis y crecimiento de las exportaciones —particualrmente en
Asia- respectivamente. Aunque muchos autores sostienen que el crecimiento de
las reservas en euros es debido en gran medida a politicas globales vinculadas
con el deficit en las cuentas del délar estadounidense y su nivel de tasas de
interés, sosteniendo la teoria de un nuevo sistema de “Bretton Woods II” donde
los bancos centrales de las economias emergentes han contribuido a financiar el
deficit en la cuenta monetaria de EE.UU y a bajar sus tasas de interés

invirtiendo sus reservas en el dolar americano (Banco Central Europeo, 2008).

Sin embargo, para entender los motivos por los cuales los bancos
centrales acaparan ciertas divisas para retenerlas como moneda de reserva, se
pueden dividir en dos categorias: portafolios y transacciones. El primer motivo
es muy similar a los objetivos de los inversores privados, es decir, se busca el
maximo beneficio de los retornos y un minimo considerable de riesgo, en tanto
el motivo transaccional es puramente de los bancos centrales al estar
relacionados con la reserva precautoria de la balanza de pagos, especificamente
la retencion de reservas en monedas extranjeras obedece a intervencién de
mercados de cambio, las importaciones y el financiamiento de deudas externas

en paises que tienen acceso limitado a mercados de capital.

Acorde con los datos del FMI (Fondo Monetario Internacional, 2008) se
aprecia como las participaciones del euro como reserva internacional fueron

gradualmente creciendo en un 18% en 1999 hasta llegar alrededor de un 25% en
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el 2003 y apartir de ese afio permanecio relativamente estable fluctuando entre

un 24-25% y alcanzando un 26.5% en diciembre del 2007.

Tabla 3.3
Reservas en Moneda Extranjera de Paises Industrializados
Afio 1999 2003 2004 2005 2006 2007
Paises 73 69,8 70,9 73 71,3 69,4
industrializados
EUR 16,5 22,6 21,4 19,6 21 23,1
JPY 6,6 3,8 3,5 34 35 3,1
GBP 2,2 1,6 2 2,2 2,6 2,8
Otras 1,6 2,2 2,3 1,8 1,6 1,6
Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo, (2008)
Recuperado el 20 de marzo de 2009, de Banco Central Europeo:
http://www.ecb.int/euro/html/index.es.html

Ahora bien al revisar las mismas cifras pero tomando unicamente la
parte correspondiente a las economias emergentes se puede apreciar que este
segmento es el que mas ha aumentado desde el lanzamiento del euro en 1999
puesto que para dicho afio el porcentaje de reservas en euros fue de 18%

respecto del total y ya para 2007 la cifra alcanzada fue de 29%.

Tabla 3.4
Reservas en Moneda Extranjera de Paises en Desarrollo

Afio 1999 2003 2004 2005 2006 2007
Paises en 68,8 62 61 61,7 61,2 60,7
desarrollo
EUR 19,4 27,8 28,3 27,8 28,1 28,4
JPY 6,1 4,1 4,1 3,7 2,8 2,8
GBP 3,6 4 4,8 4,8 5,7 5,8
Otras 2,1 2,2 1,8 1,9 2,2 2,2
Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo, (2008)

Recuperado el 20 de marzo de 2009, de Banco Central Europeo:

http://www.ecb.int/euro/html/index.es.html
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Tabla 3.5
Reservas Globales de Monedas Extran__ieras
1999 2003 2004 2005 2006 2007

Total de USD en 1.782,10 | 3.025,50 | 3.748,60 | 4.174,80 | 5.036,80 | 6.390,60
billiones
Paises 729,6 | 1.126,80 | 1.324,80 [ 1.301,70 [ 1.403,70 | 1.501,20
Industrializados
USD billones
% del total -40,9 -37,2 -35,3 -31,2 -27,9 -23,5
Paises en 654,9 | 1.098,90 | 1.331,10 | 1.542,60 | 1.912,50 | 2.568,60
desarrollo USD
billiones
Fuente: Elaboracion propia con datos del Banco Central Europeo, (2008) Recuperado el 20

de marzo de 2009, de Banco Central Europeo:

http://www.ecb.int/euro/html/index.es.html

3.2. Principales factores Econémicos y Financieros del Ddlar

Americano 0 Estadounidense.

3.2.1. Importancia Demografica de Estados Unidos de Norteamérica
(EE.UU).

Acorde con los datos de poblaciéon se puede observar que la poblacion medida
en miles de habitantes de EE.UU, crece a pasos lentos, sin embargo al
contrarrestar estas cifras con la tasa de crecimiento porcentual, se puede
apreciar como la tasa de poblacion de este pais ha venido disminuyendo.
Comparativamente al contraponer estas cifras, el resultado es, que la zona euro
tiene por mucho una marcada diferencia en cuanto el nimero de personas que
utilizan el euro, cifra que ademés ha venido creciendo puesto que se siguen
adhiriendo méas paises a la zona euro siendo la cifras para el 2007 de 320
millones de habitantes de la zona euro contra 300 millones de habitantes en

EE.UU sin embargo no se debe olvidar que EE.UU representa un solo pais.
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Grafica 3.11

Poblaciéon en EE.UU, 2000 — 2008.
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Fuente: Elaboracién propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de CIA World Factbook:

http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

La grafica Tasa de Crecimiento de la Poblacién de Estados Unidos
muestra una tendencia a la baja. Al analizar afo por afio se observa una
tendencia a la baja en el periodo 2000 al 2002, para el 2003 se registra un
crecimiento de 0.92 por ciento manteniéndose constante hasta el 2005, ya para
el 2006 se registra un decrecimiento del tamafio de la poblacién llegando para el

2008 de 0.883 por ciento.

Esto es un indicador que ha ido decreciendo particularmente en las
economias altamente desarrolladas donde la poblacion tiende a hacerse cada
vez mayor, y las familias a buscan tener menos hijos o bien existen dificultades
para concebir debido entre otras cosas a que ambos buscan un nivel de

superacion laboral mas alto dejando para después la paternidad.
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Grafica 3.12
Tasa de Crecimiento de la Poblaciéon EE.UU, 2000 — 2008.
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Fuente: Elaboracion propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de CIA World Factbook: http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

3.2.2. Producto Interno Bruto del Estados Unidos.

El Producto Interno Bruto es un indicador clave ya que es una medida
comunmente utilizado como una medida del bienestar de una sociedad. Para
estimarlo, se emplean varios métodos complementarios; tras el pertinente
ajuste de los resultados obtenidos en los mismos, al menos parcialmente resulta
incluida en su calculo la economia sumergida, que se compone de la actividad

economica ilegal y de la llamada economia informal o irregular (actividad

econémica intrinsecamente licita aunque oculta para evitar el control

administrativo).



http://es.wikipedia.org/wiki/Econom%C3%ADa_informal
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Grafica 3.13
PIB EE.UU, 2000 — 2008.
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Fuente: Elaboracién propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de CIA World Factbook:
http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

En este apartado se muestran dos mediciones del Producto interno Bruto
una en miles de millones de dolares y la otra como una tasa porcentual tomando

como periodo de referencia del 2000 al 2008.

En la primer grafica se observa como el PIB ha ido creciendo
paulatinamente en una linea casi constante. Sin embargo al analizar la segunda
grafica y ver el crecimiento de la tasa porcentual del PIB se pueden ver los
movimientos de este de forma méas detallada, donde se observa que la tasa de
crecimiento maés alta registrada fue en el 2002 con el 5 por ciento, mientras que
la mas baja registrada se presenta en el 2002 con una disminucién de este de
0.3, después de ese periodo se mantiene un crecimiento hasta el 2005 para
después mostrar otra disminucién en el 2006 del 3.2 por ciento manteniéndose

constante en el 2007.
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Grafica 3.14
PIB EE.UU, Tasa porcentual, 2000 — 2008.
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Fuente: Elaboracién propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de CIA World Factbook:

http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

3.2.3.Comercio de Estados Unidos.

Las exportaciones de EE.UU son bastante altas en nimeros y a pesar de que
tuvo un pequefio revés en el 2003 la recuperaciéon a sido buena y tanto las

importaciones como las exportaciones continuan a la alza.

Al ver la grafica de la parte inferior podemos apreciar que al cruzar la
cifras de la importaciones de EE.UU con sus exportaciones se encuentra una
notable diferencia en cifras, sin embargo también se puede observar que el
patron que siguen tanto las exportaciones como las importaciones es muy
similar de crecimiento, exceptuando la baja presentada en el 2003, puesto que
las exportaciones para el 2002 alcanzaron la cifra de 723 miles de millones de
USD, y para el 2003 bajaron al ser de 687 miles de millones, no obstante la cifra
no fue del todo mala y la recuperacion fue casi inmediata siguiendo una

tendencia a la alza.
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Grafica 3.15

Exportaciones-Importaciones EE.UU, 2000 — 2008.
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Fuente: Elaboracion propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de CIA World Factbook:
http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

El socio mas importante de EE.UU en cuanto ha exportaciones se refiere
es Canada con el 41 % de las exportaciones lo cuél es una cifra nada despreciable
puesto que practicamente representa la mitad de sus exportaciones; ahora si a
esta cifra se le suma el 22% de su segundo socio comercial que es México se
puede ver como las principales relaciones comerciales permanencen en América
del Norte. El tercero y cuarto puesto con 10% y 11% de sus exportaciones lo
ocupan dos paises asiaticos: China y Japon; por ultimo tenemos a dos paises
ocupando un quinto lugar ambos con un 8% de las exportaciones Alemania y

Reino Unido.




54

Grafica 3.16

Socios Comerciales Exportaciones, 2007.
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Fuente: Elaboracion propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de CIA World Factbook:
http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

Al hablar de importaciones las cifras cambian, Canada permanece como
principal socio comercial —con un 28%- aunque con un menor porcentaje, un
cambio importante en la composiciéon de las importaciones es que en este rubro
el segundo socio comercial en exportaciones —México- es desplazado a la
tercera posicion y la segunda posicion la ocupa China con un 31% de las
importaciones. La cuarta posicion pertenece a Japon con un 13% seguido de

Alemania con un 9%.

Se puede ver como China se ha convertido sin duda en un importante
socio comercial tanto de la zona euro como de E.E.U.U, cifra que ha venido
creciendo en los ultimos afios y que continua a la alza con expectativas muy

prometedoras.
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Grafica 3.17

Socios Comerciales Importaciones EE.UU, 2007.
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Fuente: Elaboracion propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de 08 de

2009, de CIA World Factbook:
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Tabla 3.6
Importaciones y Exportaciones de EE.UU. por Productos,
2008
Productos Importaciones Exportaciones

Productos agricolas

5%

9%

Bienes de consumo 32% 15%
Bienes de capital 30% 49%
Insumos industriales 33% 27%

08 de 2009, de CIA World Factbook:

http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=1448&c=us&I=es

Fuente: Elaboracion propia con datos de CIA World Factbook. (2009). Recuperado el 11 de
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En cuanto a la estructura de los productos de exportacion el comercio se
concentra principalmente en bienes de capital con el 49% , seguida de
manufacturas con un 27%, bienes de consumo con el 15% y por ultimo

productos agricolas con el 9% (World Factbook, 2009).

En cuanto a las importaciones los productos manufactureros conforman
el 33% de las importaciones, seguida de bienes de consumo con un 32%, un 30%

de bienes de capital y productos agricolas representados con un 5%.

3.2.4.El Dolar como Moneda Internacional.

Uno de los aspectos que le dan un fuerte peso al dolar estadounidense como
moneda internacional es el valor del mismo respecto a otras monedas, por lo

cual resulta trascedente conocer su valor comparativo.

De esta comparacion se observa que el yen japonés es la moneda que se
ha mantenido a lo largo del periodo estudiado como moneda con un menor
valor nominal ain cuando presenta un movimiento a su favor a partir del afio
2007. La moneda mejor posicionada respecto del ddlar es la libra esterlina de
Gran Bretafia puesto que ha oscilado de 0.4993 a 0.5493 en el periodo analizado
-2000 a 2008- manteniéndose ya para el 2008 0.5302 libras por doélar. El euro
por su parte sigue de cerca a la libra oscilando entre 0.6827 en su menor

periodo —siendo éste precisamente en el 2008- hasta 0.8054 euros por doélar.

Las otras monedas que siguen un comportamiento similar son el yuan chino y el
dolar canadiense, con un tipo de cambio respecto del doélar de 6.9385 y 1.0364

respectivamente para el 2008.
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Tabla 3.7
Tipo de Cambio respecto al Délar

2004 2005 2006 2007 2008 2009
Libras Britanicas por 0,5462 0,5493 0,5418 0,4993 0,5302 0,6494
dolar USD
Doélares Canadienses 1,301 1,2118 1,1334 1,0724 1,0364 1,1548
por délar USD
Yuan Chino por délar 8,2768 8,1943 7,97 7,61 6,9385 6,8249
USD
Euros por délar USD 0,8054 0,8041 0,7964 0,7345 0,6827 0,7338
Yen Japonés por délar 108,19 110,22 116,18 117,99 103,58 94,5
USD

Fuente: Elaboracion propia con datos de index mundi. (2009). Recuperado el 11 de 08 de 2009, de
indexmundi: http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es

En un sistema detipo de cambio no fijo, las reservas permiten a

un Banco Central comprar moneda emitida, intercambiando sus activos para

reducir su pasivo. El proposito de las reservas es permitir a los bancos centrales
reducir la volatilidad de la moneda emitida y de proteger al sistema monetario
de un shock como por ejemplo el de ataques especulativos. La posesion de
grandes reservas es vista como un indicador de la fortaleza de la moneda local,
pues refleja el apoyo que hay detras de la moneda. En cambio unas reservas que
disminuyen o son pequefias pueden ser indicativas de un inminente panico

bancario o de default.

En la literatura acerca del tema se hace referencia a las reservas
internacionales como un seguro que garantiza los ajustes internos en una
economia al enfrentar choques externos. El hecho de mantener reservas
internacionales obedece a la necesidad de protecciéon de un pais al enfrentar
choques en la balanza de pagos y a la posibilidad de blindaje ante posibles

especulaciones contra la moneda.



http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es
http://es.wikipedia.org/wiki/Reg%C3%ADmenes_cambiarios
http://es.wikipedia.org/wiki/Banco_Central
http://es.wikipedia.org/wiki/Volatilidad
http://es.wikipedia.org/wiki/Default
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Otro aspecto importante son las reservas de divisas y oro que mantienen
los paises para de ahi determinar la propia estabilidad de su moneda y por ende
su tipo de cambio. Asi pues, vemos que las reservas de EE.UU para el 2000
fueron de 85,940,000,000.00 con una caida en el 2007 llegando a la cifra de

69,190,000,000.00 que se pronuncia ligeramente en el 2008.

Grafica 3.18

Reservas de Divisas y Oro USA, 2004 — 2007.
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Fuente: Elaboracién propia con datos de index mundi. (2009). Recuperado el 11 de 08 de
2009, de indexmundi:
http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es



http://www.indexmundi.com/g/g.aspx?v=144&c=us&l=es
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CAPITULO 4

ELEMENTOS TEORICOS Y CONCEPTUALES DE LA
COMPETITIVIDAD DEL DOLAR FRENTE AL EURO

Este capitulo plasma el proceso de inmersion en el conocimiento existente y
disponible que se vincula con la problemética analizar en la presente
investigacion, de forma tal que, se revisan las diferentes teorias relativas a la
integracion econémica asi como los tipos de cambio ademas de una profunda
revision de literatura acerca de las determinantes de la competitividad de las

monedas.

4.1. Teoria de la Integracion Econémica.
4.1.1. Antecedentes.

La Economia Internacional es la rama de la economia que estudia los problemas
que plantean las transacciones economicas que se dan entre diferentes paises,

incluyendo tanto al comercio como a las finanzas internacionales.

Podemos mencionar que son dos las causas principales de las
transacciones internacionales. La primera de ellas es la distribucion irregular de
los recursos econémicos, puesto que no todas las economias poseen los mismos
recursos ni en las mismas cantidades por lo que se genera una interdependencia
entre ellas. La segunda causa es para conseguir economias de escala en la

produccion, los paises producen un determinado rango de bienes en vez de
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intentar producirlos todos, lo cual redunda en un mejor aprovechamiento de los

recursos a su alcance.

Por tanto las transacciones entrafian integracion, siendo el intercambio
una condicidén necesaria para la integracion, sin embargo el intercambio no

conduce a la integracion por si mismo.

El concepto de integracion acorde a la Real Academia Espaiola se define
como constituir un todo, aunar, fusionar dos 6 mas conceptos, corrientes, partes

etc. divergentes entre si, en una sola que las sintetice.

Dicho proceso de fusiéon u union puede ser parcial o total, en el caso de la
integracion economica generalmente se habla de una integracion parcial,

refiriéndose al proceso de hacer de varios mercados un solo mercado.
4.1.2. Teoria de la Integracion Econémica.

Existen varios tratadistas de la integracion que muestran a la integracion como
un proceso, donde acorde con la Teoria de la Integracion Econémica de Bela
Balassa -publicada por primera vez en 1964 en el libro con el mismo nombre-;
la integracion puede caracterizarse mediante una sucesiéon de etapas en la cual
los obstaculos para la integracion se van haciendo progresivamente menores,

hasta lograr su extincion, identificando en este proceso cinco etapas (Balassa,

1964):

« Area de Libre Comercio 6 Zona de Libre Comercio.
e Uni6n Aduanera.

e Mercado Comun.

e Uni6n Econémica.

o Integracion Econoémica Total.

La primera etapa, el Area de Libre Comercio, es aquella donde varios paises se
ponen de acuerdo para eliminar total o parcialmente los aranceles y
restricciones cuantitativas entre los paises miembros del area, como pueden ser
permisos, precios, cuotas, etc., con el fin de que los bienes y servicios de origen
circulen libremente; la meta de esta primera integraciéon es aprovechar las

ventajas de las economias a escala incrementando las oportunidades de
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inversion y por ende aumentar la productividad, uno de los ejemplos mas claros
de esta etapa lo constituye el Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN o, mas conocido por sus siglas en inglés, NAFTA), que agrupa a
Canada, EEUU y México.

La segunda etapa, la Union Aduanera (UA), se caracteriza por ser un area
de libre comercio que establece un arancel exterior comun. Es decir, los paises
pertenecientes a la UA renuncian a su politica arancelaria propia y autonoma,
cediéndosela a una institucion supranacional creada por la UA. De modo tal que
un pais “n” signatario del acuerdo que quiera acceder al mercado compuesto por
las paises firmantes esta sujeto al mismo tipo y monto de gravamen —se impone
un impuesto uniforme a los productos provenientes del exterior-. Este sistema
parte de la Teoria clasica del comercio internacional, y mas concretamente la
Teoria de la Ventaja Comparativa, tratando de lograr un area geografica comtin
superior en conjunto, pero inferior al universo. El ejemplo méas caracteristico
corresponde a la Comunidad Econémica Europea (CEE), que alcanzo esta etapa
en 1968. Otros ejemplos geograficamente mas cercanos son el Pacto del Grupo
Andino 6 Comunidad Andina (Bolivia, Ecuador, Colombia, Pert y Venezuela)

donde los productos circulan libremente dentro de la Comunidad Andina.

El tercer nivel de integracion es el Mercado Comin (MC). En él, la
libertad de circulaciéon ya no se circunscribe al mero transito de mercancias
(como es el caso de la UA), sino que se amplia a todos los factores productivos:
bienes y servicios, capitales y trabajo; por tanto se suprimen todas las
restricciones arancelarias y cuantitativas al comercio reciproco. En este punto,
surge la mayor caracteristica de un MC, que son las cuatro libertades: libertad
de movimientos de mercancias, servicios, capitales y trabajadores. La Unién
Econémica es un MC con un cierto grado de armonizacion de las politicas
econdémicas nacionales cediendo parte de su soberania, esta etapa también se
considera una de las mas sensibles debido a que la libre movilidad de la mano
de obra —trabajo- significa libertad de migraciéon entre los paises, siendo éste

uno de los temas mas sensibles en el mundo.

La cuarta etapa es la Union Monetaria, donde ademas de la liberacion de

los factores ya mencionados en la tercera etapa se armonizan también las
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politicas economicas de los paises miembros asi como también las socio-
laborales, educativas y culturales, el fin de esta integracion es aprovechar al
maximo —aun 100%- el nuevo espacio econdémico, el ejemplo de esta
organizacion fue por mucho tiempo la Unién Europea hasta antes de la llegada

del euro.

Finalmente, la Integracion Economica Total conlleva a la unificacién de
las politicas: monetaria, fiscal, social y anticiclicas, asi como también el
establecimiento de una autoridad supranacional para ejecutar dichas politicas.

Esta fase da origen a la Unién Econémica y Monetaria Europea.

Acorde a Balassa (1961), la integraciéon es un proceso que diversifica sus
competencias en el sentido de una mayor armonizaciéon y fusion de politicas

nacionales, donde una etapa conduce progresivamente a la otra.

4.2. Tipos de Cambio Fijos.

En un sistema de tipo de cambio fijo los gobiernos mantienen la convertibilidad
de su moneda a un tipo de cambio fijo 6 estatico, siendo entonces una moneda
convertible si el banco central compra o vende toda la que desea al publico al

tipo de cambio (Carbaugh, 2009).

El banco central compra y vende la divisa de referencia al valor fijado por
él mismo, de esta manera, el tipo de cambio se mantiene fijo. Cuando el banco
central compra divisas, inyecta moneda nacional en la economia, es decir,
aumenta la base monetaria, y viceversa. Las variaciones de la base monetaria
tienen efectos en el volumen de los medios de pago, el costo y disponibilidad del
crédito, las tasas de interés y por consiguiente, en el volumen de inversion,
consumo y la actividad econémica. Es por esto que la eleccion de un sistema
cambiario en un elemento muy importante para la politica econémica de un

pais.

Las ventajas de este sistema es que se crea un ancla nominal del tipo de
cambio. Se restringe la discrecionalidad de la politica monetaria. Las

expectativas del tipo de cambio quedan fijas, y también las de los precios de los
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bienes transables y por lo tanto de la inflacién interna. Al eliminarse las

expectativas inflacionarias las tasas de interés suelen bajar.

En un sistema de tipo de cambio fijo, la realizacién de politica monetaria
via aumento en los medios de pago, se esteriliza en el tiempo, porque genera
una baja en la tasa de interés, por lo tanto, una salida de capitales hacia el
extranjero, los inversores venden moneda nacional para comprar divisas. Al
comprar el banco central esta moneda nacional a cambio de reservas
internacionales que estan en el banco central, no solo que disminuye la base
monetaria sino que también el banco central se queda con menos reservas
internacionales, lo que puede traer serios problemas por la generacion de

expectativas de devaluacion del tipo de cambio.

Una razén que explica la opcion de los paises en desarrollo por anclar sus
monedas a una divisa clave que ésta se utilice como medio de pago
internacional, obteniendo varios beneficios. El primero es que los precios de los
productos que intercambian muchos paises en desarrollo son determinados
primordialmente en los mercados de paises industrializados, de esa manera
estabilizan los precios de sus exportaciones e importaciones , en segundo lugar
muchos paises usan el tipo de cambio fijo como medio para restringir las
politicas internas reduciendo de esta manera la inflacién -tratando de mostrar
que sus gobiernos usaran politicas monetarias responsables-, y por ende las

tasas de interés moderando las presiones sobre los precios.

Cuando se opta por un tipo de cambio fijo, se tiene la opciéon de atar la
moneda a otra divisa o a una canasta de divisas, esto depende generalmente de
las relaciones comerciales que el pais tenga y quienes sean los actores

dominantes dentro de sus relaciones comerciales internacionales.

4.3. Tipos de Cambio Flexibles.

Se entiende por tipos de cambio flexibles, flotantes 6 fluctuantes los precios de
las divisas que son establecidos todos los dias en el mercado de cambios, sin

restricciones impuestas por las politicas monetarias 6 publicas por lo que la
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relacion de una moneda respecto de otras monedas estara fijado por la oferta y

demanda de divisas en el mercado.

En este caso, por ejemplo un aumento en la demanda de ddlares por
parte de la economia incrementara el valor de dicha divisa respecto del peso. La
forma del ajuste (a la subida del precio del délar) puede darse de dos formas: o
sube la tasa de interés interna o al hacer mas baratos en dolares los precios de
los bienes nacionales aumentara la venta de éstos ultimos en el exterior
provocando un ingreso de divisas que estabilizard o disminuira la presion

compradora sobre el tipo de cambio.

Con los tipos de cambio flotantes existe un tipo de cambio de equilibrio
que nivela la oferta y la demanda de la moneda del pais. Las fluctuaciones del
tipo de cambio idealmente corregiran el desequilibrio de pagos, provocando en
las importaciones de bienes y servicios los movimientos de capital de corto
plazo, luego entonces los tipos de cambio dependeran de los niveles de

productividad, las tasa de interés, las tasas de inflacion, entre otros factores.

Por el contrario, si un pais atrae capitales porque esta creciendo o porque
ofrece oportunidades de inversion atractivas, recibirA muchos dolares
apreciando por ende la moneda local. La forma de ajuste se daria también a
través del sector externo. La apreciacion del peso encareceria el valor de las
exportaciones y abarataria el valor de las importaciones. Al disminuir las ventas

al exterior disminuiria la oferta de divisas presionando al alza al tipo de cambio.

La autoridad monetaria puede o no intervenir en la fijacién del valor de
la moneda. Si no interviene se dice que el esquema es de "flotacion limpia". Si
por el contrario, a través de operaciones de mercado abierto, fija un "piso" y un

"techo" al valor de la moneda se dice que la flotacion es sucia.

En 1961, Robert Mundell presenta su teoria en la revista American Economic
Review titulada: “Una teoria de las areas monetarias Optimas” (AMO) o
“Optimal Currency Areas” (OCA), dicho trabajo continua hoy dia siendo fuente
de diversas reacciones y controversias. El concepto mundelliano se extendi6 y
trabajos como los de de Peter Kenen ( 1969 ) y de R. McKinnon ( 1963)

extendieron el concepto.
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Mas tarde la integracion econdémica europea unida a la decisi6on de
unificar su moneda, presentan las bases empiricas del marco tedrico

presentado.

En sus inicios la teoria de las AMO, se utiliz6 para argumentar en los debates
entre tipos de cambio fijos versus tipos de cambio flexibles, en este debate los
defensores de los tipos de cambio flexibles parecian no considerar algunas
asimetrias, dando la impresiéon de que los tipos de cambio flexibles eran
idénticos en cualquier pais no obstante el tamafio, la movilidad de los factores,
su apertura comercial etc. Forma de pensar que resulta inadecuada desde el
punto de vista de la Teoria de las Areas Monetarias 6ptimas, donde Mundell
afirma que cada economia debido a sus caracteristicas es susceptible a
diferentes sistemas de tipo de cambio y que por ende no todos los paises

requieren de una flotaciéon bajo un esquema de libre fluctuacion.

4.4. Areas Monetarias Optimas.

Desde el punto de vista teérico Mundell comenz6 a dudar acerca de la eficiencia
del funcionamiento econémico bajo regimenes de tipo de cambio flexible por

las razones a continuacién presentadas:

Se cuestion6 el argumento de ilusion monetaria, sefialando que los tipos
de cambio flexibles no funcionan para areas monetarias muy abiertas, puesto
que la efectividad de la ilusion monetaria depende de la experiencia de la
inflacién, por tanto a mayor experiencia de inflacion més se alimentaran las
expectativas y mas irrelevante sera este proceso de ajuste, al ser incapaz de
cambiar las variables relevantes y tornandose por tanto la ilusion monetaria

irrelevante en este proceso de ajuste.

Mundell en su trabajo “The Monetary Dynamics of International
Adjustment Under Fixed and Flexible Exchange Rates” publicado en 1968
reafirma sus dudas a este respecto, pues prueba que si el capital es movil

internacionalmente, tipos de cambio fijos llevan al equilibrio interno-externo en
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forma directa, mientras que tipos de cambio flexibles llevan a ciclos alrededor

del equilibrio.

Cuando la movilidad es nula en cambio, la convergencia dinamica al
equilibrio se invierte, esto es, tipos de cambio fijos resultan en una convergencia
ciclica, mientras que tipos de cambio flexibles llevan a la convergencia directa.
Por tanto aprecia a los mecanismos o procesos de ajuste bajo tipos de cambio
fijos, facilitando el ajuste de la Cuenta Corriente dentro de la misma area

monetaria, sin necesidad de cambio en los precios relativos.

Acorde a su perspectiva, la experiencia de flotacion posterior al colapso
del sistema monetario internacional de BrettonWoods fue pésima, debido entre
otros factores a las burbujas especulativas o especulaciones desestabilizantes
capaces de desviar los precios de los activos financieros de sus fundamentals'8
por periodos prolongados, apartando a la profesion de la nocion prevaleciente
de eficiencia de los mercados de activos financieros. Por lo que sefiala que esto
con lleva a los tipos de cambio fijos, pero no pegged con la finalidad de evitar
estas presiones especulativas, al desaparecer con una moneda unica, sin

importar cudn moviles sean los capitales internacionales.

Mundell concibe en su teoria un area monetaria 6ptima (AMO) como una
region donde resulta benéfico tener una moneda tnica y una dnica politica
monetaria, esta area debera estar integrada por paises altamente integrados
entre si comercialmente de forma tal que permita un tipo de cambio fijo pero no
en el sentido de tipos de cambio “pegged” —como fue la dolarizacion de muchos
paises de Latinoamérica- sino tipos de cambio irrevocablemente fijos, los cuales

a su vez pueden mantener flexibilidad con respecto a otras monedas.

Se entiende por tipos de cambios irrevocablemente fijos cuando los tipos
de cambio nominal son inefectivos, o irrelevantes atin cuando sean efectivos, es
decir cuando el abandono de una politica cambiaria al integrar un area

monetaria no supone costos a sus miembros

'8 Informaci6n cuantitativa y cualitativa que contribuye a el bienestar de la economia y subsecuentemente
a la valoracion econémica de las compaiiias, de seguridad o monetaria (Diez de Castro & Mascarrefias
Perez-Ifiigo, 1994).
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Los tipos de cambio son inefectivos cuando los cambios en los tipos de
cambio nominales no producen cambios correspondientes en el tipo de cambio
real (ilusibn monetaria), mientras que los tipos de cambio irrelevantes son
aquellos que se presentan cuando existe alta movilidad del trabajo dentro de la
region, o bien cuando es alta la flexibilidad en ambas direcciones de los precios
y salarios nominales. Si se revisan ambos casos se puede apreciar que dejar de
lado la politica cambiaria no representa un costo por lo que entonces la union
monetaria sera 6ptima acorde con Mundell. Mientras que en el caso contrario
donde los tipos de cambio nominales son efectivos en producir cambios reales 6
en el caso de que las herramientas resulten necesarias y relevantes como puede
ser ante una movilidad de factores escasa o nula, asi como también cuando se

presenten shocks asimétricos entre miembros potenciales

En el anilisis de Mundell, el area monetaria 6ptima se define en el
margen por el balance entre los costos y beneficios de tener una moneda comun.
Mundell no incluye los beneficios de adoptar una moneda tnica en dichos
andlisis, relacionados generalmente con aspectos microeconémicos de las

uniones monetarias.

Criterios para que una unién monetaria sea exitosa:

. Un alto grado de movilidad del factor trabajo entre los Estados miembros

de la union.

. Un alto grado de integracidon comercial.
. Una alta correlacion en los ciclos econdémicos.

...“Las areas monetarias Optimas requieren un alto grado de movilidad de
factores y/o perturbaciones econdmicas simétricas. Los paises que cumplen
estas condiciones se benefician de la integraciéon monetaria. Pero una unién
monetaria entre paises con estructuras econémicas divergentes, distintos grados
de desarrollo, preferencias y politicas, podria provocar efectos costosos, aunque

fundamentalmente temporales a algunos de sus miembros”... (Hitris S & Vallés,

1999).


http://www.monografias.com/trabajos34/el-trabajo/el-trabajo.shtml
http://www.monografias.com/trabajos11/funpro/funpro.shtml
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4.5. El Tipo de Cambio a Largo Plazo.

Los mercados de divisas son sumamente competitivos, hoy dia el valor de las
monedas los establecen las libres fuerzas de la oferta y la demanda , siempre y
cuando los bancos centrales no traten de estabilizarlas sin embargo decir que los
tipos de cambio de un mercado libre se determinan por la oferta y la demanda
seria una verdad a medias, para entender esto se deben investigar qué factores
provocan las variaciones en la curva de oferta y de demanda de divisas, dichos

factores son variables econdmicas y las propias expectativas del mercado.

Algunos economistas (Carbaugh, 2009), consideran que las
determinantes de las fluctuaciones son diferentes a corto plazo —dias, semanas,
meses- y a largo plazo —anos-, por lo que al hacer una anéilisis de las
determinantes de los tipos de cambio es necesario considerar estos distintos
plazos. Cabe advertir que las influencias diarias sobre los tipos de cambio
provocan que el tipo oscile en sentido contrario al que indican los fundamentos

de plazo maés largo.

Las fluctuaciones del valor del tipo de cambio a largo plazo se
deben a las reacciones de los intermediarios del mercado de divisas ante los
cambios de cuatro factores clave: los niveles de precios relativos, los niveles de
productividad relativa, las preferencias de los consumidores por bienes
nacionales o extranjeros y las barreras del comercio, cabe sefialar que estos
factores subyacen al comercio de bienes nacionales y extranjeros (Carbaugh,

2009).

4.6. El Tipo de Cambio a Corto Plazo.
4.6.1. El Mercado de Bienes.

Las fluctuaciones del tipo de cambio en ocasiones puedes ser intempestivas y
repentinas; aunque este tipo de variaciones no ocurren muy seguido, ni en un
grado muy grande. Por lo que resulta complicado comprender las pronunciadas

fluctuaciones que pueden ocurrir de un dia para otra o de una semana para otra,
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por lo que deben considerarse otros factores ademas del comportamiento del
nivel de los precios relativos, las tendencias de la productividad, las mismas

preferencias y las barreras del comercio.

Para tener una idea mas clara del comportamiento de los tipos de
cambio a corto plazo se debe desarrollar un marco, reconociendo que la
actividad del mercado de divisas esta dominando por personas que intervienen
constantemente en activos, en forma de bonos del Estado, bonos de empresas,

cuentas bancarias, acciones y bienes raices.

Actualmente, de los negocios internacionales solo el 2% del total
de las operaciones de divisas se relacionan con el financiamiento de las
exportaciones y las importaciones, por tanto 98% de las operaciones
aproximadamente se pueden atribuir a las transacciones de activos financieros
en los mercados globales, (Carbaugh, 2009). Los mercados financieros se
encuentran entrelazados por sistemas de comunicacion que operan las
veinticuatro horas del dia, por lo que las personas que intervienen es estos
mercados tienen la facilidad de realizar rapidamente modificaciones en las

proyecciones de valores de las divisas.

Acorde al enfoque de mercado de activos financieros existen dos
factores clave para optar por invertir nacionalmente o en mercados extranjeros
los cuales son: los niveles relativos de las tasas de intereses y las fluctuaciones

del tipo de cambio esperado dentro del plazo de la inversion.
4.6.2.E1 Mercado de Activos Financieros.

Este término se refiere al escenario internacional en el que individuos,
empresas, gobiernos y bancos compran y venden divisas y otros instrumentos
de deuda. Si se revisa los mercados financieros se puede apreciar que la mayoria
de las transacciones de divisas comprenden la transferencia de depésitos

bancarios.

La cantidad estimada de transacciones en el mercado de divisas en
el mundo es alrededor de dos billones de doélares al dia, donde los precios
cotizados cambian hasta veinte veces por minuto, siendo las mas comunes las

transacciones individuales de 200 millones a 500 millones de doélares;
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calculandose que los tipos de cambio mas activos cambian hasta 18,000 veces

en un solo dia (Carbaugh, 2009).

El mercado de divisas funcionan en tres niveles: 1) En las
transacciones entre los bancos comerciales y sus clientes comerciales, quienes
son los mayores demandantes y proveedores de divisas extranjeras; 2) En los
mercados interbancarios domésticos por medio de corredores; 3) En el propio

intercambio de activo de divisas con bancos en el extranjero.

Ahora bien, los bancos que manejan transacciones de divisas no
suelen tratar directamente entre ellos, generalmente suelen contratar brokers9
de divisas o corredores, siendo el fin de estos Gltimos mantener una nivel de

divisas deseado.

4.7. Teorias sobre las Determinantes del Tipo de Cambio.

Durante los dltimos afios se ha tratado de descifrar lo que Obstfeld y Rogoff
llaman “the disconnect puzzle”, es decir, la relacion que existe entre los tipos de
cambio, particularmente de monedas internacionales como los son el euro y
dolar estadounidense. Para llegar a establecer y entender esta relacién se han
formulado diversas teorias con muy distintos enfoques sugeridos por la teoria

econdémica y sus fundamentos.

4.7.1. Teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA).

La paridad de poder adquisitivo ha sido el marco de inicio para determinar el
tipo de cambio de equilibrio al partir del supuesto de que dentro del comercio
internacional los individuos tratan de comprar los diferentes bienes en aquellos
paises que ofrezcan un menor precio, se recurrira al mercado de divisas a
cambiar unas monedas por otras, por lo que a través de este proceso se vera
afectado el tipo de cambio. La Teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA)

recoge esta posibilidad.

19 Una persona o empresa que act(ia como intermediario entre compradores y vendedores y percibe un
arancel o comision.


http://es.mimi.hu/economia/arancel.html
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Cuadro 4.1

Las fuerzas que determinan el tipo de cambio

arbitraje en | variables clave teoria de la teoria a
mercado de | tipos de interés paridad de corto
capitales y expectativas intereses plazo

arbitraje en | variables clave teoria de la teoria a
mercado de |precios de bienes paridad del largo
bienes comerciables poder adquisitivo plazo

Fuente: Krugman, P., & Obstfeld. (2001). Economia Internacional. México, D.F.: Pearson.

Para entender la paridad del poder adquisitivo es necesario primero entender la
Ley del Precio Unico, la cual afirma que bienes idénticos deben costar lo mismo
en todas las naciones, eliminando los costos de transporte de un pais a otro y las
barreras comerciales, sin embargo para comparar los costos de los bienes es
necesario primero convertir las monedas a una moneda en comun, una vez

hecho esto el precio de los diferentes bienes deberia pues, ser el mismo.
Suponga que:
Pices el precio en euros del bien i.

Pisses el precio en dblares del bien i.

La ley del Precio Unico se puede expresar de estas dos formas
equivalentes:

Plespafia = (Eeuro/délar) . P'usa

(Eeuro/dolar)= Piespafla / Piusa
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A pesar de los argumentos teéricos, un analisis de los negocios internacionales
demuestra que en la practica no se aplicaria el precio tnico en gran medida por

la sobrevaluaciones y desubvaluaciones que muchas veces enfrentan las divisas.

Ahora bien, si transpolamos la teoria del precio tnico que se
concentra en un bien a una canasta de bienes y por ende los precios de muchos
bienes, medidos comobase en el indice de precios al consumidor o al productor

de un pais se obtienen los tipos de cambio.

Las primeras formulaciones de la Teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo
(PPA) han sido rastreadas hasta el siglo XVI, siendo planteada de manera
formal por Gustav Cassel en 1918, (Dornbusch, 1987). La paridad del poder
adquisitivo o de compra es, la aplicacion de la ley del precio tnico a los niveles
de precio de un pais y establece que los precios de las divisas se ajustan para

igualar el costo de los bienes y los servicios.

...Las diferencias relativas de la inflacion entre una economia y otra marcan la
pauta del poder de compra, se puede ver entonces, que si una tasa de inflacién es mucho
maés alta en un pais, su moneda habra perdido poder para comprar bienes nacionales,
esperando una depreciacion para restaurar la paridad con los precios de bienes
extranjeros (la depreciacién provocaria que los bienes importados fueran méas costosos
para los consumidores del pais y que las exportaciones de éste fueran menos costosas
para los extranjeros). Por tanto segin la Teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo, las
exportaciones y las importaciones de bienes y servicios (flujos de comercio) representan

el mecanismo que provocan la apreciacion o la depreciacion de una

moneda...(Carbaugh, 2009).

Esta teoria sugiere que las fluctuaciones de los niveles de los precios relativos
nacionales determinan las fluctuaciones de los tipos de cambio a largo plazo;
previendo que el valor de cambio de una divisa se depreciara o apreciara con la
misma magnitud que la diferencia entra la inflacion tanto nacional como

extranjera.

Sin embargo al aplicar los fundamentos de esta teoria, queda
reabasada por la propia movilidad de los mercados al ser su velocidad de ajuste

lento, ademas de quedar condicionada al périodo analizado.
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4.7.2. Teorias con un Enfoque de Equilibrio Macroeconémico.

Al revisar distintos trabajos enfocados a la determinacion del tipo de cambio
macroeconomico, se pueden observar dos grandes escuelas de pensamiento:
FEER y BEER.

4.7.2.1. FEER (Fundamental Equilibrium Exchange Rates).

Teoria presentada por Williamson (1994), que como su propio nombre lo indica,
sigue un lineamiento trazado por las variables fundamentales que puede
resultar un tanto normativo. Su objetivo es obtener un tipo de cambio
consistente con el equilibrio interno o balance interno -nivel de demanda que
sostenga la actividad economica, estabilidad de precios y pleno empleo- y
externo —objetivo de la cuenta corriente- mediante la demanda de flujos de

capital. Partiendo del supuesto teorico de que los flujos no equilibran stocks.

Las principales criticas de la FEER es que su horizonte temporal realmente

relevante es el mediano plazo y su fuerte caracter normativo.

4.7.2.2. BEER (Behavioural Equilibrium Exchange Rate).

El enfoque de tipo de cambio de equilibrio de comportamiento (BEER), explica
el comportamiento de los tipos de cambio a partir de las variables econ6micas
relevantes, donde supone que el tipo de cambio vienen determinados por los
diferenciales sectoriales relativos de productividad, asi como el saldo vivo de los

activos de los activos de los activos exteriores neto.

Dentro de esta escuela de pensamiento existen a su vez distintas
variaciones pues al resultar dificil el medir datos de activos exteriores (saldos),
estos se sustituyen por variables fiscales, como pueden ser el ratio del gasto
frente al PIB.

Otra variacion es aquella donde se incorporan variables como son

los tipos de interés como diferenciales de tipo de interés reales.
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Cabe mencionar que teéricamente, la paridad descubierta de tipos
de interés es una condicién o un factor determinante del tipo de cambio. Al
considerar que la paridad de intereses la fuerza fundamental que mantiene
unidos a los mercados de activos internacionales, por lo que se puede
interpretar como una condicién de equilibrio en el mercado cambiario bajo
condiciones de movilidad perfecta del capital, y conceptualmente se puede
definir como una relacion de igualdad entre las rentabilidades esperadas de los
depositos de divisas expresadas en la misma unidad monetaria (Krugman &

Obstfeld, International Economics Theory and Politics, 1999).

Partiendo de un marco contextual de movilidad de capitales, se
puede suponer que debido a que las diferencias de rentabilidad de los activos,
que son un reflejo de la evolucion esperada del tipo de cambio -tomando en
cuenta que los activos no monetarios como los monetarios no son perfectamente
sustituibles-, se genera un diferencial por esta sustitucion no perfecta,
concediendo un papel clave a la prima de riesgo de la determinacion del tipo de
cambio, lo que a su vez demandaria un diferencial en el mercado de interés,
entre el mercado doméstico y el mercado extranjero. En otras palabras si se
asume que la prima de riesgo es cero, se concluye que las tasas internas de
interés nacional estan por encima de las tasas de interés extranjeras por lo que
se esperaria que la tasa de interés doméstica se deprecie respecto a la tasa de
interés foranea a fin de que los inversionistas permanezcan indiferentes entre la

opcidon de mantener un tipo de interés de origen nacional o extranjero.

Un incremento en los intereses pagados por los depoésitos en
moneda nacional debera ser compensado por un aumento en la tasa de
depreciacion esperada en un futuro. Asumiendo que la tasa de interés nacional
sube —en relacién con la tasa de interés extranjera- pues son mas atractivos los
titulos denominados en moneda nacional, los actores del mercado buscaran
comprar titulos nacionales y vender titulos denominados en moneda extranjera,
intentando a su vez comprar moneda nacional y vender divisas, lo que resultara
en un aumento del precio de la divisa local en relacion con las divisas foraneas,
por lo que se puede concluir que una subida del tipo de interés aprecia la
moneda local y reduce el tipo de cambio- a corto plazo-, sin embargo el efecto a

largo plazo sera que conforme este fendémeno avance, se generaran expectativas
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de una mayor depreciacion de la moneda local, hasta llegar al punto cero donde
los inversionistas no encuentren atractiva la compra de titulos nacionales, -esto

asumiendo que las demas variables no se modifiquen-.

La relacion entre el tipo de interés y el tipo de cambio se puede
resumir en que cuando la variacién en el tipo de interés nominal se debe a un
aumento del tipo de interés real, la moneda se aprecia. Mientras que cuando la

variacion se debe a un aumento de la inflacién esperada, la moneda se deprecia.

4.7.2.3. Efecto Balassa-Samuelson.

En cuanto al diferencial de productividad como determinante del tipo de
cambio, la relaciéon que vincula a la productividad con el tipo de cambio real a
largo plazo se centra en el modelo conocido como Balassa-Samuelson. Los
origenes de este modelo se remontan al 1964 donde Balassa y Samuelson
publican —de forma separada- sus consideraciones a este respecto.
Posteriormente los argumentos propuestos por estos autores fueron
formalizados por Froot y Rogoff (1995), Obstfeld y Rogoff (1996) y Areola y
Tyrvainen (1999).

Dentro de este marco (Balassa, 1964) y Samuelson (1964), al
descomponer los precios en bienes comerciados y no comerciados, demuestran
que las diferentes tendencias de la productividad sectorial de bienes vendidos
localmente, como los bienes comerciados internacionalmente, pueden tener un
impacto sobre el tipo de cambio real de equilibrio basandose en una gama de

indices de precios y costos.

El efecto Balassa-Samuelson se resume de la siguiente manera: si
se asume que la productividad en el sector de bienes comerciables
internacionalmente solo aumenta en el pais de origen de dichos bienes lo que
hara que los costos marginales se reduzcan —ceteris paribus- para las empresas
nacionales en el sector de bienes comerciados internacionalmente, esto llevaria
—en condiciones de competencia perfecta- a un aumento de salarios en el sector
de bienes comerciables internacionalmente. Ahora bien si el trabajo es mévil

entre los sectores de la economia, los trabajadores de los bienes no comerciados
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tenderan a moverse al sector de los bienes comerciados impulsados por el
salario mas alto, que provocara un aumento salarial en el sector de bienes no
comerciables internacionalmente hasta igualar el salario de ambos sectores. No
obstante —debido al aumento de los salarios de los bienes no comerciables
internacionalmente- las empresas de bienes no comerciables tendran que
aumentar sus precios para poder pagar los salarios mas altos, y seguir
obteniendo la misma ganancia pues este aumento de salarios no fue

acompaifiado de un aumento en la productividad en este sector.

Debido a que el nivel de precios de un pais se deriva de la media
ponderada de precios de los productos comerciados internacionalmente y no
comerciados internacionalmente, el aumento de los precios de los bienes no
comerciados a bienes comerciados implica una apreciacion del tipo de cambio
—basado en los indices de precios- que no pone en peligro la competitividad de
los precios de las empresas en el sector de bienes comercializados; luego
entonces un aumento de la productividad en el comercio de mercancias en los
bienes comercializados internacionalmente resulta en una caida proporcional en
los precios relativos entre bienes comerciados y no comerciados

internacionalmente que implica una apreciacion real del tipo de cambio.

4.7.3. Literatura Empirica acerca de la Determinacion del los

Tipos de Cambio.

Existe numerosa literatura empirica relacionada con la determinacion del tipo
de cambio de equilibrio, dentro de esta literatura caben destacar los trabajos
que han tenido un fuerte impacto. En concreto Alberola et al, (1999) hace uso
de técnicas de cointegracién y un panel para las monedas que componen el euro
obteniendo una cointegracién entre el tipo de cambio real euro-dolar, los activos
extranjeros netos y los precios sectoriales relativos (efecto Balassa-Samuelson).
Mientras que Closterman y Scnnatz (2000) y Schnatz, Vijselaar y Osbat (2000)
realizan un anélisis en el cual obtienen una relacion del tipo de cambio tomando
como principales factores para la determinaciéon de este a el diferencial de
productividad, el diferencial de los tipos de interés, la posicion fiscal relativa y

los precios reales del petroéleo.
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Al hablar de la relevancia de la posicion fiscal relativa como un posible
factor determinante del tipo de cambio encontramos también a Camarero,
Ordonez y Tamarit (2004) que apuntan a la relacion el tipo de cambio con la
productividad relativa, el diferencial de tipos de interés real, el diferencial del

gasto publico y la posicion neta de activos extranjeros.

Donde asumiendo que, un gasto gubernamental publico mayor a largo
plazo puede minar la confianza a futuro en la divisa local, por lo que una
reaccion del tipo de cambio real a el gasto gubernamental podria esperarse.
Este argumento se basa en la suposicion de que los agentes sospecharian que un
mayor gasto publico podria estar seguido de una distorsion de impuestos —
cambio de posicion fiscal- 6 monetization de la deuda del gobierno en el futuro,

cualesquiera de los dos afectando la actividad econémica.

Por lo que un gasto gubernamental desmedido impactaria negativamente

en el tipo de cambio de equilibrio.

En cuanto al factor precio del petréleo como posible determinante del la
relacion monetaria euro dolar se basa en el propio peso del petroleo en la

industria econdémica actual.

La teoria muestra que términos exdgenos de shocks comerciales, tales
como cambios en el precio del petroleo pueden también verse reflejados en los
precios relativos de los bienes comerciados, que por ende influiran en los tipos
de cambio de estas divisas, siendo los precios del petréleo uno de los
determinantes en la competitividad de la moneda. En general, incrementos
permanentes en los precios del petroleo aumentan 6 mejoran la competitividad
internacional de aquellos paises que son relativamente menos dependientes de
las importaciones del petroleo —o que actualmente exportan petrbleo- ceteris
paribus y un aumento del precio del petroleo deberia por lo tanto resultar en

una apreciacion real de la moneda de los paises dependientes del petroleo.

Aunque en la praxis los EE.UU consume mas petroleo relativamente a su

actividad econémica que los paises del area del euro, los EE.UU es al mismo
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tiempo mas autosuficiente en petroleo; mientras que para satisfacer sus
necesidades en la euro area son practicamente totalmente dependientes de las
importaciones de petroleo, por lo que un permanente aumento del precio real
de los precios del oro negro deberia dar como resultado de una depreciacion del

euro sintético.

Por otra parte se pueden encontrar trabajos como los de Camarero
Ordonez y Tamarit (2004), donde sus analisis apuntan que la evolucién del euro
se explica mediante la productividad relativa, el diferencial de tipo de interés
real, el diferencial del gasto publico y la posicién neta en activos extranjeros.
Mientras que Makrydakis et al (2000) sefiala como variables fundamentales la
relacion entre el diferencial de productividad y el diferencial de los tipos de

interés reales.
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CAPITULO 5

ANALISIS FACTORIAL DE CORRESPONDENCIAS
UN ESTUDIO MULTIDIMENSIONAL Y MULTIVARIANTE:
FUNDAMENTOS TEORICOS Y METODOLOGICOS

Al realizar un estudio sobre cualquier tematica y particularmente en el area
de las Ciencias Sociales el investigador generalmente busca una
combinacion de variables cuantitativas y cualitativas, cosa que puede hacer el
estudio méas complejo pero a su vez mas rico lo que permite que los resultados e
interpretaciones sean certeras, debido a esto se han desarrollado técnicas de
andlisis multivariado como los son los métodos factoriales y de clasificacion
(Pérez, 2006). En este capitulo se analiza y detalla la metodologia del Anélisis
Factorial de Correspondencias asi como las variables a utilizar para medir la

competitividad de las mondedas.
5.1. Analisis Factorial de Correspondencias.
El Analisis Factorial de Correspondencias, ideado por el estadistico

francés Benzecri en 1973, fusiona al Analisis de Proximidades con el Analisis de

Componentes Principales logrando un analisis de similaridad (Callealta, 2005).
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El Analisis Factorial es una técnica estadistica multivariante cuyo
objetivo principal es la definicion de una estructura subyacente en una matriz de
datos. El anélisis factorial permite resolver el problema del anélisis de la
estructura de las interrelaciones (correlaciones) existentes en un numero
elevado de variables y casos, definiendo un nimero de dimensiones comunes

subyacentes, denominadas componentes.

Esta metodologia ha sido utilizada en publicaciones reconocidas como lo
son el calculo del indice de competitividad de The Global Competittiveness
Report del Foro Econémico Mundial (The World Economic Forum), el calculo
del indice de competitividad del IMD World Competitiveness Yearbook (WCY),
publicaciones de la CONAPO y el CIDE entre otros.

El anélisis factorial ha cobrado importancia debido a diversas bondades
como lo es la reduccion de datos, puesto que permite explicar una estructura
subyacente que no puede ser observada a primera instancia de un conjunto de
variables observables al encontrar un nimero reducido de factores subyacentes
comunes (K factores) que linealmente reconstruyen las p variables originales

(Guillermo & et al, 2010):

Xip = Afat Agfo toot Afatu; (1)
Donde:

x;» =Es el valor de le i-ésima observacion de la j-ésima variable.
1y; =Es el cojunto de coeficientes lineales llamados cargas factoriales.

fi =Es la i-ésima observacion del k-ésimo factor comun (variable latente) con

media 0 y varianza 1.

u;; =Es un término de error aleatorio conocido como el factor tnico o factor

especifico asociado a la j-ésima variable. Explica la variabilidad en xj
(incluyendo la varianza ocasionada por errores asociados a la poca fiabilidad en
la recoleccion de datos) que no es compartida con otras variables de la matriz de

variables observadas.
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Adicionalmente los factores tnicos o especificos tienen media cero y no

estan correlacionados: E(u;;) = 0; Cov(uy,u;) =0,V s #t; siendo ademas los

factores comunes y especificos independientes:

Cov(fpou;) =0Vk=12,.,K;j=12,..,p.(2)

Las variables observadas son tunicamente las xj’s y todos los demas
elementos del lado derecho de la ecuacién (2) deberan ser estimados partiendo
de la matriz de correlaciones entre las variables observadas (Guillermo & et al,
2010).

La varianza total de xj esta dada entonces por:
Var(xj) = }Li}- + }L%}- +---+ ,11,'{}. + 11.[;}? (3)

Donde:

TR A% ; es conocida como la varianza comun, es decir aquella que la variable xj
comparte con todas las otras variables en el andlisis, y ¥ es la varianza inica o

asociada solamente con la variable xj.
En notaci6on matricial tenemos:

X=AF+U (4)
Var(X) = Z=AA"+¢ (5)

Donde:
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W =diag(Wyy, ... ¥pp,) (6)

La ecuacion (4) representa la llamada identidad fundamental del analisis

factorial, donde ¥ es la matriz varianza-covarianza teoérica de las variables
observadas, y W representa la matriz de varianza de los factores unicos o

especificos.

Cabe destacar que existen diversos métodos de extracciéon de factores y la
eleccion del modelo a utilizar depende de diversas cuestiones como son el
objetivo de la investigacion, el tipo de informacién a procesar. Dentro de la
variedad de métodos de extraccion de factores que existen destacan: el de
Maxima Verosimilitud utilizado generalmente cuando los datos tienen el
comportamiento de una distribucion normal, otro método es el de Factores
Principales, siendo una modalidad el de Factores de Componentes Principales y
otra la de Factores Principales Iterados; el primer método asume que las
varianzas comunes son iguales a 1 y por tanto las varianzas tnicas son cero y el
segundo comienza con un procedimiento similar al de factores principales y se

repite hasta que todas las cargas factoriales convergen.

No obstante, las bondades de los diferentes métodos de extraccién de
factores o estimacion de cargas factoriales se ha seleccionado el de componentes
principales, puesto que se busca explicar la varianza total y no solamente la
varianza comun de la matriz de las variables originales ya que se consideran
tanto la varianza total y estima los factores que contienen proporciones bajas de

la varianza tnica, y en algunos casos la varianza del error.

Esta metodologia se estudia la dependencia entre las variables, la
asociacion entre atributos logrando una revision de la intensidad de las
atracciones y repulsiones entre las modalidades que pueden presentar las
caracteristicas cualitativas realizdndose a partir del estudio de las frecuencias

conjuntas observadas y recogidas (Miquel, Bigné, Lévy, Cuenca, & Miguel,

1997).
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Adicionalmente del analisis de atraccion-repulsion entre modalidades de
atributos (variables) diferentes, la técnica del Analisis Factorial de
Correspondencias también permite realizar estudios de proximidad
(similaridad/disimilaridad) entre las modalidades de una misma variable; es
decir, permite evaluar la homogeneidad o sustituibilidad de las mismas. Para
esto, se realiza la proyeccion de las modalidades sobre un espacio métrico en el
que se aplica el Analisis de Componentes Principales para facilitar la
interpretacion causal simple de los comportamientos de similitud-atraccion
(Kim & Mueller, 1978).

Los objetivos de la técnica son (Callealta, 2005):

e Descubrir las relaciones de atraccion-repulsion entre las variables.

e Descubrir las relaciones de proximidad existentes entre las distintas
modalidades de una misma variable cualitativa.

e Visualizar y caracterizar de forma simple las relaciones anteriores en un

espacio de dimensién lo mas reducido posible.

El analisis de la similaridad (proximidad) existente entre las modalidades
de un atributo (variable) -representadas por las respectivas distribuciones de
frecuencias- condicionadas a su vez, por la distribucién de modalidades de otro
atributo, nos permite analizar la homogeneidad de éstos en dos espacios
diferentes, uno de dimension q y otro de dimension p; para lo que se introduce y
emplea la distancia de Benzecri2°, que es una ponderacion entre los puntos de
manera inversamente proporcional a sus frecuencias (Castillo & Rodriguez,
2002). El analisis de la asociacion entre modalidades de los dos diferentes
atributos sera el resultado de conectar estos dos espacios y en consecuencia,
proyectarlos en un espacio comun tridimensional donde la proximidad sera
interpretada como atraccion y el alejamiento como repulsion, aplicando para

esto el Analisis de Componentes Principales (Kruskal & Wish, 1981).

2 Distancia que recibe el nombre de CHI-CUADRADO, debido a que su expresién coincide con la

prueba del mismo nombre que tradicionalmente se ha utilizado para comprobar la dependencia estocastica
entre variables (Batista & Joan, 1997).
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La distancia propuesta por Benzecri permite transformar el espacio
cualitativo inicial de las modalidades, en otro espacio q-dimensional de tipo
euclideo, donde entre cada dos modalidades Aiy Ai””, coincide con la distancia
euclidea entre los correspondientes punto proyectados (Callealta, 2005) véase

Grafica 5.1.

Grafica 5.1.
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Fuente: Elaboracion propia con base en Callealta, F. J. (2005). A New Measure of Dissimilarity
Between Distributions: Aplication to the Analysys of IncomeDistributions Convergence in the
European Union. Madrid: Departamento de Estadisitca, Estrucutra Econémica y O.E.I.

El Andlisis Factorial de Correspondencias consta de seis fases
principales: las pruebas de confiabilidad, el calculo de una matriz que exprese la
variabilidad conjunta de las variables, la extraccién del nimero 6ptimo de
factores, la rotacion de soluciones para facilitar su interpretacion, la estimacion
de las puntuaciones graficamente y la determinacion del indice de
competitividad; adicionalmente en cada etapa del proceso es necesario tomar

decisiones para una correcta ejecuciéon del anélisis factorial.

A continuacion se detallan las fases antes mencionadas.
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5.1.1. Comunalidades y Grafico de Sedimentacion de las

Variables.

Al realizar el Analisis Factorial de Correspondencias se deben seguir pasos que
demuestren la confiabilidad de los resultados arrojados, para lo cual la tabla de
Comunalidades es una herramienta 1til, ya que permite saber que parte de la
varianza o dispersion de la variable se esta logrando reproducir, mostrando la
validez de las variables. Si el nivel de extraccidbn que muestra la tabla de
Comunalidades es menor a (0.500), significa que la variable a estudiar no se
estd explicando bien dentro del modelo, debido a que no tiene un nivel
importante de representacion, entre méas cercana a uno la variable estara mejor

representada.

Otra medida importante de confiabilidad es el nimero de componentes o
dimensiones que se van a considerar para representar las variables a analizar.
Cada dimension va a representar a las variables en cierta proporcion, siendo las
primeras dimensiones las que van a tener un mayor grado de representacion,
esto se expresa en la Grafica de Sedimentacién como una mayor distancia en el
eje vertical a cero. El Grafico de Sedimentaciéon originalmente propuesto por
Cattell es una representacion grafica del tamaio de los autovalores, permite ver

si se esta dejando fuera algtin componente importante (Cox & Cox, 1994).

5.1.2. Matriz de Componentes y Componentes Rotados.

Los primeros resultados del Analisis Factorial de Correspondencias se
encuentran en la Matriz de Componentes y la Matriz de Componentes Rotados,
que indican la direccion en el espacio donde se encuentran las variables, los
signos positivo y negativo muestran el espacio en la dimension donde se

posicionan las variables, asi como también sus niveles de correlacion.

La Matriz de Componentes nos permite identificar en qué dimension se
encuentran mejor explicadas las variables. Si bien la Matriz de Componentes en

un primer momento permite identificar las variables mejor explicadas, presenta



86

algunos problemas de definicion de estas variables, que se resuelven en un

segundo momento al trabajar con la Matriz de Componentes Rotados.

En la Matriz de Componentes Rotados se toman los datos de la Matriz de
Componentes y se aplica un proceso de normalizacion por el método de
Varimax, lo que permite una mejor representacion de las variables. El efecto de
rotacion es redistribuir la varianza para obtener un patrén de factores o
componentes con mayor significado (Kendall & W.R., 1990). El criterio de
rotacion Varimax se centra en simplificar al maximo los vectores de las
columnas de factores (componentes), la simplificacion maxima se alcanza al
llegar a valores como +1 o al -1 y otras cargas cercanas al 0, lo que coadyuva a
una mejor interpretacion de las variables. Los valores van a mostrar una
asociacion positiva o negativa entre las variables y el componente o una
ausencia de asociacién si el nimero arrojado es cero (Santos, Mufioz, Juez, &

Cortinas, 2003).

En la Matriz de Componentes Rotados todas las variables quedan
claramente definidas en un espacio dimensional. Las variables mejor
representadas en cada una de las dimensiones de la Matriz de Componentes
Rotados, son las que se localizan en términos graficos en sus respectivas

dimensiones.

Adicionalmente, la matriz de componentes muestra la estructura
subyacente de las variables lo que permite un analisis mas detallado asi como
interpretar y etiquetar a cada factor o dimension, puesto que el conjunto de
variables que se muestran en un mismo factor (columna) estan de alguna

manera interrelacionadas y determinan el namero de los factores.

5.1.3. Grafico de Componentes en Espacios Rotados en Tres

Dimensiones (3D).

Este grafico muestra la misma informacion que la Matriz de Componentes

Rotados, exponiendo tnicamente las tres dimensiones mas representativas,
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aunque tomando en consideracién los efectos de todas las dimensiones

estudiadas.

El grafico refleja la ubicaciéon de las variables en el espacio definido por
los componentes, mostrando éstas en un espacio ortogonal, pero no como
coordenadas sino como vectores en el espacio. Cabe mencionar que la posicién
que ocupe el vector de cada una de las variables va a posicionar a cada uno de

los, con coordenadas tnicas de acuerdo a su posicion respecto de la variable.

5.1.4. Grafica de Puntuaciones.

La técnica de Analisis Factorial de Correspondencias es interdependiente, es
decir, todas las variables se consideran simultaneamente, se relacionan entre si
y forman factores que maximizan la explicacién del conjunto de variables,
identificando la estructura que existe entre ellas (Santesmases, 1998). El Grafico
de Puntuaciones muestra (en un plano con dos ejes) precisamente ese espacio
donde cada caso se encuentra en un punto dado por las coordenadas (X, Y) de
las dos dimensiones representadas. Estas coordenadas estan influenciadas por
la cercania o lejania con las variables estudiadas, por lo que este grafico expresa
la correlacion de los casos con las variables. Es decir, se observa aqui, si los
casos estan afectados o beneficiados por las variables senaladas, si las variables

son contrapuestas, yuxtapuestas etc.

El anélisis factorial subyace la asociacion de modalidades de los
diferentes atributos que se conectan y en consecuencia permite la proyeccion en
los casos y variables en un espacio comun donde la proximidad entre los casos y
variables serad interpretada como atracciéon y el alejamiento como repulsion.
Graficamente, se representa el proceso que sigue esta metodologia y que se ha

ido detallando en la grafica 5.3 (Callealta, 2005).
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Grafica 5.2.

Analisis Factorial de Correspondencias.

Espacio factorial {filas) de las

Espacio g-dimensional(filas) modalidades de A

delas modalidades de A

Espacio Cualitativo de
las Observaciones

X X X
/ X Espacio factorial comun
X X
X X X X X
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columnas) delas R |
{ Lalid I} | Espacio factorial {columnas)
deB X
X X
\( X X X X X
—_—
x| % X X X X
X X
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Fuente: Elaboracion propia con base en Callealta, F. J. (2005). A New Measure of Dissimilarity Between
Distributions: Aplication to the Analysys of IncomeDistributions Convergence in the European Union.

Madrid: Departamento de Estadisitca, Estrucutra Econémica y O.E.IL.

5.1.5. Indice de Competitividad.

La determinacién del indice de competitividad o bien la determinacién de la
puntuacién o calificacion de los factores no se obtiene directamente de los pasos
explicados anteriormente, no obstante es posible a partir de la informacion que

se obtiene de ellos las puntuaciones factoriales o factor scores.

Para lo cual existen tres métodos a utilizar: el método de regresion o
método Thompson, el método de Bartlett o de minimos cuadrados

generalizados y el método ad hoc.
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Las diferencias entre estos métodos concretamente son que el método
Bartlett produce una puntuaciéon factorial insesgados pero con un grado de
precision generalmente menor a los resultados obtenidos por el método cléasico
de regresion, mientras que éste ultimo tiene un error cuadrado medio menor,
pero que puede llegar a ser sesgado. Por su parte el método ad hoc posee
ventajas sobre los otros métodos como son, que se explica facilmente el
significado de los factores y por ende resulta facil su interpretacion siendo ésta
la causa principal por la cual se ha seleccionado el método ad hoc (Guillermo &

et al, 2010).

Para obtener las puntuaciones factoriales es, necesario calcular un
promedio ajustado de las cargas factoriales rotadas, dicho promedio ajustado se
obtiene de la suma de los valores absolutos de las cargas factoriales elevadas y
divididas entre el nimero de variables con carga factorial en cada factor en
cuestion; siempre y cuando estas variables estén altamente correlacionadas y no
muestren alta correlacion con otros factores distintos. La ecuacion para obtener

F se representa como (Guillermo & et al, 2010):

F = XA (6)

Donde A es la matriz de las puntuaciones factoriales una vez calculadas
como promedio ajustado por medio del método ad hoc y X es la matriz de datos

una vez estandarizados.

5.2. Determinacion de las Dimensiones de la Competitividad de las

Monedas.

Una vez explicados cada uno de los pasos que conforman la metodologia a
seguir es necesario determinar las variables que seran analizadas para el calculo

de la competitividad de las monedas.

En la presente investigacion se busca analizar y comprender a la
variable tipo de cambio, con la finalidad de determinar los elementos que
contribuyen a hacer una moneda competitiva respecto de otra, tomando como

principal caso de estudio el dolar estadounidense y el euro.
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Al estudiar el tipo de cambio resulta evidente que esta variable
forma parte del sistema econdémico con implicaciones en distintos subsistemas
tanto microeconémicos como macroeconémicos; es decir el tipo de cambio
como variable tiene influencia en diversas variables y a su vez estas variables

repercuten en la determinacion del tipo de cambio directa o indirectamente.

Al investigar los factores que determinan los tipos de cambio se
deben analizar cuales son los elementos clave que actiian en la curva de la oferta
y demanda de los bienes y de las divisas particularmente. Estos factores se
analizan basicamente desde dos perspectivas: el analisis fundamental y el
andlisis técnico. El analisis fundamental busca lograr predecir o determinar el
tipo de cambio como su nombre lo indica a través de componentes
fundamentales o los fundamentos del mercado que son las variables
econdémicas. Por su parte el analisis técnico busca encontrar respuesta a través
del estudio de tendencias pasadas bajo el supuesto de que éstas volveran a
repetirse, por lo que busca patrones de comportamiento extrapolando sucesos,
este andlisis busca predecir o determinar el tipo de cambio generalmente a corto
plazo.

Cabe recordar que la competitividad es un concepto que agrupa
muchos dmbitos o dimensiones, por ende son muchas las variables que tienen
un impacto en ella, lo cual hace mas dificil la tarea de seleccion de indicadores
de diferentes indoles que pueden tanto explicar como resumir la realidad de

relaciones tan complejas.

De tal forma que la competitividad se deriva de un conjunto de
dimensiones latentes, donde cada dimension, factor o componente, se ve a su
vez influenciado por un grupo de variables o indicadores observables, por lo que
es necesario agrupar y resumir la informacion de estos indicadores en cada
dimensién latente, para finalmente obtener un indicador de competitividad

total.

Por lo cual se han agrupado las diversas variables acorde a sus
caracteristicas en dimensiones que repercuten o inciden en la determinacion del

tipo de cambio de las divisas -lo que permite un estudio multidimensional y
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multivariante- y que juntas forman parte del indice de competitividad que se

busca obtener en la presente investigacion.

Cabe senalar que este proceso de agrupaciéon de variables consiente
obtener un subindice de competitividad para cada dimension, que se traduce en
un estudio no solo méas certero, sino con mayor grado de profundidad y
capacidad de anélisis de los distintas variables que inciden en la competitividad

y por consiguiente en recomendaciones y propuestas de politica puntuales.

Acorde con la teoria economica las dimensiones seleccionadas para el presente

estudio son:

e Politica Comercial.

e Politica Fiscal.

e Politica Monetaria.

e Tamanos de la Economia y Ambiente Econémico Global.
e Innovacion y Tecnologia.

e Politica Salarial.

e Politica Cambiaria.

Dichas dimensiones agrupan una serie de variables con elementos afines que
conforman cada una de los subindices de competitividad; la definicion de estas
dimensiones se puede observar en el cuadro 5.1. Estas dimensiones se han
seleccionado tomando como base un proceso dialectico al fundamentarse en
diverso trabajos resumidos en el capitulo cuatro donde se abordan los
elementos tedricos y conceptuales de la competitividad del doélar frente al euro;
lo que da como resultado un total de siete (7) dimensiones con noventa y siete

(97) indicadores.

La informacion que se recaudo para cada uno de estos indicadores fue de treinta
y tres (34) economias donde se incluyeron los paises cuyas monedas son las mas
comerciadas internacionalmente acorde con el estudio del Bank of
International Settlements (2007), los paises que conforman la zona euro, la

zona euro y las principales economias de América Latina.
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Dichas economias son: Argentina, Australia, Austria, Bélgica, Brasil,
Canada, Chile, China, Chipre, Corea, Estonia, Finlandia, Francia, Alemania,
Grecia, Hong Kong, Irlanda, Italia, Jap6n, Luxemburgo, Malta, México, Paises
Bajos, Noruega, Portugal, Singapur, Eslovaquia, Eslovenia, Espana, Suiza,

Suecia, Reino Unido, Estado Unidos y la Zona Euro.

Cuadro 5.1 (a)

Definicion de las Dimensiones de la Competitividad de las Monedas.

o
Dimension Variables g
E
Balanza de la cuenta corriente
Porcentaje de exportaciones de bienes y servicios
Porcentaje de importaciones de bienes y servicios
Valor de las exportaciones
Valor de las importaciones
Volumen de las exportaciones
_ Volumen de las importaciones
'g Numero de documentos para exportar
% Numero de documentos para importar
3 Tiempo para llevar a cabo una exportaciéon e
E Tiempo para llevar a cabo una importaciéon
n? Indice de desenvolvimiento logistico
Porcentaje de comercio de mercancias
Porcentaje de comercio de servicios
Exportaciones de mercancias
Importaciones de mercancias
Exportaciones de servicios
Importaciones de servicios
Deuda total del gobierno central como porcentaje del PIB
Gasto de gobierno como porcentaje del PIB
73 Mas alta tasa marginal de impuestos en corporaciones (%)
'E Mas alta tasa marginal de impuestos de individuos sobre salarios (%)
:g Pago de impuestos (nimero)
E Ingresos fiscales como porcentaje del PIB
Tasa de impuestos total (porcentaje de ganancias)
Ingresos, excluyendo subvenciones como porcentaje del PIB
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Cuadro 5.1 (b)

Definicion de las Dimensiones de la Competitividad de las Monedas.

Relacion entre capital bancario y activos (%)

Superavit/déficit de efectivo (como porcentaje del PIB)

Indice de profundidad de la informacién crediticia

Tasa de interés activa (%)

Crédito interno proveido por el sector bancario (% del PIB)

Inflacién a precios al consumidor (% anual)

=]
5 Inflacién indice de delacion del PIB (% anual)
e
2 Prima de riesgo por préstamo (tasa de la prima menos la tasa de los bonos del
é tesoro =
o Volumen internacional de migrantes total
Q
E Tasa de interés de los dep6sitos (%)
o
A~ Inversiones de cartera Capital (balanza de pagos, en dolares a precios actuales)
Tasa de interés real (%)
Prima de riesgo por préstamo (tasa de la prima menos tasa de los bonos del
tesoro, %)
Acciones negociadas Valor total (% del PIB)
Indice de fortaleza de los derechos legales y total de reservas (incluyendo oro,
en doblares a precios actuales).
2 IDE
5=
= ﬁ < | PIB precios corrientes
) —
"g § g” PIB porcentaje de crecimiento anual
>.2 T ; ©
- 8 g PIB per cépita en dblares
EEC
g § g PIB por persona empleada
3} -
§ © | PNB per céapita
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Cuadro 5.1 (c¢)

Definicion de las Dimensiones de la Competitividad de las Monedas.

Dimension Variables

Exportaciones de alta tecnologia en do6lares

Numero

Exportaciones de alta tecnologia como porcentaje de exportaciones
manufactureras

Solicitud de patentes de no residentes

Solicitud de patentes de residentes

Gasto en investigacion y desarrollo como porcentaje de del PIB

Investigadores dedicados a la innovacién y desarrollo (1/millén de gente)

Pagos por derechos de autor y licencias

14

Articulos en revistas cientificas y tecnologicas

Becas de cooperacion tecnoldgica en ddlares

Solicitudes de marca registrada de no residentes

Innovacién y Tecnologia

Solicitudes de marca registrada de residentes

Especialistas —técnicos-en innovacién y desarrollo

Conclusion de educacion a nivel superior como porcentaje de la educacion

Investigadores como porcentaje de la poblacion

Empleo en poblacion de més de 15 afos (%)

Porcentaje de desempleados del total de la poblacion

Desempleo total (del porcentaje de la fuerza laboral)

Indice de rigidez del empleo (0=menos rigido a 100= mas rigido),

Porcentaje de participacién laboral de hombres (porcentaje de la poblacion
masculina mayor a 15 afios)

Porcentaje de participacion laboral de mujeres (porcentaje de la poblaciéon
femenina mayor a 15 afos)

Fuerza laboral total

Porcentaje de actividad laboral total (poblacion de méas de 15 anos),

15

Vulnerabilidad de empleo (del porcentaje del empleo total)

Politica Salarial

Empleados masculinos sector servicios (porcentaje del total masculino)

Empleados femeninos sector servicios (porcentaje del total femenino)

Empleos en agricultura (porcentaje del total de empleos)

Empleados femeninos industria (porcentaje del total femenino)

Empleados masculinos industria (porcentaje del total masculino)

PIB por persona empleada (precios corrientes PPA)

Pol

Tipo de cambio nominal

1tic
a
Ca
mb
iar
ia

sa®

21




95

Tipo de cambio real

Monto grueso de venta de divisas por pais

Monto de venta de divisas por pais dealers2!

Monto de venta de divisas por pais con otras instituciones
financieras

Monto de venta de divisas por pais clientes no financieros

Monto de ventas spot22 de divisas total

Monto de ventas spot de divisas dealers

Monto de ventas spot de divisas con otras instituciones
financieras

Monto de ventas spot de divisas clientes no financieros

Monto de ventas de Outright forward de divisas total

Monto de ventas de Outright forward de divisas dealers

Monto de ventas de Outright forward de divisas con otras
instituciones financieras

Monto de ventas de Outright forward de divisas clientes no
financieros

Monto de ventas de Swap de moneda Total

Monto de ventas de Swap de moneda dealers

Monto de ventas de Swap de moneda con otras instituciones
financieras

Monto de ventas de Swap de moneda clientes no financieros

Monto de ventas de opciones Total

Monto de ventas de opciones dealers

Monto de ventas de opciones con otras instituciones
financieras

Monto de ventas de opciones clientes no financieros

Total variables

97

Fuente: Elaboracién Propia.

5.2.1. Dimension de Politica Comercial.

La Politica Comercial es el manejo del conjunto de instrumentos al alcance del
Estado para mantener, alterar o modificar sustantivamente las relaciones
comerciales de un pais con el resto del mundo. Esta herramienta puede ser clave

para lograr el desarrollo econémico de un pais al permitir la diversificacion

2! Casas de cambio o instituciones financieras cuya actividad principal es la compra y venta de divisas
22 Mercado al contando, operaciones cuyo vencimiento es en un plazo no mayor a 48 horas.
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industrial y la creacion de valor anadido. Las diferentes escuelas de
pensamiento econdémico senalan dos planteamientos antagoénicos, el esquema
proteccionista y por otra el librecambista. Sin embargo, siguiendo el esquema
que seleccione cada Estado la politica comercial repercute en diversas variables

de la economia incluyendo el tipo de cambio.

El instrumento de politica comercial mas importante hasta hace unas
décadas ha sido el uso de los aranceles23; el efecto de un arancel es una
diferencia entre los precios nacionales y extranjeros, aumentando el precio
nacional, pero en menor cantidad que el tipo arancelario; para medir sus efectos
se pueden utilizar diferentes técnicas empleando los conceptos de excedente del
consumidor y excedente del productor. Al aplicar un arancel los productores
nacionales ganan al incrementarse el ingreso que perciben por unidad o precio,
mientras que los consumidores pierden por esta misma razon, para encontrar el
impacto real de un arancel se deben sumar las ganancias y las pérdidas

ocasionadas por éste (Krugman, 2008).

En la actualidad las tendencias internacionales hacia la apertura de
mercados han hecho que se reduzcan los aranceles en forma significativa
aparentemente en pro de conjugar un mercado internacional, no obstante la
disminucion de aranceles, los paises utilizan cada vez mas otro tipo de
instrumentos de politica comercial como son los subsidios a la exportacion,
cuotas de importacion, cupos, requisitos de contenido nacional, restricciones
voluntarias, restricciones fitosanitarias, zoosanitarias y  politicas
administrativas. El efecto de estos instrumentos es muy similar al efecto que
provocan los aranceles, el cual se ve reflejado en la cuenta corriente
principalmente, en el volumen y valor de las importaciones y exportaciones,
tanto de bienes o mercancias como de servicios, asi como en el proceso logistico
y de tramitacion que es necesario para llevar a cabo una transaccion comercial

internacional.

Por lo que en esta dimensién se han considerado las siguientes variables:

% Impuestos al comercio exterior, estos son de tres tipos: ad valorem, especificos y misxtos.
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Cuadro 5.2

Variables que definen la dimension de Politica Comercial.

Variable Definicion
Balanza de la cuenta corriente | Balanza por cuenta corriente es la suma de las
exportaciones netas de bienes,
servicios, ingresos netos y las transferencias

corrientes netas.

Porcentaje de exportaciones de
bienes y servicios

Representan el valor de todos los bienes y otros
servicios de mercado llevados al resto
del mundo. Se incluye el valor de las mercancias,
fletes, seguros,

transporte, viajes, regalias, derechos de

licencia, y otros servicios, tales como
la comunicacién, la construcciéon, la informacion
financiera, de negocios,

personal y servicios del gobierno.

Se excluye la remuneracion de los
empleados y renta de la inversién (anteriormente
llamados servicios de factores) y la transferencia
de pagos.

Porcentaje de importaciones
de bienes y servicios

Representan el valor de todos los bienes y otros
servicios de mercado recibidos

del resto del mundo. Seincluye el valor de las
mercancias, fletes, seguros,

transporte, viajes, regalias, derechos de

licencia, y otros servicios, tales como
la comunicacion, la construcciéon, la informacion
financiera, de negocios,

personal y servicios del gobierno.

Se excluye la remuneracion de los
empleados y renta de la inversion (anteriormente
llamados servicios de factores)y la transferencia
de pagos.

Valor de las exportaciones

Elvalor actual de las exportaciones (CIF24)
convertido a dolares de los EE.UU.y se expresa
como un porcentaje del promedio

del periodo base (2000).

Valor de las importaciones

El valor actual de las importaciones (CIF)
convertido a dolares de los EE.UU.y se expresa
como un porcentaje del

promedio del periodo base (2000).

Volumen de las exportaciones

Se derivan dela serie de la UNCTAD indice de
volumen y la relacion

de los indices de valor de exportacion

a los indices de valor unitario

correspondiente.

Volumen de las importaciones

Se derivan de la serie de la UNCTAD

indice de volumen ylarelacion de los indices
de valor de importacién

a los indices de valor unitario

22 INCOTERM 2000
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correspondiente.

Numero de documentos para
exportar

Todos los documentos requeridos por el
envio delas  exportaciones de bienes se
registran. Se supone que el contratoya ha sido
acordado y firmado por ambas

partes. Los documentos requeridos para su
aprobacion por los ministerios del gobierno, las
autoridades aduaneras,

portuarias ylas autoridades de terminales de
contenedores, la salud y los
organismos técnicos de control ylos bancos se
toman en cuenta. Ya que el pago esmediante
carta de crédito,

todos los documentos requeridos por
los bancos para la emision o garantia

deuna carta decréditotambién se tienen
en cuenta. Los documentos que se
renuevan anualmente y que no requieren

la  renovacién porel envio(por ejemplo,
un certificado de impuestos anual de
liquidacién)no estan incluidos.

Numero de documentos para
importar

Todos los documentos requeridos por el
envio de mercancias de importacion se
registran. Se supone que el contratoya ha sido
acordado y firmado por ambas

partes. Los documentos requeridos para su
aprobacion por los ministerios del gobierno, las
autoridades aduaneras,

portuarias ylas autoridades de terminales de
contenedores, la salud y los
organismos técnicos de control ylos bancos se
toman en cuenta. Ya que el pagoes mediante
carta de crédito, todos los documentos requeridos
por los bancos parala emisién o garantia de una
carta de crédito también se tienen en cuenta. Los
documentos que se renuevan anualmente y que no
requieren

la  renovacién porel envio (por  ejemplo,
un certificado de impuestos anual de
liquidacién)no estan incluidos.

Tiempo para llevar a cabo una
exportacion

El plazo promedio necesario para exportar (el
valor de un 50 por ciento de los envios) desde el
puerto de descarga de la llegada al

destinatario.

Tiempo para llevar a cabo una
importacion

El plazo promedio necesario para importar (el
valor de un 50 por ciento de los envios) desde el
puerto

de descarga de la llegada al destinatario.

Indice de desenvolvimiento
logistico

Indice que refleja las percepciones de la logistica
de un pais basado en la eficiencia del proceso de
despacho aduanero, la calidad del comercio y la
infraestructura relacionada con el transporte, la
facilidad de organizar

los traslados a precios competitivos, la
calidad de los servicios de logistica,
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capacidad de seguimiento y rastreo de

envios, y la frecuencia con la que los

envios lleguen al destinatario dentro del tiempo
programado. El indiceva de 1a 5,conuna
puntuacion mas alta representacion de un mejor

rendimiento.
Porcentaje de comercio de Es la suma de de la importacién y exportacién de
mercancias las mercancias dividida entre el valor del PIB, a
precios corrientes en dolares.
Porcentaje de comercio de Es la suma de de la importacién y exportacién de
servicios los servicios dividida entre el valor del PIB, a

precios corrientes en dolares.

Exportaciones de mercancias | Es la suma total de los bienes exportados en una
economia en millones de dolares.

Importaciones de mercancias | Es la suma total de los bienes importados en una
economia en millones de ddlares.

Exportaciones de servicios Es la suma total de los servicios exportados en una
economia en millones de ddlares.

Importaciones de servicios Es la suma total de los servicios importados en
una economia en millones de ddlares.

Fuente: Elaboracion propia.

5.2.2. Dimension de Politica Fiscal.

La Politica Fiscal es aquella que configura el gasto pablico y los impuestos, esto
con el objetivo de amortiguar las oscilaciones del ciclo econémico y contribuir a
mantener una economia creciente (Samuelson, 1984). Se entiende como el
conjunto de medidas relativas al régimen tributario, gasto publico,
endeudamiento interno externo del estado, y a las operaciones y situaciones

financieras de las entidades (Krugman, 2008) y (Blanchard, 2006).

Sus principales instrumentos son la variacion de obras publicas y otros
programas de gastos, la variacion de gastos de transferencia y la variacion ciclica
de las tasas impositivas, su eficiencia o ineficiencia depende de la situacion

concreta en la que se encuentra la economia (Krugman & Maurice, 2010).

Cabe recordar que las tributaciones que son parte de la economia real son
a su vez parte del presupuesto de gasto publico de los Gobiernos, el monto total
de los recursos con los que cuenta los Gobiernos se utiliza para autofinanciarse

cubriendo sus gastos administrativos como sueldos y salarios entre muchos
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otros, cubrir necesidades sociales como son la atencién a personas con alto nivel

de pobreza, subvenciones y llevar acabo inversiones productivas estas ultimas

generan crecimiento de la economia al crear fuentes de trabajo, infraestructura

como son construcciones viales, puentes, carreteras.

Cuadro 5.3

Variables que definen la dimensién Politica Fiscal.

Variable

Definicion

Deuda total del gobierno
central

Incluye los pasivos nacionales y extranjeros,
tales como depésitos en moneda y el dinero, valores
distintos de accionesy préstamos. Es el importe
bruto de los pasivos del gobierno reducida por la
cantidad de  capital ylos  derivados financieros
mantenidos por el gobierno. Debido a quela
deuda es una acciéon en lugar de un flujo, se mide a
partir de una fecha determinada,
generalmente el tltimo dia del ano fiscal.

Gasto de gobierno como
porcentaje del PIB

Son los pagosde efectivopor actividades de
operacion del gobiernoen la provision de bienes
y servicios. Se incluye la remuneracion de
los asalariados (tales como sueldos y salarios), el
interés y los subsidios, subvenciones, prestaciones
sociales y otros  gastoscomo el alquiler ylos
dividendos.

Mas alta tasa marginal de
impuestos en corporaciones
(%)

Es el namero total de los impuestos pagados por las
empresas, incluyendo la presentacion electronica.

Mas alta tasa marginal de
impuestos de individuos
sobre salarios (%)

Es la tasa mas alta que aparece en la lista de los tipos
impositivos aplicados a la renta imponible de las
personas.

Pago de impuestos (nimero)

El numero total de losimpuestos pagados por las
empresas, incluyendo la presentacion
electrénica. El impuesto se cuenta como se paga una
vez al ano incluso si los pagos son mas frecuentes.

Ingresos fiscales como
porcentaje del PIB

Se refiere a las transferencias obligatorias

al gobierno central para fines publicos.

Algunas transferencias obligatorias, como

multas, sanciones, y las contribuciones de
seguridad social son més excluidos.

Tasa de impuestos total
(porcentaje de ganancias)

Es la cantidad total de impuestos a pagar por las
empresas (a  excepcion delos  impuestos  al
trabajo) después de considerarlas deduccionesy
exenciones, como porcentaje de las ganancias.

Ingresos, excluyendo
subvenciones como

Los ingresos se cobros de impuestos, cotizaciones
sociales, y otros ingresos, tales
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porcentaje del PIB como multas, honorarios, alquiler, y los
ingresos de la propiedad o las ventas. Las
subvenciones también se consideran como ingresos,
pero son excluidos.

Fuente: Elaboracion propia.

5.2.3. Dimension de Politica Monetaria.

Por medio de la politica monetaria, el banco central maneja la cantidad de

dinero para incidir sobre las tasas de interés y el ingreso.

La tasa de interés es una determinante del tipo de cambio, ya que
ésta se considera como una fuerza fundamental que mantiene unidos a los
mercados de activos internacionales, interpretdndose como una condicion de
equilibrio en el mercado cambiario bajo condiciones de movilidad perfecta de
capital, y conceptualmente se puede definir como una relaciéon de igualdad entre
las rentabilidades esperadas de los depositos de divisas expresadas en la misma
unidad monetaria (Krugman & Obstfeld, International Economics Theory and
Politics, 1999). Se debe recordar que al decidir invertir se toman dos aspectos
primordialmente: los niveles relativos de la tasa de interés y las fluctuaciones
del tipo de cambio dentro del plazo de inversion, sin embargo la tasa de interés

puede explicar dichas fluctuaciones en el tipo de cambio.

Asumiendo que la tasa de interés nacional sube —en relacion con
la tasa de interés extranjera- pues son mas atractivos los titulos denominados en
moneda nacional, los actores del mercado buscaran comprar titulos nacionales y
vender titulos denominados en moneda extranjera, intentando a su vez comprar
moneda nacional y vender divisas, lo que resultara en un aumento del precio de
la divisa local en relaciéon con las divisas foraneas, por lo que se puede concluir
que una subida del tipo de interés aprecia la moneda local y reduce el tipo de
cambio- a corto plazo-, sin embargo el efecto a largo plazo serd que conforme
este fendmeno avance, se generaran expectativas de una mayor depreciacion de
la moneda local, hasta llegar al punto cero donde los inversionistas no
encuentren atractiva la compra de titulos nacionales, -esto asumiendo que las

demaés variables no se modifiquen-.
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La relacion entre el tipo de interés y el tipo de cambio se puede
resumir en que cuando la variacién en el tipo de interés nominal se debe a un
aumento del tipo de interés real, la moneda se aprecia. Mientras que cuando la

variacion se debe a un aumento de la inflacién esperada, la moneda se deprecia.

Existen nameros estudios empiricos que aseveran la importancia
de la tasa de interés entre ellos se pueden mencionar algunos trabajos
destacados como los de Camarero, Ordonez y Tamarit (2004) que apuntan a la
relacion el tipo de cambio con la productividad relativa, el diferencial de tipos
de interés real, el diferencial del gasto publico y la posicion neta de activos

extranjeros.

El banco central de México llamado Banco de México (Banxico) senala
que su funciéon béasica es controlar la oferta de reservas de alta potencia y por
tanto la oferta de dinero y crédito en la economia esto con el objetivo de lograr
estabilidad de los precios y un crecimiento real 6ptimo de la economia
(BANXICO, 2011).

Los instrumentos mas usados por los bancos centrales son tres: las
operaciones de mercado abierto, la politica de la tasa de descuento y los cambios
en el coeficiente legal de reservas. El proceso por el cual las variaciones de
politica monetaria afectan a la demanda agregada se divide en dos etapas
principales, la primera donde la variacién de la oferta monetaria provoca
cambios en la tasa de interés y la segunda donde la variacién de la tasa de

interés afecta a la demanda agregada.

Cabe destacar los componentes de la oferta monetaria (Samuelson, 1984):
M1 = monedas y billetes mas depositos a la vista.

M2 = M1 mas depdésitos de ahorro.

M3 = M2 mas depositos a plazo.

M4 = M3 mas otros activos liquidos.

M5 = M4 mas pagares emitidos por empresas.

M6 = M5 mas titulos de fondos de inversion.
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Los indicadores que dan cuenta de los movimientos monetarios son los

siguientes:

Cuadro 5.4

Variables que definen la dimensiéon Politica Monetaria

Variable

Definicion

Relacion entre capital
bancario y activos (%)

Capital de los bancosdelos activoses la razén
de capital de los bancosy las reservasy los activos
totales. Capital y reservas incluyen los
fondos aportados por los propietarios, las utilidades
retenidas, reservas generales y especiales,
provisiones y ajustes por valoracidn. Capital incluye
la capital de Nivel 1(acciones desembolsadasy
acciones ordinarias), que es una caracteristica comin
en los sistemas bancarios de todos los paises, y el
capital total de regulaciéon, que incluye varios tipos
especificos de instrumentos de deuda
subordinada que no necesitan ser reembolsados si los
fondos se para mantener los niveles minimos de
capital (que comprenden dos nivelesy el capital de
nivel3). Los activos totales incluyen todos los
activos financieros y no financieros.

Superavit/déficit de efectivo
(como porcentaje del PIB)

El excedente de caja o déficit de ingresos(incluyendo
donaciones) menos los gastos,menosla adquisicién
neta de activos no financieros. En el Manual de EFP
1986 los activos no financieros seincluyen en los
ingresos y gastos en términos brutos. Estesuperavit o
déficit es el mas cercano alequilibrio
presupuestario antes global (todavia falta
es menos reembolsos de préstamos, que ahora son
una partida de financiamiento en la adquisicién neta
de activos financieros).

Indice de profundidad de la
informacion crediticia

Profundidad delas medidas de informacion las
normas que afectanel alcance, accesibilidad y
calidad de la informaciéon crediticia disponible a
través de los registros de crédito publico o privado. El
indice varia de 0 a 6, con valores més altos indican la
disponibilidad de informacién crediticia, ya sea de un
registro publico oun organismo privado, para
facilitar las decisiones de préstamos.

Tasa de interés activa (%)

Tasa deinterés de los depositos esla tasa pagada
por los bancos comerciales o similares para la vista, a
plazo o depositos de ahorro.

Crédito interno proveido
por el sector bancario (%
del PIB)

El crédito interno proporcionado porel sector
bancario incluye todo el créditoa los diversos
sectores sobre una base bruta, con excepciéon del
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crédito a los bancos centrales

Inflacién a precios al
consumidor (% anual)

La inflacion medida porel indicede precios al
consumidor refleja el cambio porcentual anual en
el costo para el consumidor medio la adquisiciéon
de una canasta de bienesy servicios que puede ser
fija ocambiara intervalos especificos, como cada
afio.La  férmula de  Laspeyresse  utiliza
generalmente.

Inflacion indice de delacion
del PIB (% anual)

La inflacién, medida por latasa de crecimiento
anual del deflactor implicito del PIB muestra la
tasa de variacion de precios en la economia en su
conjunto. El deflactor implicito del PIB es el cociente
entre el PIB en moneda local corriente y el PIB en
moneda local constante.

Prima de riesgo por
préstamo (tasa de la prima
menos la tasa de los bonos
del tesoro

Las tasas de interés es la tasa de interés que cobran
los bancos por los préstamos a los
clientes principales, menos la tasade interés
pagada por los bancos comerciales o similares para la
demanda, el tiempo o los depositos de ahorro.

Volumen internacional de
migrantes total

Es el nimero de personas nacidas en un pais distinto
de aquel enel que viven. También incluye a los
refugiados. Los  datos utilizados para estimar
el nimero de migrantes internacionalesen un
momento determinado se obtienen principalmente
delos censos de poblacion. Las estimaciones se
derivan delos datos de poblacion de origen
extranjero - las personas que tienen residencia
en un pais, sino que nacieron en otro pais. Cuando
los datos sobre la poblacién nacida en el
extranjerono  estan  disponibles, los datos
sobre poblacion  extranjera-es  decir, personas
que son ciudadanos de un pais distinto del pais en el
que residen - se utilizan como estimaciones. Después
de la desintegracionde la Union Soviética en
1991, las personas que viven en uno de los nuevos
paises independientes que nacieron en otro fueron
clasificados como migrantes internacionales. Las
estimaciones del nimero de migrantes en los nuevos
estados independientes a partir de 1990 se basan
en el censo de 1989 de la Unién Soviética

Tasa de interés de los
depositos (%)

Tasa de interés activao la tasa que cobran los
bancos por los préstamos a los clientes principales.

Inversiones de cartera
Capital (balanza de pagos,

Inversiones de cartera incluye las entradas netas de
valores de capital que no estén grabados como la
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en dolares a precios inversion directa e incluyendo acciones,
actuales) titulos, certificados de
depdsito (American o global), y la compra directa de
acciones en los mercados de valores locales de los
inversionistas extranjeros.

Tasa de interés real (%) Es la tasa de interés de los préstamos ajustados por
inflacién, medida por el deflactor del PIB.

Prima de riesgo por Prima de riesgoen los préstamosesla tasa de
préstamo (tasa de la prima | interés que cobran los bancos por los préstamos a los
menos tasa de los bonos del | clientes principales del ~sector privado, menos
tesoro, %) el "libre de riesgo" los intereses de letras del Tesoro.

Acciones negociadas Valor | Las acciones negociadas se refiere al valor total de
total (% del PIB) acciones  negociadas durante el  periodo. Este
indicador complementa el indice de capitalizacion de
mercado de mostrar siel tamafio del mercado se
corresponde con el comercio.

Indice de fortaleza de los | Indice de fortaleza delos derechos legales mide
derechos legales y total de | elgrado en quelas garantias ylas leyes de
reservas (incluyendo oro, en | bancarrota protegen los derechos de los
prestatariosy  prestamistasy  asifacilitar los
préstamos. E1 indice varia deo a 10,con
puntuaciones més altas indican que estas leyes estan
bien disenadas para ampliar el acceso al crédito.

dolares a precios actuales).

Fuente: Elaboracion propia.

5.2.4.Dimension Tamaiio de la Economia y Ambiente Econémico
Global.

Al igual que un doctor revisa de un paciente una serie de indicadores
sintomaticos como son temperatura, dilatacién de los ojos, irritacién, dolor en
ciertas areas y reflejos para determinar su salud fisica, los economistas revisan
una serie de indicadores econémicos a fin de determinar la salud de una
economia. Dichos indicadores dan cuenta de cuél es la situacion del pais, su

tamano, sus principales problemas y fortalezas.

Entre los indicadores més importantes que se deben considerar a fin de dar un
diagnostico confiable de lo que sucede a grandes rasgos en el economia, su

tamano y como se encuentra posicionada respecto del ambiente econémico
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global destacan el Producto Interno Bruto (PIB)25 que es un indicador de la
actividad agregada y la variable macroecon6mica mas importante, Producto

Nacional Bruto (PNB)2¢ y la Inversion Extranjera Directa (IDE)27.

El PIB es el indicador de la produccién agregada en la contabilidad nacional, al
buscar su definicion se pueden encontrar tres conceptos principales
(Blanchard, 2006):

1. El PIB es el valor de los bienes y servicios finales producidos en la

economia durante un periodo determinado.

2. El PIB es la suma del valor anadido de la economia durante un

determinado periodo.
3. EIl PIB es la suma de rentas de la economia durante un periodo.

Cabe senalar que las tres concepciones aunque distintas son equivalentes,
puesto que se visualiza al PIB desde distintos angulos, esto es, desde el punto de

vista de la produccion y desde el punto de vista de la renta.

El propio PIB se muestra de diferentes maneras de modo que pueda revelar

diferentes aspectos de la economia objeto de estudio.

Cuadro 5.5
Variables que definen la dimensiéon Tamaiio de la Economia y
Ambiente Econ6mico Global.

Variable Definicion

IDE La inversion extranjera directa son losingresos netosde
inversion para adquirir un interés

duradero de gestion (10 por ciento o méas de las

acciones de voto)en una empresa que opera en

una economia distinta a la del inversor. Es la suma del capital
en acciones, la reinversion de las ganancias, otros capitales a
largo plazoy de capitala corto plazocomo se muestra

%> PIB mide el valor monetario de la produccién de bienes y servicios finales de un pafs durante un
periodo de tiempo (normalmente un afio).

%6 PNB Se define como el valor de todos los bienes y servicios producidos, Unicamente, por los nacionales de un pais
durante un tiempo determinado, generalmente un afio. Se excluye a los extranjeros trabajando en el pais y se incluye a
los nacionales trabajando en el extranjero.

%" |DE es la colocacion de capitales a largo plazo en paises extranjeros.
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en la balanza de pagos.

PIB precios El PIB a precios de adquisicién es la suma del valor afiadido

corrientes bruto por todos los productores residentes en la economia,
ademas de los impuestos sobre los
productos y menos cualquier subsidio no incluidos
en el valor de los productos.

PIB porcentaje de Porcentaje de crecimiento anual del PIB a precios

crecimiento anual

de mercado basada en moneda

local constante. Los agregados se basan en

constantes de 2000 ddlares de los EE.UU..El PIB esla
suma del valor anadido bruto por todos los productores
residentes en la economia, ademés de los impuestos sobre los
productos y menos cualquier subsidio no incluidos en el valor
de los productos.

PIB per capita en El PIB per capitaes el producto interno bruto dividido por
déblares la poblacién a mitad de afio.

PIB por persona El PIBpor personaempleadaes el productointerno
empleada bruto (PIB) dividido por el empleo total en la economia.

PNB per capita Ingreso nacional bruto per cépita

(anteriormente el PNBper cépita)esla renta nacional
bruta, convertidaa doélares de EE.UU. utilizando el método
Atlas del Banco Mundial, dividido por la poblacion a mitad de
ano. GNI es la suma del valor agregado por todos
los productores

residentes mas los impuestos sobre los
productos (menos subsidios) no incluidos en la valoracién
dela producciéon mas los ingresos netos de los
ingresos primarios (remuneracion de los asalariados y rentas
de la propiedad) del extranjero. PIB, calculado

en moneda nacional, por lo general se convierten a dolares
de EE.UU. al tipo de cambio oficial paralas comparaciones
entre

las economias, a pesar de un tipo de

alternativa se utiliza cuando eltipo de cambio oficial se
considera que difieren por un margen excepcionalmente
grande de latasa de aplicacion efectiva en las transacciones
internacionales .

Fuente: Elaboraci6on propia.

5.2.5. Dimension de Politica de Innovacién y Tecnologia.

La competitividad es un concepto complejo que ha sido estudiado desde

diferentes aproximaciones y disciplinas; tanto a nivel empresarial, nacional

como regional, sin embargo, después de analizar los diferentes enfoques que

evalian la competitividad existe un comin denominador que hace posible

concluir que la competitividad depende en gran medida de la formacién de

capital intelectual y la capacidad de la sociedad para innovar.
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La generacion y explotacion del conocimiento juega un rol principal en la

creacion de bienestar, por lo que acorde a este concepto, no solo es cuestion de

tratar de superar las fronteras del conocimiento, sino ademas para realizar un

uso eficaz de todos los tipos de conocimiento para todos los tipos de actividad

economica (Deparment of Trade and Industry, 2000).

La innovaciéon y la tecnologia cobran vital importancia al resguardar

variables que definen la estrategia de competitividad centrada en el

conocimiento, con el fin de definir politicas publicas que faciliten los medios

para transformarlo en bienestar de la sociedad lo que se plasma en diversos

aspectos que van desde la revaluacion de la moneda, asi como en la disminuciéon

de la dependencia de la tecnologia expresada en importaciones de servicios y

mercancias.

Las variables que se consideran en esta dimension son:

Cuadro 5.6

Variables que definen la Dimension de Innovacion y Tecnologia.

Variable

Definicion

Exportaciones de alta
tecnologia en ddlares a
precios corrientes

Las exportaciones de alta tecnologia son productos
con alta intensidad de I+ D,comoen el sector
aeroespacial, equipos, productos farmacéuticos,
instrumentos cientificos y maquinaria eléctrica. A
precios corrientes en dolares.

Exportaciones de alta
tecnologia como porcentaje
de exportaciones
manufactureras

Las exportaciones de alta tecnologia son productos
con alta intensidad de I+ D,comoen el sector
aeroespacial, equipos, productos farmacéuticos,
instrumentos cientificos y maquinaria eléctrica.

Solicitud de patentes de no
residentes

Son las solicitudes de patentes presentadas en todo
el mundo a través del procedimiento de patentes del
Tratado de Cooperacién o con una oficina nacional
de patentes delos derechos exclusivos sobre una
invencion - un producto o proceso que ofrece

unanueva manerade haceralgo ouna nueva
solucion técnica a un problema. Una patente
proporciona  proteccion para la  invencion

al titular de la patente por un periodo limitado,
generalmente 20 afios.

Solicitud de patentes de
residentes

Son las solicitudes de patentes presentadas por
residentes a través del procedimiento de
patentesdel = Tratado de  Cooperacion o
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conuna oficina  nacional de  patentes delos
derechos exclusivos sobre una invencion - un
producto o proceso que ofrece una nueva
manera de hacer algo o una nueva solucién técnica a
un problema. Una patente

proporciona  proteccion para la  invencion
al titular de la patente por un periodo limitado,
generalmente 20 afos.

Gasto en investigacion y
desarrollo como porcentaje
de del PIB

Sonlos  gastos corrientesy de  capital (tanto
publicos como privados) sobre el trabajo
creativo realizado de forma sistematica para
incrementar el conocimiento, incluido el
conocimientode la  humanidad,la  culturay
la sociedad, y el uso del conocimiento para nuevas
aplicaciones. I + D incluye la investigacion basica,
investigacion aplicada y desarrollo experimental.

Investigadores dedicados a la
innovacion y desarrollo
(1/millon de gente)

Los profesionales que trabajanen la concepcion
o creacion de nuevos conocimientos, productos,
procesos, métodos o sistemas y en la gestion de los
proyectos en cuestion. Estudiantes de postgrado de
doctorado dedicadas a I + D se incluyen.

Pagos por derechos de autor
y licencias

Sonlos pagos y cobros entre residentes y no
residentes por el  uso autorizadode  activos
intangibles, activos no financieros noy derechos de
propiedad (como patentes, derechos de  autor,
marcas comerciales, procesos industriales y
franquicias) y para el uso, a través de
licencias acuerdos, de los originales producidos

de prototipos (como peliculas y manuscritos).

Articulos en revistas
cientificas y tecnologicas

Se refieren al nimero de articulos cientificos y de
ingenieria publicada en los siguientes campos: fisica,
biologia, quimica, matematicas, medicina clinica,
investigacion biomédica, ingenieria y tecnologia,y
de la tierra y ciencias del espacio.

Becas de cooperacion
tecnologica en dolares

becasde cooperacién técnicase incluyen las
donaciones técnica independiente cooperacion,
quese destinana financiar la transferencia de
conocimientos técnicos yde direccion odela
tecnologia con el fin de crear una capacidad

nacional general, sin referencia a los proyectos
especificos de inversion,y relacionadas con las
inversiones técnicas donaciones de cooperacion,

que se proporcionan para fortalecerla capacidad
de ejecutar proyectos de inversion especificos.

Solicitudes de marca
registrada de no residentes

Son las solicitudes de nacionales o regionales de
marcas presentadas en la oficina de la Propiedad
Intelectual (IP).Una marca es un signo distintivo

que indica que ciertos bienes o servicios han sido
producidos o proporcionados por una persona o
empresa determinada. Una marca ofrece proteccion
al titular de la marca garantizandole el
derecho exclusivo a utilizarla para identificar
bienes o servicios o para autorizar su uso a cambio
de pago. El periodo de proteccion varia, pero
una marca  puede renovarse indefinidamente mas
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alla del plazo limite del pago de tasas adicionales.

Solicitudes de marca
registrada de residentes

Son las solicitudes de extranjeros de marcas
presentadas en una oficina nacional o regional de la
Propiedad Intelectual (IP).Una marcaes un signo
distintivo que indica que ciertos bienes o
servicios han sido producidos o proporcionados por
una personao empresa determinada. Una marca
ofrece protecciéon al titular de la marca
garantizandole el derecho exclusivo a utilizarla
para identificar bienes o servicios o para autorizar
suusoa cambio de pago. El periodo de proteccion
varia, pero una marca puede renovarse
indefinidamente mas allad del plazo limite del
pago de tasas adicionales.

Especialistas —técnicos-en
innovacion y desarrollo

Los técnicosen I+ D ypersonal asimilado
son personas cuyas tareas principales requieren
conocimientos técnicos y experiencia en ciencias de
la ingenieria, lafisica yla vida (técnicos), o las
ciencias sociales y humanidades (personal
equivalente). Participan en I + D mediante la
realizacion detareas cientificas y técnicas de
aplicacion de los conceptosy métodos operativos,
generalmente bajo la supervision de los
investigadores.

Conclusién de educacion a
nivel superior como
porcentaje de la educacién

Del total de la poblaciéon el nimero porcentual de
estudiantes que concluyen el grado de  nivel
superior.

Investigadores como
porcentaje de la poblacion

Nuimero de profesionistas dedicados a la
investigacion del total de la poblacion.

Fuente: Elaboracion propia.

5.2.6. Dimension de Politica Salarial.

Una politica salarial es una politica institucional que proporciona un marco

conceptual comun en base a la cual se determinan todos los salarios de una

economia (Kendall & W.R., 1990).

Los objetivos de una politica salarial son atraer a las personas mejor calificadas

disponibles, proporcionar una remuneracion equitativa y constante a los

asalariados acorde a las funciones que desempenan y a las responsabilidades

asignadas, motivar y estimular a los empleados a mejorar su nivel de
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desempeno, activar la economia en general alentando la retencion y

productividad del personal (Samuelson, 1984) y (Blanchard, 2006).

Un indicador claro en el bienestar de una economia es la politica salarial ya que
proporciona el marco referencial comidn para lograr una mayor productividad,
asi como motivar y estimular a los empleados a mejores rendimientos

(Krugman, 2008) y (Carbaugh, 2009).

Siendo el diferencial de productividad una variable determinante en la
relacion tipo de cambio tomando como referencia el modelo conocido como
Balassa-Samuelson que muestra como diferentes tendencias en la producciéon
sectorial en el pais y en el extranjero pueden tener un impacto en la tasa de

cambio real basdndose en la gama de indices de precios y costos.

Por lo que un aumento de la productividad en los bienes comerciables es
acompaiiado por una tendencia sistematica de una moneda a apreciarse

(Clostermann & Schnatz, 2000), expresado en la formula siguiente:

g.=qf + (1—a). (@ — pf) —(1 -5 .0} — ) 7)

Por lo que se deriva que a medida que crece la productividad relativa en
el sector de los comerciables aumentan los precios relativos de los no
comerciables, ya que el incremento de la productividad en el sector expuesto es
ajustado por un incremento en el salario real que va a mantener constante el
coste marginal en dicho sector -por lo que no perjudica directamente a su
competitividad- pero va a elevar el coste marginal de los no comerciables —como
consecuencia de la equiparacion sectorial de salarios junto con el menor

crecimiento de la productividad en el sector protegido- y, por tanto, su precio.

Ademas, y puesto que el incremento del precio relativo de los bienes y

servicios que no se comercian a nivel internacional depende del crecimiento del
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salario, este efecto se vera amplificado cuanto mas intensivo en trabajo sea este

sector frente al de los comerciables, algo que Balassa (1964) asume.

Ya que este aumento en la productividad trae consigo ceteris paribus un
efecto en los precios de exportacion y las importaciones que a su vez implica una
apreciacion real del tipo de cambio. Siendo las variables de politica salarial las

mostradas en el cuadro 5.7.

Cuadro 5.7

Variables que definen la Dimension Politica Salarial.

Variable

Definicion

Empleo en poblacion de
mas de 15 afios (%)

Es laproporcion dela poblacion de un paisque
se emplea. Edad 15 afos o masse consideran en
general la poblacién en edad de trabajar.

Porcentaje de
desempleados del total de
la poblacion

El desempleose refiere alaproporcion dela
fuerza laboral que esté sin trabajo pero disponibles y
que busquen empleo.

Desempleo total (del
porcentaje de la fuerza
laboral)

Se refiere a la proporcion de la fuerza laboral que esta
sin trabajo pero disponibles y que busquen empleo.

Indice de rigidez del
empleo (0O=menos rigido a
100= mas rigido),

Este indice mide la regulaci6on de empleo, en
particular la contratacién y el despido de los
trabajadores yla rigidez de las horas de

trabajo. Este indice es el promedio de tres subindices:
el indice de dificultad de contrataciéon, una rigidez del
indice de horas, y un indice de dificultad de despido. El

indicevaria deo a 100,convalores méas altos
indican una reglamentacién mas rigida.
Porcentaje de Es la tasa de actividades laproporcion

participacién laboral de
hombres (porcentaje de la
poblacion masculina
mayor a 15 afios)

de la poblacion masculina de edades mayores de 15
afnos que es econdmicamente activa: todas las
personas que suministran mano de obra parala
produccion de bienes y servicios durante un
periodo determinado.

Porcentaje de
participacion laboral de
mujeres (porcentaje de la
poblacién femenina mayor
a 15 anos)

Es la tasa de actividad es la proporcion de la poblacion
femenina de edades mayores de 15
anos que es econémicamente activa: todas las
personas que suministran mano de obra parala
produccion de bienes y servicios durante un
periodo determinado.

Fuerza laboral total Comprende las personas dei15afios o mas que
cumplan  con la definicibn dela  Organizacion
Internacional del Trabajo de la poblacion
econdmicamente activa: todas las personas que
suministran mano de obraparala producciéon
de bienes y servicios durante un periodo
determinado. Incluye tantolos empleados y los
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desempleados. Si bien las
practicas nacionales varian en el
tratamiento de grupos como las fuerzas armadas y los
trabajadores a tiempo parcialo de temporada,
en general, la fuerza de trabajo incluye las
fuerzas armadas, los desempleados, y los solicitantes
de primer empleo-, pero excluye alas amas de casa
y otros cuidadores no remunerados y
los trabajadores en el sector informal.

Porcentaje de actividad
laboral total (poblacién de
mas de 15 anos),

Es la proporcion de la poblaciéon de edades mayores de
15 anos que es

econdmicamente activa: todas las

personas que suministran mano de obra parala
producciéon de bienes y servicios durante un
periodo determinado.

Vulnerabilidad de empleo
(del porcentaje del empleo
total)

Empleo vulnerable son los trabajadores familiares no
remunerados ylos trabajadores por cuenta
propia como porcentaje del empleo total.

Empleados masculinos
sector servicios
(porcentaje del total
masculino)

Del total de fuerza laboral masculina porcentaje de
hombres que trabajan en el sector servicios.

Empleados femeninos
sector servicios
(porcentaje del total
femenino)

Del total de fuerza laboral femenina porcentaje de
mujeres que trabajan en el sector servicios.

Empleos en agricultura
(porcentaje del total de
empleos)

Numero de personas dedicadas al sector agricola de
total de la fuerza laboral.

Empleados femeninos
industria (porcentaje del
total femenino)

Del total de fuerza laboral femenina porcentaje de
mujeres que trabajan en la industria.

Empleados masculinos
industria (porcentaje del
total masculino)

Del total de fuerza laboral masculina porcentaje de
hombres que trabajan en la industria.

PIB por persona empleada

(precios corrientes PPA).

A precios corrientes acorde con la paridad del poder
adquisitivo el PIB acorde con cada persona que tiene
trabajo.

Fuente: Elaboracion propia.

5.2.7. Dimension de Politica Cambiaria.

La politica cambiaria atiende el comportamiento de la tasa de cambio,

ésta se encarga de dar seguimiento a las fluctuaciones de tipo de cambio a fin de

estudiar, analizar, comprender e incluso predecir su comportamiento. Es un
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tipo de cambio que equilibra el tipo de cambio nominal con el tipo de cambio

real; sus variables son:

Cuadro 5.8
Variables que definen la dimensién Politica Cambiaria.

Variable

Definicion

Tipo de cambio nominal

Es la relacion directa entre una moneda y otra
extranjera. Se puede definir como el nimero
de unidades de moneda nacional que debemos
entregar para obtener una unidad de moneda
extranjera, o de manera similar, el nimero de
unidades de moneda nacional que obtengo al
vender una unidad de moneda extranjera.

Tipo de cambio real

El tipo de cambio real es precio de los
bienes del pais extranjero expresado en
términos de bienes locales. Ambos llevados a
una misma moneda.

Monto grueso de venta de divisas
por pais

El total de divisas vendidas de una nacion.

Monto de venta de divisas por pais
dealers28

El total de divisas vendidas por casas de
cambio.

Monto de venta de divisas por pais
con otras instituciones financieras

El total de divisas vendidas de instituciones
diferentes a casas de cambio.

Monto de venta de divisas por pais
clientes no financieros

El total de divisas vendidas a clientes actividad
primaria no es el mercado de las finanzas.

Monto de ventas spot29 de divisas
total

El total de divisas vendidas de una nacién en
un plazo spot.

Monto de ventas spot de divisas
dealers

El total de divisas vendidas por casas de
cambio en un plazo spot.

Monto de ventas spot de divisas
con otras instituciones financieras

El total de divisas vendidas de instituciones
diferentes a casas de cambio en un plazo spot.

Monto de ventas spot de divisas
clientes no financieros

El total de divisas vendidas a clientes actividad
primaria no es el mercado de las finanzas en
un plazo spot.

Monto de ventas de Outright
forwardse de divisas total

El total de divisas vendidas de una nacién en
un plazo Outright forward.

Monto de ventas de Outright
forward de divisas dealers

El total de divisas vendidas por casas de
cambio en un plazo Outright forward.

Monto de ventas de Outright
forward de divisas con otras
instituciones financieras

El total de divisas vendidas de instituciones
diferentes a casas de cambio en un plazo
Outright forward.

Monto de ventas de Outright

El total de divisas vendidas a clientes actividad
primaria no es el mercado de las finanzas en

%8 Casas de cambio o instituciones financieras cuya actividad principal es la compra y venta de divisas
% Mercado al contando, operaciones cuyo vencimiento es en un plazo no mayor a 48 horas (Cervero,

2000).

%0 Transaccion en el mercado de divisas que involucra la compra o venta de una divisa que se liquidara en

una fecha futura (Esteban, 2002).
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forward de divisas clientes no
financieros

un plazo Outright forward.

Monto de ventas de Swap3! de
moneda Total

El total de divisas vendidas de una nacién en
un plazo Swap.

Monto de ventas de Swap de
moneda dealers

El total de divisas vendidas por casas de
cambio en un plazo Swap.

Monto de ventas de Swap de
moneda con otras instituciones
financieras

El total de divisas vendidas de instituciones
diferentes a casas de cambio en un plazo Swap.

Monto de ventas de Swap de
moneda clientes no financieros

El total de divisas vendidas a clientes actividad
primaria no es el mercado de las finanzas en
un plazo Swap.

Monto de ventas de opciones32
Total

El total de divisas vendidas de una nacién por
medio de un instrumento derivado llamado
opciones.

Monto de ventas de opciones
dealers

El total de divisas vendidas por casas de
cambio en un plazo por medio de un
instrumento derivado llamado opciones.

Monto de ventas de opciones con
otras instituciones financieras

El total de divisas vendidas de instituciones
diferentes a casas de cambio en un plazo por
medio de un instrumento derivado llamado
opciones.

Monto de ventas de opciones
clientes no financieros

El total de divisas vendidas a clientes actividad
primaria no es el mercado de las finanzas en
un plazo

Fuente: Elaboracion propia.

31 Es un contrato por el cual dos partes se comprometen a intercambiar una serie de cantidades de dinero

en fechas futuras (Murphy, 2003).

%2 Es un instrumento financiero derivado que se establece en un contrato que da a su comprador el
derecho, pero no la obligacion, a comprar o vender bienes o valores (el activo subyacente, que pueden ser
acciones, bonos, indices bursatiles, etc.) a un precio predeterminado (strike o precio de ejercicio), hasta
una fecha concreta (vencimiento) (Murphy, 2003).
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CAPITULO 6

LA COMPETITIVIDAD DEL DOLAR
ESTADOUNIDENSE FRENTE AL EURO:
ANALISIS DE RESULTADOS

En este capitulo se realiza la instrumentacion de la metodologia del analisis
factorial de correspondencias dividida en tres partes a fin de medir la
competitividad de las divisas délar estadounidense y el euro. En un primer
momento haciendo un analisis por dimensiones de manera global comparando
las economias del délar y el euro no solo uno contra la otra sino ademas con los
paises cuyas divisas son las mas importantes internacionalmente a fin de
obtener un mejor andlisis de resultados de las monedas en cuestion y el entorno
global, en segunda instancia se procede a la obtencién de un indice de
competitividad global que agrupe o encapsule las ponderaciones obtenidas en
cada dimension y finalmente se muestran resultados para la especificos de la

Zona Euro, Estados Unidos y México.
6.1. El Euro y Délar en el Entorno Global.

Al observar el concepto de competitividad desde un angulo espacial puede
entenderse que son varios factores y actores los que intervienen en la
generacion de los niveles economicos, sociales, politico que al entablarse las
interconexiones entre éstos se crean las condiciones que habran de llevar hacia

la competitividad.
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El problema con la medicion de la competitividad surge cuando ésta no se
visualiza desde una perspectiva tal que permita ver las relaciones entre si de los
distintos factores que inciden en la competitividad y respecto de la
competitividad, es decir, visto desde wuna perspectiva sistémica con

interrelaciones entre las multiples variables desde diferentes dimensiones.

En este apartado se muestran los diferentes indices obtenidos para cada
una de las dimensiones de la competitividad de las monedas, acorde con la
metodologia presentada en el capitulo cinco, para finalmente a partir de toda la
informaciéon obtenida construir un indice de competitividad total de las
monedas. Adicionalmente el analisis presenta resultados parciales para cada
dimensi6on mostrando la composicidon de cada uno de los factores que integran
la dimensidon con su peso y su posicion respecto de cada caso e indicadores

respectivos.

6.1.1. Dimension de Politica Comercial.

6.1.1.1. Variables que Determinan la Dimension de Politica

Comercial y sus Fuentes.

Al construir cualquier trabajo de investigacion las bases sobre las cuales se
habra de generar ésta, deben ser capaces de proporcionar no solo informacion
relacionada con las variables que influyen en el caso a estudiar, sino que ademas
deben poseer ciertas caracteristicas como lo son la confiabilidad y la
periodicidad, a fin de que los datos reflejen de forma implicita o explicita la
situacion de cada caso —pais- por lo cual resulta trascendental mostrar las
fuentes que definen los valores de cada una de las variables de la dimension de

politica comercial, fuentes que se muestran en el cuadro 6.1.
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Cuadro 6.1

Fuentes de las Variables que definen la dimension
de Politica Comercial.

Variable Fuentes
Balanza de la cuenta International Monetary Fund, Balance of
corriente Payments Statistics Yearbook and data files.

Porcentaje de exportaciones
de bienes y servicios

World Bank national accounts data, and OECD
National Accounts data files.

Porcentaje de importaciones
de bienes y servicios

World Bank national accounts data, and OECD
National Accounts data files.

Valor de las exportaciones

Export volume index 2000-100 en Source:
United Nations Conference on Trade and
Development, Handbook of Statistics and data
files, and International Monetary Fund,
International Financial Statistics.

Valor de las importaciones

Export volume index 2000-100 en: United
Nations Conference on Trade and Development,
Handbook of Statistics and data files, and
International Monetary Fund, International
Financial Statistics.

Volumen de las
exportaciones

Export volume index 2000-100 en Source:
United Nations Conference on Trade and
Development, Handbook of Statistics and data
files, and International Monetary Fund,
International Financial Statistics.

Volumen de las
importaciones

Export volume index 2000-100 en Source:
United Nations Conference on Trade and
Development, Handbook of Statistics and data
files, and International Monetary Fund,
International Financial Statistics.

Nuamero de documentos para | World Bank, Doing Business project
exportar (http://www.doingbusiness.org/).
Nuamero de documentos para | World Bank, Doing Business project

importar

(http://www.doingbusiness.org/).

Tiempo para llevar a cabo

World Bank and Turku School of Economics,
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una exportacion

Logistic Performance Index Surveys.
http://www.worldbank.org/Ipi. Summary

Tiempo para llevar a cabo
una importacién

World Bank and Turku School of Economics,
Logistic Performance Index Surveys.
http://www.worldbank.org/Ipi. Summary

Indice de desenvolvimiento
logistic

World Bank and Turku School of Economics,
Logistic Performance Index Surveys. Data are
available online at :
http://www.worldbank.org/lpi.

Porcentaje de comercio de
mercancias

World Trade Organization, and World Bank
GDP estimates.

Porcentaje de comercio de
servicios

International Monetary Fund, Balance of
Payments Statistics Yearbook and data files, and
World Bank and OECD GDP estimates.

Exportaciones de mercancias

WTO,http://stat.wto.org/StatisticalProgram/W
SDBViewData.aspx?Language=E

Importaciones de mercancias

WTO,http://stat.wto.org/StatisticalProgram/W
SDBViewData.aspx?Language=FE

Exportaciones de servicios

WTO,http://stat.wto.org/StatisticalProgram/W
SDBViewData.aspx?Language=E

Importaciones de servicios

WTO,http://stat.wto.org/StatisticalProgram/W
SDBViewData.aspx?Language=FE

Fuente: Elaboracién propia.

6.1.1.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

Cuando se ha de realizar un estudio sobre cualquier topico es necesario primero

someter los resultados obtenidos a un proceso de validacién, a fin de demostrar

que los resultados que se obtienen corresponden a una investigacion seria y

objetiva, el caso del Analisis Factorial no es la excepciéon. Las pruebas de

validaciébn que muestran la confiabilidad del estudio son la tabla de

comunalidades y el grafico de sedimentacion.
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Al realizar el proceso de extraccion para la dimension de politica
comercial, se encontr6 que todas las variables resultaron claramente
representadas, teniendo el nivel méas alto la exportacion de servicios,
importacion de servicios, importacion de mercancias y exportacion de bienes y
servicios (% PIB), con valores de (0.991), (0.989), (0.989) y (0.987)
respectivamente. Mientras que los niveles mas bajos de extraccion se dio en el
indice de desempeiio logistico con un valor de (0.584), seguida del balance de la
cuenta corriente con (0.643). Sin embargo, todas las variables cumplen con el
criterio de estar por encima de (0.500), por lo que se validan los valores

extraidos de las variables consideradas (véase tabla 6.1).

Tabla 6.1
Tabla de Comunalidades.

Inicial Extraccion
Vol. de expotaciones 1,000 ,897
Vol. de importaciones 1,000 ,955
Valor delas exportaciones 1,000 ,914
Valor delas importaciones 1,000 ,947
Num. de doc. p/ expotar 1,000 ,886
Num. de doc. Para importar 1,000 ,862
Balance de la cuenta corriente 1,000 ,643
Exportacion de bienes y serv. (%PIB) 1,000 ,987
Importacion de bienes y serv. (%PIB) 1,000 ,973
Plazo prom. p/ llevar acabo una exportacion 1,000 771
Plazo prom. p/ llevar acabo una importacion 1,000 842
indice de desempefio logisitico (1=low to 5=high) 1,000 ,584
Comercio de bienes (%PIB) 1,000 ,815
Comercio de servicios (%PIB) 1,000 ,661
Exportaciones de mercancias 1,000 ,983
Importaciones de mercancias 1,000 ,989
Exportaciones de servicos 1,000 ,991
Importaciones de servicios
1,000 ,989

Meétodo de extraccion: Analisis de Componentes principales.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

El grado de representacion que va tener cada uno de los
componentes, es decir, el grado de confiabilidad se obtiene del grafico de
sedimentacion, donde cada componente considera cierta proporcién de las

variables analizadas. El primer componente muestra una representacion del 26
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por ciento de la dispersién de las variables, la segunda dimension el 21.15 por
ciento, la tercera el 20.5 por ciento, la cuarta un 13 por ciento y la quinta un 6.4
por ciento, por lo que el porcentaje muestral total es del 87.16 por ciento, de

forma tal que se puede afirmar que el estudio es confiable (ver grafica 6.1).

Grafico 6.1
Grafico de Sedimentacion.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.

6.1.1.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de

la Dimension de Politica Comercial.

Los resultados que exhibe la Matriz de Componentes se terminan de definir en
la Matriz de Componentes Rotados, logrando que cada una de las variables se

defina mejor en un solo componente. Esto se aprecia en variables como:



122

Volumen de Exportaciones, Volumen de Importaciones, Valor de las
Exportaciones y Valor de las Importaciones, donde en la Matriz de
Componentes (tabla 6.2) estas variables arrojan valores importantes en el
componente uno y el componente dos. Mientras que, en la Matriz de
Componentes Rotados (tabla 6.3) estas mismas variables se definen claramente
en un solo componente siendo este el componente uno. De esta forma, todas las
variables quedan claramente definidas en un espacio factorial, lo que permite

un mejor analisis.

Tabla 6.2
Matriz de Componentes.
Componente
1 2 3 4 5

Vol. de expotaciones 723 -,302 522 -,108 ,003
Vol. de importaciones ,768 -,348 475 -,094 ,093
Valor delas exportaciones ,780 -,401 375 -,049 ,038
Valor delas importaciones 791 333 424 151 ,093
Num. de doc. p/ expotar ,343 -,431 -,020 648 -,404
Num. de doc. Para importar 142 -,276 -,225 774 -,340
Balance de la cuenta corriente 191 -,300 ,484 -,271 -,457
Exportacion de bienes y serv.
(%PIB) -,402 ,240 ,795 ,367 ,029
Importacion de bienes y serv.
(%PIB) -,414 ,243 ,761 ,403 ,031
Plazo prom. p/ llevar acabo una
exportacion 422 -,188 -,206 ,584 417
Plazo prom. p/ llevar acabo una
importacion 271 -,192 -,434 ,602 ,425
indice de desempefio logisitico
(1=low to 5=high) ,095 ,292 ,481 -,156 ,484
Comercio de bienes (%PIB) -,286 178 769 ,329 ,055
Comercio de servicios (%PI1B) - 471 ,284 544 242 -,065
Exportaciones de mercancias 625 751 -,005 ,037 -,164
Importaciones de mercancias ,600 782 -,067 ,068 -,092
Exportaciones de servicos ,483 ,854 -,119 111 -,047
Importaciones de servicios

,534 ,824 -,101 ,072 -,093

Método de extraccion: Analisis de componentes principales. 5 componentes extraidos.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.
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Los primeros resultados de la investigacion, los obtenemos de la Matriz de
Componentes Rotados donde quedan ya claramente definidas las variables en
un espacio. Para la dimensién politica comercial se agrupan las variables de la
siguiente manera: en el factor uno, quedan alineadas las variables Volumen de
Exportaciones, Volumen de Importaciones, Valor de las Importaciones y Valor
de las Exportaciones; en el factor dos, las variables Exportaciones de
Mercancias, Importaciones de Mercancias, Exportaciones de Servicios e
Importaciones de Servicios; en el factor tres, Exportaciones e Importaciones de
Bienes y Servicios como porcentaje del PIB, Comercio de Bienes y Comercio de
Servicios como porcentaje del PIB; en el factor cuatro, Nimero de Documentos
tanto para importar como para exportar y el Indice de Desempefio Logistico; y,
por ultimo, en el factor cinco, las variables Balance de la Cuenta Corriente, Plazo

Promedio para llevar a cabo una exportacién y una importacion.

La matriz de componentes rotados de manera adicional, da cuenta de la
relacion que existe entre las propias variables puesto que aquellas que se
encuentren correlacionadas o bien que de alguna manera tengan el mismo
enfoque o perspectiva de la problematica a estudiar, tenderan a agruparse en un
mismo componente o dimensién, lo que permite ver que variables estan

interconectadas entre si y respecto de la dimension (véase tabla 6.3).



124

Tabla 6.3
Matriz de Componentes Rotados.

Componente
1 2 3 4 5

Vol. de expotaciones ,943 ,076 ,029 ,018 -,037
Vol. de importaciones ,973 ,051 -,024 -,007 ,062
Valor delas exportaciones ,942 ,034 -,102 ,094 ,084
Valor delas importaciones 964 074 - 093 - 036 046
Num. de doc. p/ expotar ,309 -,051 ,022 ,862 ,209
Num. de doc. Para importar -,021 -,010 031 ,865 335
Balance de la cuenta corriente 523 -139 091 163 - 561
Exportacién de bienes y serv.
(%PIB) -,017 -,038 ,989 -,039 -,078
Importacion de bienes y serv.
(%PIB) -,049 -,036 ,983 -,014 -,048
Plazo prom. p/ llevar acabo
una exportacion ,228 ,069 -,075 ,239 ,807
Plazo prom. p/ llevar acabo
una importacion -,005 ,004 -,192 ,266 ,857
indice de desempefio logisitico
(1=low to 5=high) ,256 ,164 372 -,582 117
Comercio de bienes (%PIB) ,086 -,036 ,896 -,043 -,046
Comercio de servicios (%PIB)

-,207 -,016 , 7167 -,035 -,169
Exportaciones de mercancias 152 979 - 029 - 011 -031
Importaciones de mercancias ,090 ,987 -,043 -,041 ,049
Exportaciones de servicos -,056 ,987 -,003 -,071 ,092
Importaciones de servicios

,005 ,991 -,034 -,053 ,043

Meétodo de extraccion: Analisis de componentes principales.
Método de rotacion: Normalizacion Varimax con Kaiser. La rotacion ha convergido en 6 iteraciones.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.1.4. Grafico de Componentes en Espacio Rotado.

Una vez obtenidas las direcciones sobre las cuales habran de converger las
variables es posible transformar esta informacion en forma visual, ello a efecto
de una mayor comprension, por lo cual los valores de la matriz de componentes
rotados se observan como vectores en la grafica 2. Vectores que van a marcar la

posicion de los casos.
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Grafica 6.2
Grafico de Componentes en Espacio Rotado.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.1.5. Sub-dimensiones de la Dimension de Politica

Comercial.

De acuerdo con los primeros resultados obtenidos, se agrupan las variables con
aquellas que tengan maés asociacion y por el grado de la varianza que estan
explicando, de modo que en la dimension de politica comercial las variables se
agrupan en cinco sub-dimensiones. El primer factor agrupa a las variables
relacionadas con la magnitud del comercio internacional, distinguiéndose por
ser las de mayor peso al explicar el 26.034 por ciento de la varianza. El segundo
factor considera las variables que muestran el valor monetario del comercio
internacional cuya proporcion de la varianza explicada es de 21.153 por ciento.
El tercer factor muestra con una varianza explicada de 20.513 por ciento las
variables relacionadas con la relevancia nacional del comercio exterior. El factor

cuatro explica las variables que se vinculan con las barreras no arancelarias
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siendo del orden del 13.069 por ciento de la varianza. El factor cinco toma las
variables asociadas a las demoras del comercio internacional con wuna

proporcion de la varianza del 6.392 por ciento (ver tabla 6.4).

Tabla 6.4
Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y Sub-
dimension explicada de la Dimension Politica Comercial.

Proporciéon
. ., de Varianza
Factor Sub-dimensién Explicada

Factor 1 | Magnitud del comercio internacional 26.034 %
Factor 2 | Valor monetario del comercio exterior 21.153 %
Factor 3 | Relevancia nacional del comercio exterior 20.513 %
Factor 4 | Barreras no arancelarias 13.069 %
Factor 5 | Demoras en comercio internacional 6.392 %

Fuente: Elaboracion Propia.

6.1.1.6. Graficos de Puntuaciones.

Se revisan en este apartado los cinco componentes a través de la representacion

de la grafica de puntuaciones.

6.1.1.6.1. Magnitud del Comercio Internacional y Valor
Monetario del Comercio Exterior:

Componentes 1y 2.

El eje de las X muestra la magnitud del comercio internacional, engloba el
promedio del comercio exterior (volumen de importaciones y exportaciones).
Entre mas tiendan a la derecha la posicion de las coordenadas de los paises,
mejor puntuaciéon tendran en este componente. En este sentido, el pais mejor
posicionado en este eje es China, seguido en orden descendente de Singapur,

Australia, Corea, Hong Kong, Chile, Brasil, Francia, Alemania, Espana, Bélgica,
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Argentina y Noruega. Mientras que, los paises peor posicionados en este eje (X)

fueron Malta, Chipre y Eslovenia.

El eje de las Y revela el valor monetario vinculado al comercio exterior,
muestra en millones de dolares el valor neto de las exportaciones e
importaciones. Los valores de este factor son positivos, asi mientras mayores
sean mejor ubicados se encuentran los paises. Se puede observar que la Zona
Euro es la mejor posicionada en este eje seguida de Estados Unidos, Alemania,
Inglaterra, Japén, Paises Bajos, Francia, Italia y Singapur. Los paises menos

posicionados fueron Suiza, Argentina, Estonia y Malta.

En el primer cuadrante se encuentran los paises con mejor ubicaciéon en
relacion tanto al eje de las X como al eje de las Y, situandose aqui Alemania,

China, Inglaterra y Francia.

Por lo que se refiere a la posicion de México, se puede observar que se
encuentra en el peor cuadrante respecto de estas dos sub-dimensiones. No

obstante, no es de los paises peor situados en el cuadrante (véase grafica 6.3).
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Grafica 6.3
Grafica de Puntuaciones Magnitud del Comercio Internacional y
Valor Monetario del Comercio Exterior: Componentes 1y 2.

£,00000-
Zona Euro

G
g

0
>

Il

& 4,00000

[

|

2

(5 |

a

| .

o

o 2,00000

5 United States

s o

o

“.-E Gesmany :
% JapanUnited Kingdom ian
it IrElandItaly\m Francelletherlands, The
i :

5 g e MR Haigiun %_GMEWMM—
| Oresce- a0 ustr1£s’g Okorea Rep.

Cyprus q & 00 Qaustralia
Malta I\%xico Argentina  Chile

SwedenBraziliorway

Estonia o itodriand

I | 1
-2,00000 0,00000 2,00000 4,00000
REGR factor score 1 for analysis 1

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.1.6.2. Magnitud del Comercio Internacional Yy
Relevancia Nacional del Comercio Exterior:

Componentes 1y 3.

La grafica 6.4 relaciona el componente 1 —eje de las X- con el componente 2 —
eje de la Y-. Es decir, la sub-dimension de valor monetario de exterior contra la
sub-dimensién de refleja la relevancia del comercio nacional respecto de la

economia nacional.

En la grafica 4 se observa que entre mas arriba se localicen las economias

en el eje de la Y mayor sera la influencia de esta sub-dimensién. Sobresalen
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entonces con mayor impacto del comercio exterior en su economia, Singapur,
Hong Kong, Luxemburgo, Eslovaquia, Irlanda, Bélgica, Paises Bajos, la Zona

Euro, Suiza, Estonia, Chipre y Espana.

Grafica 6.4
Grafica de Puntuaciones Magnitud del Comercio Internacional y
Relevancia Nacional del Comercio Exterior: Componentes 1y 3.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.1.6.3. Barreras no Arancelarias y Demoras en

Comercio Internacional: Componentes 4y 5.

El componente 4 muestra la influencia de las barreras no arancelarias sobre el
comercio exterior, especificamente las barreras diferentes a los impuestos al

comercio exterior (eje de las Y). Las economias con mayor influencia de esta
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sub-dimension son Argentina, Eslovenia, Brasil, Eslovaquia, Chile, Chipre,

China, la Zona Euro, Espana, México, Japon y Alemania (ver grafica 6.5).

El eje de las X considera las variables vinculadas con las demoras del
comercio exterior. Dentro de los paises con mayor influencia de este factor se
encuentran Espafia, Estado Unidos, Francia, Eslovaquia, Estonia, Canada,

Portugal, Argentina, Austria, Suiza, Italia, Alemania, Grecia y Bélgica.

Grafica 6.5
Grafica de Puntuaciones Barreras no Arancelarias y Demoras en
Comercio Internacional: Componentes 4y 5.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.1.7. Indice de Competitividad: Dimensién Politica

Comercial.

El indice de competitividad se obtiene en primera instancia para treinta y cuatro
(34) economias (ver grafica 6.6) y, en un segundo momento para diecisiete (17)
(véase grafica 6.7). Esto con la finalidad de observar los paises de la Zona Euro
de manera desagregada y posteriormente de manera conjunta, lo cual permitira

identificar la importancia individual y global de esta Zona..

El indice de competitividad de la dimensién politica comercial revela que
la economia mejor ubicada es China seguida en orden descendente de la Zona
Euro, Singapur, Hong Kong, Alemania, Chile, Brasil, Espafna y Argentina. En la
parte media se encuentran los Paises Bajos, Australia, Luxemburgo, Bélgica,
Eslovaquia, Estados Unidos, Corea, Irlanda, Suiza, Inglaterra, Francia,
Eslovenia, Austria, Noruega, Italia, Jap6n y México. Mientras que en la parte
baja se localizan Suecia, Estonia, Chipre, Canada, Portugal, Grecia, Finlandia y

Malta (ver grafica 6.7).

De manera particular, la Zona Euro ocupa la segunda posicién situdndose
por abajo de China, mientras que Estados Unidos se ubica en la posicion 15 de
las 34 economias. México por su parte se encuentra en el lugar nimero 26.
Asimismo, en forma desagregada los paises que integran la Zona Euro se
encuentran tanto en la primeras posiciones como es el caso de Alemania,
Espafia y Luxemburgo, como en los ultimos lugares destacando Malta,

Finlandia, Grecia y Portugal.
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i Grafica 6.6
Indice de Competitividad de la Dimensiéon
de Politica Comercial.
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Al considerar como bloque los paises que forman parte de la Zona
Euro, de los diecisiete (17) casos observados en estos términos, se
encuentran en la parte superior China, Zona Euro, Singapur, Hong Kong,
Chile y Brasil. Los paises ubicados en la parte media son Argentina,
Australia, Estados Unidos, Corea, Suiza y Reino Unido. En la parte baja con
menores puntuaciones Noruega, Japon, México, Suecia y Canada (véase
grafica 6.7). Al sustraer los paises que conforman la zona euro, Estados
Unidos queda en la posicion namero 9 y México en la posicion 15 como se

muestra la grafica 6.8.

) Grafica 6.7
Indice de Competitividad de la Dimension
de Politica Comercial Resumido.
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6.1.2. Dimension de Politica Fiscal.

6.1.2.1. Variables que Determinan la Dimension de Politica

Fiscal y sus Fuentes.

El cuadro 6.2 muestra las fuentes que definen los valores de cada una de las

variables de la dimensién de politica fiscal.

Cuadro 6.2

Fuentes de las Variables que definen la dimension Politica Fiscal.

Variable

Fuentes

Deuda total del gobierno
central como porcentaje del
PIB

International Monetary Fund, Government Finance
Statistics Yearbook and data files, and World Bank
and OECD GDP estimates.

Porcentaje de gasto de
gobierno sobre el PIB

International Monetary Fund, Government Finance
Statistics Yearbook and data files, and World Bank
and OECD GDP estimates.

Mas alta tasa marginal de
impuestos en corporaciones
(%)

KPMG's Corporate and Indirect Tax Rate Survey
2009 (www.kpmg.com), and
PricewaterhouseCoopers's Worldwide Tax
Summaries Online

Mas alta tasa marginal de

KPMG's Individual Income Tax and Social Security

impuestos de individuos Rate Survey 2009 (www.kpmg.com), and

sobre salarios (%) PricewaterhouseCoopers's Worldwide Tax
Summaries Online (Wwww.pwc.com).

Pago de impuestos (nimero) | World Bank, Doing Business project

(http://www.doingbusiness.org/).

Ingresos fiscales como
porcentaje del PIB

International Monetary Fund, Government Finance
Statistics Yearbook and data files, and World Bank
and OECD GDP estimates.

Tasa de impuestos total
(porcentaje de ganancias)

World Bank, Doing Business project

(http://www.doingbusiness.org/).

Ingresos, excluyendo
subvenciones como
porcentaje del PIB

International Monetary Fund, Government Finance
Statistics Yearbook and data files, and World Bank
and OECD GDP estimates.

Fuente: Elaboracién propia.
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Es importante sefialar que la informacion obtenida relativa a la deuda total del
gobierno central como porcentaje del PIB y porcentaje de gasto de gobierno
sobre el PIB a fin de que fuera evaluada correctamente se le introdujo una
ecuacion lineal para considerarla como un indicador positivo o negativa, ya que
acorde con la teoria econdémica entre mayor gasto de gobierno se generara
mayor inversidon y por ende crecimiento econémico, sin embargo debe haber
limites respecto al monto que debe gastar cada pais. La pregunta es ¢Cual es ese
limite? Después de una ardua revision de literatura se opto para el presente
trabajo utilizar como estandar el valor de referencia que el Banco Central
Europeo toma para evaluar las economias, asi como uno de los estandares

utilizado para la incorporacion de los paises a la Zona Euro.

De forma tal que el valor de referencia fue de 60 por ciento de su PIB

como el gasto maximo del gobierno considerado como saludable.

6.1.2.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

En la tabla de comunalidades se muestra la proporcion de la varianza explicada
por el conjunto de factores comunes resultantes, entre mas se aproxima el valor
a 1 indica que mejor quedan explicados los indicadores por los factores comunes
(Cox & Cox, 1994). En el caso del presente estudio todos los indicadores quedan
claramente expresados puesto que su nivel de extraccién es mayor que (0.500),
siendo particularmente altos los indicadores: ingresos excluyendo donaciones o
transferencias (%PIB), gasto como porcentaje del PIB y mas alta tasa marginal
de impuestos en corporaciones (%), con valores de (0.852), (0.845) y (0.842)
respectivamente. Mientras que los niveles mas bajos de extracciéon se dieron en
deuda total del gobierno central (0.623) y pago de impuestos (ntimero) con
(0.662) el indice de desempeio logistico con un valor de (0.584), seguida del

balance de la cuenta corriente con (0.643) (véase tabla 6.5).
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Tabla 6.5
Tabla de Comunalidades.

Inicial Extraccion
Deuda total del Gobierno Central 1,000 ,623
Gasto como porcentaje del PIB 1,000 ,845
Mas alta tasa marginal de impuestos en corporaciones (%) 1,000 842
Mas alta tasa marginal de impuestos en individuos 1,000 787
Ingreso excluyendo donaciones o transferencias (% PIB) 1,000 ,852
Pago de impuestos (nimero) 1,000 ,662
Ingreso fiscales (% PIB) 1,000 , 7197
Tasa de impuesto total (% de beneficio) 1,000 737

Meétodo de extraccion: Analisis de Componentes principales.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

El grado de representacion que va tener cada uno de los componentes, es

decir, el grado de confiabilidad se obtiene del grafico de sedimentacién, donde

cada componente considera cierta proporcion de las variables analizadas

(Kruskal & Wish, 1981). El primer componente muestra una representacion del

32.4 por ciento de la dispersion de las variables, la segunda dimension el 18 por

ciento, la tercera el 14.1 por ciento, la cuarta un 12.27 por ciento, por lo que el

porcentaje muestral total es del 76.77 por ciento, de forma tal que se puede

afirmar que el estudio es confiable (ver grafica 6.8).
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Grafico 6.8
Grafico de Sedimentacion.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.2.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de

la Dimension de Politica Fiscal.

Los resultados que exhibe la Matriz de Componentes se terminan de definir en
la Matriz de Componentes Rotados, logrando que cada uno de los indicadores se
defina mejor en un solo componente (Pérez, 2006). Esto se aprecia en
indicadores como: gasto como porcentaje del PIB, mas alta tasa marginal de
impuestos en corporaciones (%), mas alta tasa marginal de impuestos en
individuos y tasa de impuestos total (% de beneficio), donde en la Matriz de
Componentes (tabla 6.6) estas variables arrojan valores importantes en varios
componentes sin mostrar un peso dominante en un solo factor. Mientras que en
la Matriz de Componentes Rotados (tabla 6.7) estos mismos indicadores se
definen claramente en un solo componente. De esta forma, todos los
indicadores quedan claramente definidos en un espacio factorial, lo que permite

un mejor analisis.
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Tabla 6.6
Matriz de Componentes.

Componente
1 2 3 4

Deuda total del Gobierno Central ,052 ,183 -, 747 ,168
Gasto como porcentaje del PIB ,557 ,109 271 ,670
Mas alta tasa marginal de impuestos en

) -,467 ,638 ,070 ,460
corporaciones (%)
Mas alta tasa marginal de impuestos en
o -,430 -,527 -,241 ,516
individuos
Ingreso excluyendo donaciones o

) ,896 224 -,009 ,010

transferencias (% PIB)
Pago de impuestos (nimero) 222 -,620 ,455 ,146
Ingreso fiscales (% PIB) ,864 ,220 -,030 -,025
Tasa de impuesto total (% de beneficio) -,530 476 474 -,065

Método de extraccion: Analisis de componentes principales.
4 componentes extraidos.
Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

La Matriz de Componentes Rotados define claramente los indicadores en
un espacio (Castillo & Rodriguez, 2002). Para la dimensién politica fiscal se
agrupan los indicadores de la siguiente manera: en el factor uno, quedan
alineados los indicadores mas alta tasa marginal de impuestos en corporaciones
(%) y tasa de impuestos total (% de beneficio); en el factor dos, quedan
comprendidos los indicadores més alta tasa marginal de impuestos en
individuos, ingreso excluyendo donaciones o transferencias (% del PIB) e
ingresos fiscales (% PIB); en el factor tres, el gasto como porcentaje del PIB vy,
por altimo, en el factor cuatro los indicadores deuda total del gobierno central y

pago de impuestos (niimero).

La matriz de componentes rotados de manera adicional, da cuenta de la
relacion que existe entre las propias variables puesto que aquellas que se
encuentren correlacionadas o bien que de alguna manera tengan el mismo

enfoque o perspectiva de la problematica a estudiar, tenderan a agruparse en un
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mismo componente o dimension, lo que permite ver que variables estan

interconectadas entre siy respecto de la dimensién (véase tabla 6.7).

Tabla 6.7
Matriz de Componentes Rotados.

Componente
1 2 3 4

Deuda total del Gobierno Central -,139 -,092 ,058 , 769
Gasto como porcentaje del PIB ,037 ,057 ,910 -,109
Mas alta tasa marginal de impuestos en

) ,843 -,178 ,159 272
corporaciones (%)
Mas alta tasa marginal de impuestos en
o -,114 -,876 ,049 ,064
individuos
Ingreso excluyendo donaciones o

. -,324 ,647 ,565 ,100

transferencias (% PIB)
Pago de impuestos (nimero) -,358 -,212 ,255 -,651
Ingreso fiscales (% PIB) -,326 ,643 ,515 ,113
Tasa de impuesto total (% de beneficio) , 790 ,062 -,238 -,230

Meétodo de extraccion: Analisis de componentes principales.
Meétodo de rotacion: Normalizacion Varimax con Kaiser.
La rotacion ha convergido en 9 iteraciones.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.2.4. Grafico de Componentes en Espacio Rotado.

Una vez obtenidas las direcciones sobre las cuales habran de converger los
indicadores es posible transformar esta informacion en forma visual, ello a
efecto de una mayor comprension, por lo cual los valores de la matriz de
componentes rotados se observan como vectores en la grafica 6.8. Vectores que

van a marcar la posicion de los casos.
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Grafica 6.9.
Grafico de Componentes en Espacio Rotado
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.2.5. Sub-dimensiones de la Dimension de Politica

Fiscal.

De acuerdo con los primeros resultados obtenidos, se agrupan los indicadores
con aquellos que tengan mas asociacion y por el grado de la varianza que estan
explicando, de modo que en la dimensién de politica fiscal los indicadores se
agrupan en cuatro dimensiones. El primer factor agrupa a los indicadores
relacionados con los impuestos para personas morales e impuestos totales,
distinguiéndose por ser las de mayor peso al explicar el 32.4 por ciento de la
varianza. El segundo factor considera los indicadores que vinculados a los
impuestos personas fisicas e ingresos como porcentaje del PIB, cuya proporcion
de la varianza explicada es de 18 por ciento. El tercer factor muestra con una
varianza explicada de 14.1 por ciento los indicadores relacionadas con gasto de

gobierno porcentaje del PIB. El factor cuatro explica los indicadores que se
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vinculan con la deuda del gobierno y pago de impuestos siendo del orden del

12.27 por ciento de la varianza (ver tabla 6.8).

Tabla 6.8

Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y Sub-

dimension explicada de la Dimension Politica Fiscal

Proporcion
Factor Sub-dimension de Varianza
Explicada
Factor 1 Impuestos personas morales e impuestos totales 32.4 %
Factor 2 Impuestos personas fisicas e ingresos ( porcentaje del 18.0 %
PIB)
Factor 3 | Gasto de gobierno porcentaje del PIB 14.1%
Factor 4 | Deuda del Gobierno y pago de impuesto 12.27 %

Fuente: Elaboracién Propia.

6.1.2.6. Graficos de Puntuaciones.

Se revisan en este apartado los cuatro componentes a través de la

representacion de la grafica de puntuaciones.

6.1.2.6.1. Impuestos personas morales e impuestos

totales, y los impuestos personas fisicas e

ingresos (porcentaje del PIB): Componentes

1y 2.

El eje de las X muestra los Impuestos personas morales e impuestos totales,

englobando: mas alta tasa marginal de impuestos en corporaciones (%) y tasa de

impuestos total (% de beneficio). Entre mas tiendan a la derecha las

coordenadas de los paises, mejor puntuacion tendran en este componente. Se

puede observar que Argentina, es el pais mejor posicionada en este eje seguido

de Francia, Japon, Brasil, Estado Unidos, Bélgica, Italia, Espafia, China,




142

Canada, México, y Finlandia. Los paises menos posicionados fueron Chipre,

Irlanda, Paises Bajos, Chile, Suiza, Eslovaquia, Portugal y la Zona Euro.

El eje de las Y revela los Impuestos en personas fisicas e ingresos
(porcentaje del PIB). Los valores de los indicadores ingreso excluyendo
donaciones o transferencias (% del PIB) e ingresos fiscales (% PIB) son
positivos, asi mientras mayores sean mejor ubicados se encuentran los paises,
mientras que el indicador mas alta tasa marginal de impuestos en individuos
tiene un valor negativo. Por lo que los paises que se encuentren en la parte
superior del eje estaran altamente correlacionados con los dos primeros
indicadores, mientras que los paises que se vinculen con una alta tasa marginal
de impuestos en individuos tenderan a ubicarse en la parte inferior de los ejes.
En este sentido, los paises mejor posicionados respecto a los dos primeros
indicadores son Bélgica, seguido en orden descendente de Estonia, Chipre,
Reino Unido, Portugal, Noruega, Irlanda, Argentina, Paises Bajos, Malta,
Finlandia, Francia, Grecia, Zona Euro, Chile, Eslovenia, Australia, Suiza y
Brasil. Mientras que, los paises posicionados respecto al alta tasa de impuestos a
personas fisicas fueron Suecia, Estados Unidos, Alemania, Japén, Canada,

Singapur, China, Eslovaquia, México y Luxemburgo.

En el primer cuadrante se encuentran los paises con mejor ubicaciéon en
relacion tanto al eje de las X como al eje de las Y, situdndose aqui Argentina,

Francia, Brasil, Italia, Bélgica, Suiza y Finlandia (véase grafica 6.9).
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Grafica 6.10
Grafica de Puntuaciones Impuestos personas morales e impuestos

totales, y los impuestos personas fisicas e ingresos (porcentaje

del PIB): Componentes 1y 2.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.

6.1.2.6.2. Gasto de Gobierno porcentaje de PIB, y
Deuda de Gobierno y Pago de Impuestos:

Componentes 3y 4.

La grafica 6.10 relaciona el componente 3 —eje de las X- con el componente 4 —
eje de la Y-. Es decir, la dimension Gasto de gobierno porcentaje del PIB con la

dimension que refleja la Deuda del Gobierno y pago de impuesto.

El componente 3 muestra valores positivos por lo que se encuentran a la

derecha los paises mejor posicionados respecto a este eje, siendo estos Francia,
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Malta, Noruega, Alemania, Luxemburgo, Austria, Eslovenia, Eslovaquia,

Australia, Suiza, Suecia, Bélgica, Italia y Reino Unido.

En la grafica 6.10 se observa que entre mas arriba se localicen las economias en
el eje de la Y mayor sera la influencia del indicador deuda total del gobierno
central donde sobresalen entonces con mayor impacto de los indicadores deuda
del gobierno y pago de impuesto en su economia Paises Bajos, Noruega, Canada,
Brasil, Reino Unido, Malta, México, Irlanda, Estados Unidos, Suiza, Alemania,
Espaia, Singapur, Bélgica y Portugal. Mientras que las economias posicionadas
respecto del indicador pago de impuestos son Argentina, Eslovaquia, Chipre,
Austria, Eslovenia, Luxemburgo, China, Japén, Estonia, Chile, Italia, Zona

Euro, Suiza, Francia, Australia y Grecia.

Grafica 6.11
Grafica de Puntuaciones Gasto de Gobierno porcentaje de
PIB, y Deuda de Gobierno y Pago de Impuestos:
Componentes 3y 4.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de

Correspondencias.
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6.1.2.7. Indice de Competitividad: Dimensién de Politica

Fiscal.

El indice de competitividad se obtiene en primera instancia para treinta y dos
(32) economias (ver grafica 6.11) y, en un segundo momento para quince (15)
(véase grafica 6.12). Esto con la finalidad de observar los paises de la Zona Euro
de manera desagregada y posteriormente de manera conjunta, lo cual permitira

identificar la importancia individual y global de esta Zona.

El indice de competitividad de la dimension politica fiscal revela que la
economia mejor ubicada es Francia seguida en orden descendente de Argentina,
Malta, Noruega, Bélgica, Suiza, Brasil, Italia, Australia, Reino Unido, Canada,
Austria, Finlandia, Espana y Paises Bajos. Mientras que en la parte baja se
localizan Suecia, Chipre, Chile, Singapur, Irlanda, Eslovaquia, China, Estonia y

Eslovenia (ver grafica 6.11).
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Grafica 6.12

Indice de Competitividad de la Dimensién de Politica Fiscal.
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Fuente: Elaboracion propia.

Al considerar como bloque los paises que forman parte de la Zona

Euro, de los quince (15) casos observados en estos términos, se encuentran en la

parte superior Argentina, Noruega, Suiza, Brasil, Australia y Reino Unido. Los
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paises ubicados en la parte media son Canadd, Japon, México, y Estados

Unidos. En la parte baja con menores puntuaciones Zona Euro, China,

Singapur, Chile y Suecia (grafica 6.12).

Grafica 6.13

Resumido.
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6.1.3. Dimension de Politica Monetaria.

6.1.3.1. Variables que Determinan la Dimension de Politica

Monetaria.

Con el propésito de mostrar la confiabilidad del estudio se enlistan las fuentes

que definen los valores de cada una de las variables de la dimension de politica

monetaria, fuentes que se muestran en el cuadro 6.3.

Cuadro 6.3
Fuentes de las Variables que definen la dimension Politica

Monetaria.

Variable

Fuentes

Relacion entre capital bancario y
activos (%)

International Monetary Fund, Global
Financial Stability Report

Superavit/déficit de efectivo (como
porcentaje del PIB)

International Monetary Fund,
Government Finance Statistics Yearbook
and data files, and World Bank and OECD
GDP estimates

Indice de profundidad de la
informacion crediticia

World Bank, Doing Business project
(http://www.doingbusiness.org/)

Tasa de interés activa (%)

International Monetary Fund,
International

Crédito interno proveido por el sector
bancario (% del PIB)

International Monetary Fund,
Government Finance Statistics Yearbook
and data files, and World Bank and OECD
GDP estimates

Inflaci6én a precios al consumidor (%
anual)

International Monetary Fund,
International

Inflacion indice de delacion del PIB (%
anual)

World Bank national accounts data, and
OECD National Accounts data files

Prima de riesgo por préstamo (tasa de
la prima menos la tasa de los bonos
del tesoro

International Monetary Fund,
International

Volumen internacional de migrantes
total

United Nations Population Division,
Trends in Total

Tasa de interés de los depositos (%)

International Monetary Fund,
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International
Inversiones de cartera, Capital International Monetary Fund, Balance of
(balanza de pagos, en dolares a precios | Payments database, and World Bank,
actuales) Global Development Finance
Tasa de interés real (%) International Monetary Fund,

Government Finance Statistics Yearbook
and data files, and World Bank and OECD
GDP estimates

Prima de riesgo por préstamo (tasa de | International Monetary Fund,
la prima menos tasa de los bonos del | International
tesoro, %)

Acciones negociadas Valor total (% del | Standard & Poor's, Emerging Stock
PIB) Markets Factbook

Indice de fortaleza de los derechos | World Bank, Doing Business project
(http://www.doingbusiness.org/)
legales

Total de reservas (incluyendo oro, en | International Monetary Fund,
International
dolares a precios actuales)

Fuente: Elaboracion propia.

6.1.3.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

La tabla de comunalidades valida la pertinencia de las variables para el estudio
para que puedan tomarse como parte del problema de estudio, estas deben
mostrar un nivel de extraccion superior a 0.500 (Cox & Cox, 1994), de forma tal
que la variable que muestra un mayor nivel de extraccion es la tasa de interés de
los depésitos (%) con un valor de 0.971, mientras que la variable con el nivel
mas bajo de extraccion es la inflacion, indice de deflacion del PIB (% anual) con
0.552. No obstante, todas las variables cumplen con el criterio de estar por
encima de (0.500), por lo que se validan los valores extraidos de las variables

consideradas (véase tabla 6.9).
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Tabla 6.9
Tabla de Comunalidades.

Inicial | Extraccion
Relacién entre capital bancario y activos (%) 1,000 ,849
Superavit/déficit de efectivo (% del PIB) 1,000 740
indice de profundidad de la info. crediticia (O=bajo a 6=alto) 1,000 ,708
Tasa de interés activa (%) 1,000 ,807
Créd. interno provisto por el sector bancario (% del PIB) 1,000 825
Inflacién, precios al consumidor (% anual) 1,000 ,769
Inflacién, indice de deflacion del PIB (% anual) 1,000 552
Prima de riesgo por préstamo 1,000 ,961
Vol. Internacional de Migrantes 1,000 ,658
Tasa de interés de los depésitos (%) 1,000 971
Inversiones de cartera, capital (balanza de pagos, US$ a precios
actuales) 1,000 147
Tasa de interés real (%)2 1,000 ,938
Prima de riesgo por préstamo 1,000 ,880
Acciones negociadas, val. total (% del PIB) 1,000 ,780
indice de fortaleza de los derechos legales (0= débil a 10= fuerte) 1,000 697
Total de reservas (incluyendo oro, US$ a precios actuales) 1,000 ,919

Método de extraccion: Analisis de Componentes principales.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

El grado de confiabilidad del estudio asi como el grado de representacion
que tienen cada uno de los componentes, se observa en el grafico de
sedimentacion, donde cada componente considera cierta proporcién de las
variables analizadas. El primer componente muestra una representacion del
27.023 por ciento de la dispersion de las variables, la segunda dimension el
14.638 por ciento, la tercera el 9.66 por ciento, la cuarta un 9.01 por ciento, la
quinta un 7.52 por ciento, la sexta un 6.53 por ciento y la séptima un 5.612 por
ciento por lo que el porcentaje muestral total es del 80 por ciento, de forma tal

que se puede afirmar que el estudio es confiable (ver grafica 6.11).
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Grafico 6.14
Grafico de Sedimentacion.

Grafico de sedimentacion

27.023 %

14.638 %

Autovalor

T T 1 T T T T T T T T
1 2 3 4 5 B v g g m 11 12 13 14 15 16

Nimero de componente

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.3.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de

la Dimension de Politica Monetaria.

La Matriz de Componentes muestra en ocasiones valores altos en mas de un
factor cosa que se elimina en la Matriz de Componentes Rotados, logrando que
cada una de las variables se defina mejor en un solo componente. Esto se
aprecia en variables como: superavit/déficit de efectivo (% del PIB), indice de
profundidad de la informacion crediticia y el indice de fortaleza de los derechos
legales, donde en la Matriz de Componentes (tabla 6.9) estas variables arrojan
valores importantes varios componentes. En tanto que, en la Matriz de

Componentes Rotados (tabla 6.10) estas mismas variables se definen
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claramente en un solo componente. De esta forma, todas las variables quedan

claramente definidas en un espacio factorial, lo que permite un mejor analisis.

Tabla 6.10
Matriz de Componentes.

Componente
1 2 3 4 5 6 7

Relacion entre capital bancario y activos (%) ,105 371 | -,267 014 | ,763| -,005 | ,216
Superavit/déficit de efectivo (% del PIB) -033 | -337| 478 | -440| ,084 | -122 | ,427
indice de profundidad de la info. crediticia (O=bajo
a 6=alto) ,017 | /532 ,111| ,136| -525| ,105| ,328
Tasa de interés activa (%) 726 | -,191 | ,404 173 | -,202 | -,072 | ,059
Créd. interno provisto por el sector bancario (%
del PIB) -,007 | -,109 | -650 | ,111| -,196 | ,042 | ,582
Inflacion, precios al consumidor (% anual) ,233 | -,085| ,369 | ,609 | ,423| ,138 | ,042
Inflacion, indice de deflacion del PIB (% anual) ,166 | -,276 | ,272 | ,538 | -,025| ,031 | ,288
Prima de riesgo por préstamo 959 | ,159 | ,004 | -,094 | ,003| ,077 | ,025
Vol. Internacional de Migrantes -

-,180 | ,704 | -,060 | ,200| -,190 | -,183 130
Tasa de interés de los depositos (%) 974 096 | 095 019 | -058 002 -

’ 1 il il 1 1 ’002
Inversiones de cartera, capital (balanza de pagos, i
US$ a precios actuales) -127 | 698 | ,094 | 417 | ,020 | -240 | .,
Tasa de interés real (%)2 -

,894 | ,189 | -,111 | -,286 | ,026 | -,061 059
Prima de riesgo por préstamo ) ) -

,861 | ,299| -,098 | -,190 | ,020| ,051 041

Acciones negociadas, val. total (% del PIB) -270 | ,648 | ,224| -298 | ,190| ,106 | ,318

Indice de fortaleza de los derechos legales (0= 400 | 309 | 586 | -312| -029  -011 -

débil a 10= fuerte) ,007
Total de reservas (incluyendo oro, US$ a precios 100 | 140 | 036| 004 -047 937 -
actuales) ,094

Meétodo de extraccion: Analisis de componentes principales.
7 componentes extraidos.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

Para la dimension politica comercial se agrupan las variables en la Matriz
de Componentes Rotados de la siguiente manera: en el factor uno, quedan
alineadas las variables tasa de interés activa (%), prima de riesgo por préstamo,
tasa de interés de los depositos (%), tasa de interés real (%) y prima de riesgo
por préstamo; en el factor dos, las variables indice de profundidad de la
informacion crediticia, volumen internacional de migrantes e inversiones de

cartera, capital (balanza de pagos, en ddlares a precios actuales); en el factor
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tres, Inflacion, precios al consumidor (% anual) e inflacion, indice de deflacion
del PIB (% anual); en el factor cuatro, superavit/déficit de efectivo (% del PIB),
acciones negociadas, valor total (% del PIB) e indice de fortaleza de los derechos
legales; en el factor cinco la variable relacién entre capital bancario y activos
(%); en el factor seis, el crédito interno provisto por el sector bancario (% del
PIB); y, por dltimo, en el factor siete, la variable total de reservas (incluyendo

oro, en dolares a precios actuales).

La matriz de componentes rotados de manera adicional, da cuenta de la
relacion que existe entre las propias variables puesto que aquellas que se
encuentren correlacionadas o bien que de alguna manera tengan el mismo
enfoque o perspectiva de la problematica a estudiar, tenderan a agruparse en un
mismo componente o dimensién, lo que permite ver que variables estan

interconectadas entre siy respecto de la dimensién (véase tabla 6.10).

Tabla 6.11
Matriz de Componentes Rotados.

Componente
1 2 3 4 5 6 7
Relacion entre capital bancario y activos (%) 123 | ,091| ,021| ,022| ,905| ,073| -,017
Superavit/déficit de efectivo (% del PIB) -020 | -,474 | ,096 | ,672| -,087 | -,020 | -,216
In(ilce_de pr_ofundldad de la info. crediticia 137| 608 | 039 311 -285| 316 201
(0O=bajo a 6=alto)
Tasa de interés activa (%) ,640 | -,109 | ,484 | ,041| -,350 | -,088 | -,135
PR ) o
ger?g.lé?terno provisto por el sector bancario (% 054 | -039 | -047 | -137 | 065 | ,892| -022
Inflacién, precios al consumidor (% anual) ,074 | ,011 | ,794 | -,101 | ,252 | -,229 ,084
Inflacién, indice de deflacién del PIB (% anual) ,004 | -046 | ,713| -,016 | -,142 | ,138 | -,044
Prima de riesgo por préstamo ,970 | -,034 | ,103 | -,049 | ,050 | ,030 ,040
Vol. Internacional de Migrantes -055| ,787 | -,174 | -,016 | ,035| -,051 | -,021
Tasa de interés de los depositos (%) ,954 | -011 | ,222| -,081| -,056 | -,014 | -,036
Inversiones de cartera, capital (balanza de 058 | 817| 129 011 | 187 | -122| -008
pagos, US$ a precios actuales)
Tasa de interés real (%)2 ,945 | - 056 | -,147 | -,059 | ,098 | -,003 | -,083
Prima de riesgo por préstamo ,920 | ,060 | -,089 | -,056 | ,127 | ,013 ,048
Acciones negociadas, val. total (% del PIB) -073| ,377 | -,196 | ,649 | ,366 | -,028 ,193
Inglge de f_ortaleza de los derechos legales (0= -246 | 201 | -131| ,632| -,088 | -,408| ,074
débil a 10= fuerte)
Total de reservas (incluyendo oro, US$ a 044 | -022| 006 012 -005|-027| 957
precios actuales)

Método de extraccion: Analisis de componentes principales. Método de rotacion: Normalizacién Varimax con Kaiser.
La rotacion ha convergido en 10 iteraciones.
Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.3.4. Grafico de Componentes en Espacio Rotado.

Una vez obtenidas las direcciones sobre las cuales habran de converger las
variables es posible transformar esta informacion en forma visual, ello a efecto
de una mayor comprension, por lo cual los valores de la matriz de componentes
rotados se observan como vectores en la grafica 6.12. Vectores que van a marcar

la posicion de los casos.

Grafica 6.15
Grafico de Componentes en Espacio Rotado
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.3.5. Sub-dimensiones de la Dimension de Politica
Monetaria.

De acuerdo con los primeros resultados obtenidos, se agrupan las variables con

aquellas que tengan maéas asociacion y por el grado de la varianza que estan

explicando, de modo que en la dimension de politica comercial las variables se

agrupan en cinco dimensiones. El primer factor agrupa a las variables

relacionadas con la tasa de interés y prima de riesgo, el segundo factor
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considera las variables que muestran informacion de cartera, crédito y
transferencias, el tercer factor las variables vinculadas con la inflacién, el factor
cuatro muestra las variables que se relacionan con el efectivo, acciones y
derechos legales, el factor quinto explica las variables que se vinculan con el
capital bancario y activos, el factor sexto toma las variables asociadas a el
crédito internos del sector bancario y el altimo factor (séptimo) muestra la

variable reservas (ver tabla 6.11).

Tabla 6.12
Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y Dimension

explicada de la Dimension Politica Monetaria

Proporcion
Factor Sub-dimension de Varianza
Explicada
Factor 1 | Tasa de interés y prima de riesgos 27.023 %
Factor 2 | Balanza de pagos y transferencias 14.638 %
Factor 3 | Inflacion 9.66 %
Factor 4 | Efectivo, acciones y derechos legales 9.01%
Factor 5 | Capital bancario y activos 7.52 %
Factor 6 | Crédito interno sector bancario 6.53 %
Factor 7 | Reservas 5.612 %

Fuente: Elaboracién Propia.
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6.1.3.6. Graficos de Puntuaciones
Se revisan en este apartado los cinco componentes a través de la representacion

de la grafica de puntuaciones.

6.1.3.6.1. Tasa de Interés y Prima de Riesgos, e
Informacion de Cartera, Crédito y

Transferencias: Componentes 1y 2.

El eje de las X muestra la tasa de interés y prima de riesgos, engloba la tasa de
interés activa (%), prima de riesgo por préstamo, tasa de interés de los depdsitos
(%), tasa de interés real (%) y la prima de riesgo por préstamo. Entre mas
tiendan a la derecha la posicion de las coordenadas de los paises, mejor
puntuaciéon tendran en este componente. En este sentido, el pais mejor
posicionado en este eje es Brasil, seguido en orden descendente de Bélgica,
Alemania, Chile, Argentina, Francia, Australia y Singapur. Mientras que, los

paises peor posicionados en este eje (X) fueron Finlandia, Suiza e Irlanda.

El eje de las Y revela el valor monetario vinculado a la informacién de
cartera, crédito y transferencias. Los valores de este factor son positivos, asi
mientras mayores sean mejor ubicados se encuentran los paises. Se puede
observar que Estados Unidos es el mejor posicionado en este eje seguido de
Reino Unido, Austria, Hong Kong, Suecia, Grecia, Argentina, Espafa, Francia,
Alemania e Irlanda. Los paises menos posicionados fueron Luxemburgo,

Noruega, Chipre y Malta.

En el primer cuadrante se encuentran los paises con mejor ubicacion en
relacion tanto al eje de las X como al eje de las Y, situandose aqui Alemania,

Argentina, Francia y Australia. (Véase grafica 6.13).
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Grafica de Puntuaciones Tasa de Interés y Prima de Riesgos, e

Grafica 6.16

Informacion de Cartera, Crédito y Transferencias:

Componentes 1y 2.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.3.6.2.

Componentes 3y 4.

Inflacion y Efectivo, Acciones y Derechos:

La grafica 6.14 relaciona el componente 3 —eje de las X- con el componente 4 —

eje de la Y-. Es decir, la dimensiéon de inflacion y la de efectivo, acciones y

derechos legales.

Debido a que los datos obtenidos en el componte 3 son cercanos a +1 los

paises mas relacionados con este son aquellos que tiendan a la derecha, siendo

éstos Argentina, Zona Euro, Estonia, China, Noruega, México, Eslovenia, Corea,

Brasil, Singapur, Australia, Reino Unido y Eslovaquia.
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En la grafica 6.14 se observa que entre mas arriba se localicen las
economias en el eje de la Y mayor sera la influencia de esta dimension.
Sobresalen entonces con mayor impacto de efectivo, acciones y derechos legales:
Hong Kong, Noruega, Singapur, Corea, Suecia, Finlandia, Australia, Canada,

Alemania, Paises Bajos, Reino Unido y Japon.

Grafica 6.17
Grafica de Puntuaciones Inflacion y Efectivo, Acciones y
Derechos: Componentes 3 y 4.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.

6.1.3.6.3. Capital Bancario y Activos, y Crédito Interno

Sector Bancario: Componentes 5y 6.

El eje de las X considera las variables vinculadas con el capital bancario y
activos. Dentro de los paises con mayor influencia de este factor se encuentran
Hong Kong, Malta, Singapur, Estonia, Eslovenia, Brasil, Finlandia, México,

China, Corea y Espana.
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El componente 6 muestra la influencia de la dimension de crédito interno

sector bancario (eje de las Y). Las economias con mayor influencia de esta

dimension son Italia, zona euro, Portugal, Chile, Canada, Espana, Corea,

México, Noruega y Finlandia (ver grafica 6.15).

Grafica 6.18

Grafica de Puntuaciones Capital Bancario y Activos, y Crédito
Interno Sector Bancario: Componentes 5y 6.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.3.6.4. Tasa de Interés y Prima de Riesgo, y

Reservas: Componentes 1y 7.

El eje de las Y muestra la relacion con la variable reservas, de modo tal que los

paises que se encuentran mas correlacionados con esta variable, se localizan en

la parte superior de este eje. Siendo estos China, Jap6n, Hong Kong, Corea,

Alemania, México, Brasil, Francia, Grecia e Irlanda (ver grafica 6.14).

Grafica 6.19

Grafica de Puntuaciones Tasa de Interés y Prima de Riesgo, y

Reservas: Componentes 1y 7.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.3.7. Indice de Competitividad: Dimensién de Politica

Monetaria.

El indice de competitividad de la dimensiéon politica monetaria revela que la
economia mejor ubicada es Brasil seguida en orden descendente de Hong Kong,
Estados Unidos, Argentina, Italia, Estonia, Reino Unido, la Zona Euro, Corea,
México, Singapur, China y Alemania. En la parte media se encuentran Chile,
Australia, Suecia, Francia, Eslovaquia, Espana, Austria, Finlandia, Canada y
Noruega. Mientras que en la parte baja se localizan Portugal, Bélgica, Paises
Bajos, Grecia, Eslovenia, Suiza, Japon, Irlanda, Malta Chipre y Luxemburgo (ver

grafica 6.15). Siendo la media de 2.79 puntos porcentuales.

De manera particular, Estados Unidos se ubica en la tercera posicion por
abajo de Brasil y Hong Kong, mientras que la Zona Euro ocupa la octava
posicion de las 34 economias. México por su parte se encuentra en el lugar

numero 10.
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Grafica 6.20

Indice de Competitividad de la Dimensién de Politica Monetaria
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Fuente: Elaboracion propia.

Al considerar como bloque los paises que forman parte de la Zona

Euro, se obtiene una media de 3.27 de los diecisiete (17) casos observados

situandose en la parte superior Brasil, Hong Kong, Estados Unidos, Argentina y
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Reino Unido. Los paises ubicados en la parte media son la zona euro, Corea,

México, Singapur, China, Chile y Australia. En la parte baja con menores

puntuaciones Suecia, Canada, Noruega, Suiza y Japon (grafica 6.16).

Grafica 6.21

indice de Competitividad de la Dimensién de Politica Monetaria
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6.1.4. Dimension Tamafio de la Economia y Ambiente

Economico Global.

6.1.4.1. Variables que Determinan la Dimension Tamaiio

de la Economia y Ambiente Econ6mico Global.

El cuadro 6.3 muestra la fuente de cada una de las variables de la dimension
tamano de la economia y ambiente econémico global a fin de mostrar la

veracidad de la informacion obtenida.

Cuadro 6.4
Fuentes de las Variables que definen la dimension Tamaiio de la
economia y ambiente econémico global.

Variable Fuente

IDE International Monetary Fund, International Financial
Statistics and Balance of Payments databases, and World
Bank, Global Development Finance.

PIB precios corrientes World Bank national accounts data, and OECD National
Accounts data files.

PIB porcentaje de World Bank national accounts data, and OECD National

crecimiento anual Accounts data files.

PIB per capita en dolares | World Bank national accounts data, and OECD National
Accounts data files.

PIB por persona International Labour Organization, Key Indicators of the
empleada Labour Market database.
PNB per capita World Bank national accounts data, and OECD National

Accounts data files.

Fuente: Elaboracion propia.

6.1.4.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

Las pruebas de confiabilidad que permitieron validar el estudio son dos

basicamente la tabla de comunalidades y el grafico de sedimentacion.
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La Tabla de comunalidades indica que también representada se encuentra la
variable y el grado de significacion que tiene esta siendo que esta debe ser

mayor a (0.500) como minimo.

La tabla 6.12 muestra que todas las variables a analizar presentan un
grado de extraccion significante siendo las mejor representadas el Producto
Nacional Bruto con un nivel de extracciéon de 0.896, seguida del PIB per capita
con un 0.858. La variable con un menor grado de significancia fue el PIB

porcentaje de crecimiento anual con un valor de 0.509.

Tabla 6.13
Tabla de Comunalidades.

Inicial Extraccion

IDE 1,000 784

PIB a precios corrientes 1,000 ,719
PIB % de crecimiento anual

1,000 ,509

PIB per capita en dolares 1,000 ,858
PIB por persona empleada

porp P 1,000 775

GNI per capita 1,000 ,896

Método de extraccion: Analisis de Componentes principales.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

Mientras que, el grado de representacidon que va tener cada uno de los
componentes, es decir, el grado de confiabilidad se obtiene del grafico de
sedimentacion donde cada componente que se considera representa cierta
proporcion de las variables analizadas. El primer componente muestra una
representacion del 52.091 por ciento de la dispersion de la variable, la segunda
dimension el 23.59 por ciento, por lo que el porcentaje muestral total es del
75.68 por ciento, de forma tal que se puede afirmar que el estudio es confiable

(ver grafica 6.17).
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Grafico 6.22
Grafico de Sedimentacion.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.4.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de
la Dimensiéon Tamaifio de la Economia y Ambiente

Economico Global.

Los resultados que exhibe la Matriz de Componentes tabla 6.13 se terminan de
definir en la Matriz de Componentes Rotados después del proceso de
normalizacién que se aplica, logrando que los indices que muestra cada una de
las variables se defina mejor en un solo componente. Esto se aprecia claramente
en variables como lo es la Inversién Extranjera Directa donde en la matriz de
componentes a pesar de que tiene un mayor peso en el segundo componente
con 0.745 podria generar dudas al investigador de que tan correcto o certero
seria posicionarla en el componente 2 cuando en el componente 1 muestra un
valor de 0.478. Sin embargo al rotar la matriz esta mismas variable se definen

claramente en un solo componente siendo este el componente dos mostrando
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un valor de 0.852 en el componente 2 y un valor de 0.241 en el componente 1;
de tal forma que asi como la variable sefialada, todas las variables quedan

claramente definidas en un espacio factorial, lo que permite un analisis mas

preciso.

Tabla 6.14

Matriz de Componentes.

Componente
IDE 478 745
PIB a precios corrientes2 ,181 ,829
PIB % de crecimiento anual
-,605 ,378
PIB per capita en dolares ,922 -,085
PIB por persona empleada
porp P ,874 -,106
GNI per capita ,940 -,113

Meétodo de extraccion: Analisis de componentes principales. 2 componentes extraidos.
Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

La Matriz de Componentes Rotados presenta claramente definidas a las
variables dentro de un espacio agrupandose las variables en dos dimensiones o
componentes de forma tal que se distribuyen quedando en el componente 1 el
PIB como porcentaje de crecimiento anual, el PIB per capita mostrando en

dolares, el PIB por persona empleada y el PNB per capita.

Mientras que en el componente 2 quedan mejor representadas las

variables IDE y PIB a precios corrientes.

Adicionalmente la matriz de componentes rotados nos da cuenta de la
relacion que existe entre las propias variables puesto que aquellas que se
encuentren correlacionadas o bien que de alguna manera tengan el mismo
enfoque o perspectiva de la problematica a estudiar, tenderan a agruparse en un
mismo componente o dimension, lo que permite ver sin ninguna manipulaciéon
previa que variables estan interconectadas entre si y respecto de la dimension

(véase tabla 6.14).
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Tabla 6.15
Matriz de Componentes Rotados.

Componente
1 2
IDE 241 ,852
PIB a precios corrientes2 -,068 ,845
PIB % de crecimiento anual -,689 , 186
PIB per capita en dolares ,907 ,187
PIB por persona empleada ,867 ,153
GNI per capita ,932 ,165

Método de extraccion: Analisis de componentes principales.
Método de rotacion: Normalizacion Varimax con Kaiser. La rotacion ha convergido en 3 iteraciones.
Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.4.4. Grafico de Componentes en Espacio Rotado.

Una vez obtenidos las direcciones sobre las cuales habran de converger las
variables es posible transformar esta informacion en una forma visual a efectos
de una mayor comprension de la misma por lo que los mismos valores
mostrados en la matriz de componentes rotados se observan como vectores en
la grafica 6.18, vectores que van a marcar la posicion de los casos como

coordenadas de estos dos ejes.

Grafica 6.23
Grafico de Componentes en Espacio Rotado
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Fuente: Elaboracidn propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de

Correspondencias.
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6.1.4.5. Sub-dimensiones de la Dimension de Politica
Tamaiio de la Economia y Ambiente Econémico

Global.
Las variables se agrupan con aquellas que tengan mas asociaciéon y por el grado
de la varianza que estan explicando de modo que al estudiar el tamafo de la
economia y el ambiente econémico global las variables se agrupan en dos sub-
dimensiones donde el primer factor agrupa a las variables relacionadas con el
valor agregado de la economia siendo estas las variables con mayor peso al
explicar el 52.091 por ciento de la varianza, el segundo factor recoge las
variables que muestran los flujos monetarios y particularmente con la inversion
extranjera directa explicando una proporcién de la varianza explicada de 23.590

por ciento (ver tabla 6.14).

Tabla 6.16
Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y Sub-
dimension explicada de la Dimension Tamaiio de la Economia y
Ambiente Econ6mico Global

Proporcion
. . de Varianza
Factor Sub-dimensién Explicada
Factor 1 | Valor agregado de las economias 52.001 %
Factor 2 | Flujos monetarios e IDE 23.59 %

Fuente: Elaboracion Propia.

6.1.4.6. Graficos de Puntuaciones Valor agregado de las

Economias y Flujos monetarios y de IDE.

El eje de las X muestra el valor agregado de la economia. Debido a que los
valores obtenidos en el factor uno (1) son tanto cercanos a +1 como a -1, entre
mas tiendan a la derecha la posicion de las coordenadas de los paises mejor
puntuacion tendran respecto de su PIB per capita en dolares y PIB por persona
empleada, mientras que si sus coordenadas tienden a la izquierda mejor

puntuacion tendran respecto del PIB a precios corrientes, el PNB y el PIB como
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porcentaje de crecimiento anual, una posiciéon saludable seria justo en medio o

cercanos al cero.

Por lo tanto, los paises mejor aspectados respecto de este componente
son Luxemburgo, Estonia, la zona Euro, Japén, Alemania, Austria, Canada,

Australia, Suiza, Reino Unido y Estado Unidos.

Por su parte el eje de las Y representado por el componente 2 revela el
flujo monetario tanto nacional como de inversiéon extranjera, debido a que los
valores de este factor son positivos entre méas arriba se sitien los valores mejor
ubicados estan los paises respecto de esta variable. Por lo que se puede observar
que Estados Unidos es el mejor posicionado respecto de este eje seguido de
Luxemburgo y China en el mismo nivel y seguidos con en una tercera posicion

de Francia, Alemania y Japon.

Al combinar ambos ejes se encontraria que los paises mejor posicionados
respecto ambas dimensiones son aquellos posicionados cercanos al o del eje de
las X y en una posicion alta respecto del eje de las Y, lugar que ocupa Estados

Unidos, seguido de Luxemburgo, Alemania, Francia y Japon.

Al ubicar la posicion de México, se puede apreciar que se encuentra mal
aspectado al estar en el lado negativo del eje de la Y y un tanto lejano a centro

(véase grafica 6.19).



171

Grafica 6.24

Grafica de Puntuaciones Valor agregado de las Economias y Flujos
monetarios y de IDE.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.4.7. Indice de Competitividad: Dimensién Politica

Tamaino de la Economia y Ambiente Econémico

Global.

Obtenidos los resultados de las calificaciones para medir el tamafio de la

economia y el ambiente econémico global se procedi6 a con base en la

informacion obtenida a realizar un ranking que muestra el lugar de cada pais o

economia acorde con las variables estudiadas.

Dicho ranking o indice de competitividad se muestra en dos tiempos: uno

con todos los paises de la Zona Euro desagregados como entidades particulares

y la otra eliminando estos paises del indice y considerandolos como un solo

bloque dentro de la Zona Euro, esto con la finalidad de obtener una mejor

interpretacion de los resultados presentados (Graficos 6.20 y 6.21).
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El indice de competitividad revela que la economia con mejor
puntuacién acorde a las variables analizadas es Luxemburgo seguida en orden
descendente de Estados Unidos, Noruega, Irlanda, Francia, Finlandia, Suiza,
Suecia, Reino Unido, Paises Bajos, Alemania, Canada; mientras que en la parte
baja se localizan Brasil, China, Argentina, México, Chile, Eslovaquia, Portugal,

Eslovenia Chipe y Grecia.

En relacién con este ranking la Zona Euro ocupa la posicion
nimero diecinueve, mientras que Estado Unidos ocupa la posicién nimero dos
de las 32 economias presentadas. México por su parte ocupa el lugar namero

29.

Resulta importante sefialar que paises que conforman la Zona
Euro se encuentran tanto en las primeras posiciones como es el caso de
Luxemburgo, Alemania y Francia entre otros como en las tltimas posiciones

como es el caso de Eslovaquia, Portugal, Eslovenia, Chipe, Grecia.
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Grafica 6.25

Indice de Competitividad de la Dimensién Tamafio de la
Economia y Ambiente Econ6émico Global.
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Fuente: Elaboracion propia.

Sustrayendo los paises que forman parte de la Zona Euro de la
muestra se obtiene un indice con una media de 5.5 compuesto por diez y seis
(16) casos de los cuales los que se encuentran en la parte superior son

Estados Unidos, Noruega, Suiza, Suecia, Reino Unido y Canada; mientras
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que en la parte media se posicionan Japon, Australia, Hong Kong y la Zona
Euro y en la parte baja con menores puntuaciones se localizan Chile, México,

Argentina, China y Brasil (grafica 6.21).

De tal manera que al sustraer los paises que conforman la Zona
Euro, Estados Unidos queda en la posicion namero uno y México en la
posicion 13 de como ya se mencion6 diez y seis economias como se muestra

en la tabla 6 y la grafica 6.21.

i Grafica 6.26
Indice de Competitividad de la Dimensiéon
Tamarfo de la Economia y Ambiente Econémico Global Resumido.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.




175

6.1.5. Dimension de Innovacion y Tecnologia.

6.1.5.1. Variables que Determinan la Dimensiéon de

Innovacion y Tecnologia.

Cuadro 6.5

Variables que definen la Dimensi6on de Innovacion y Tecnologia.

Variable

Fuente

Exportaciones de alta tecnologia
en dolares a precios corrientes

United Nations, Comtrade database.

Exportaciones de alta tecnologia
como porcentaje de
exportaciones manufactureras

United Nations, Comtrade database

Solicitud de patentes de no World Intellectual Property Organization
residentes (WIPO)
Solicitud de patentes de World Intellectual Property Organization
residentes (WIPO)

Gasto en investigacion y
desarrollo como porcentaje de
del PIB

United Nations Educational, Scientific, and
Cultural Organization (UNESCO) Institute for
Statistics.

Investigadores dedicados a la
innovacion y desarrollo (1/millon
de gente)

United Nations Educational, Scientific, and
Cultural Organization (UNESCO) Institute for
Statistics.

Pagos por derechos de autor y
licencias

International Monetary Fund, Balance of
Payments Statistics Yearbook and data files.
(balanza de pagos, la corriente de dolares
EE.UU.)

Articulos en revistas cientificas y
tecnologicas

National Science Foundation.

Solicitudes de marca registrada de World Intellectual Property Organization
no residentes (WIPO)
Solicitudes de marca registrada de World Intellectual Property Organization
residentes (WIPO)

Especialistas —técnicos-en
innovacion y desarrollo

United Nations Educational, Scientific, and
Cultural

Conclusion de educacién a nivel
superior como porcentaje de la
educacion

OECD Factbook 2009. Para el grupo de edad
25-64

Investigadores como porcentaje de la
poblacién

Main Science and Technology Indicators, OECD

Fuente: Elaboracién propia.
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6.1.5.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

La tabla de comunalidades muestra el grado de extraccion que el estudio logra
representar para cada uno de los indicadores o bien la proporcion de la varianza
que puede ser explicada por el analisis factorial (Pérez, 2006). Para lo cual se
utilizé el método de componentes principales que supone que el cien por ciento
de la varianza puede ser observada por lo que todos los indicadores parten de un

nivel de extraccion de 1 (Kim & Mueller, 1978).

En este caso todas las variables estan bien representadas siendo la que
presenta un mayor nivel de extraccion la variable exportaciones de productos de
alta tecnologia con un 0.883, seguida de solicitudes de marca registrada de
residentes y solicitudes de patentes de no residentes con 0.875 y 0.854

respectivamente (véase tabla 6.15).

Tabla 6.17
Tabla de Comunalidades.

Inicial Extraccion
Exportaciones de prod. alta tecnologia (US$) 1.000 .883

Exportaciones de prod. alta tecnologia ( % de exp. de
manufactura) 1.000 827
Solicitudes de patentes, no residentes 1.000 .854
Solicitudes de patentes, residentes 1.000 757
Gasto en | + D (% del PIB) 1.000 .831
Investigadores I+D ( mill. de personas) 1.000 .840
Pagos por derechos. de autor y licencia 1.000 .529
Art. en publicaciones cientificas y tec. 1.000 .755
Especialistas en I+D (por millones de personas) 1.000 .812
Solicitudes de MR, no residentes 1.000 .782
Solicitudes de MR, residentes 1.000 .875
Conclusioén de educ. nivel superior. (% pobl.) 1.000 .730
Investigadores (% poblacion)10 1.000 797

Meétodo de extraccion: Analisis de Componentes principales.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.




177

El grafico de sedimentacion muestra el porcentaje de la varianza que
representa cada uno de los factores o dimensiones, asi como el grado total de la
confiabilidad contenida, siendo para este caso un total de 77.50 por ciento,
donde el primer componente muestra 38.48 por ciento, el segundo componente
un 20.50 por ciento, el tercer factor un 10.63 y el cuarto un 7.87 por ciento (ver

grafica 6.22).

Grafico 6.27
Grafico de Sedimentacion.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.5.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de

la Dimension Tamaiio de Innovacion y Tecnologia.

La matriz de componentes muestra la estructura bajo la cual se han
representado cada uno de los indicadores dentro del espacio multidimensional y
en que componente o dimensién han quedado mejor representadas. No

obstante en la matriz de componente muestra algunos resultados un tanto
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dudosos como es el caso de la variable especialistas en investigacion y desarrollo
(I +D) que muestra un valor de 0.512 en el componente dos y de 0.602 en el
componente cuatro (ver tabla 6.16), por lo que resulta necesario rotar la matriz
a fin de definir claramente estos valores; por lo cual se utilizo la matriz de

componentes rotados.

Tabla 6.18
Matriz de Componentes.
Componente
1 2 3 4

Exportaciones de prod. alta tecnologia (US$) .884 | -.102 124 .275
Exportaciones de prod. alta tecnologia ( % de exp. de

manufactura) 355 | -.092 | -.724 409
Solicitudes de patentes, no residentes .906 .033 119 -.136
Solicitudes de patentes, residentes .856 .107 112 .002
Gasto en | + D (% del PIB) 451 .766 | -.200 -.024
Investigadores 1+D ( mill. de personas) .234 .854 | -.230 -.059
Pagos por derechos. de autor y licencia .334 215 | -.076 407
Art. en publicaciones cientificas y tec. .832 119 175 -131
Especialistas en |+D (por millones de personas) -.247 512 .355 .602
Solicitudes de MR, no residentes .719 -476 .159 -.110
Solicitudes de MR, residentes .805 -.362 .270 154
Conclusion de educ. nivel superior. (% pobl.) .301 .688 | -.011 -.408
Investigadores (% poblacion)10 -.402 404 .679 .105

Meétodo de extraccion: Analisis de componentes principales. 4 componentes extraidos.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

La solucion rotada que se plasma en la Matriz de Componentes Rotados,
muestra claramente definidos cada uno de los indicadores en un solo
componente, de forma tal que se puede realizar un analisis claro y preciso tanto
del espacio sobre el cual se posicionan las variables como la relacion entre las
propias variables mostrando aquellas que se encuentran correlacionadas

(aquellas que se reproducen en el mismo componente).
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En el componente uno se posicionan los indicadores exportaciones de
productos de alta tecnologia, solicitudes de patentes de residentes y no
residentes, articulos en publicaciones cientificas y tecnologicas, solicitudes de
marca registrada de residentes y no residentes; en el componente dos se
encuentra el gasto en investigacion y desarrollo, investigadores en investigacion
y desarrollo y conclusion de educacién nivel superior como porcentaje de la
poblacion; en la dimension tres se localizan las exportaciones de productos de
alta tecnologia como porcentaje de las exportaciones de manufactura y los
investigadores como porcentaje de la poblacién; por altimo en el factor cuatro
se ubica el indicador especialistas en investigacion y desarrollo y pagos por

derechos de autor y licencias.

Tabla 6.19
Matriz de Componentes Rotados.
Componente
1 2 3 4

Exportaciones de prod. alta tecnologia (US$) .884 | .050 .283 | .133
Exportaciones de prod. alta tecnologia ( % de exp. de

manufactura) .106 .049 .901 | -.042
Solicitudes de patentes, no residentes .857 .306 .072 | -.144
Solicitudes de patentes, residentes .802 314 .126 | .001
Gasto en | + D (% del PIB) 192 .853 188 | .177
Investigadores 1+D ( mill. de personas) -.036 | .885 128 | .197
Pagos por derechos. de autor y licencia .256 173 .333 | 451
Art. en publicaciones cientificas y tec. 794 | 346 .000 | -.073
Especialistas en |+D (por millones de personas) =172 111 -.107 | 871
Solicitudes de MR, no residentes .801 | -.212 .057 | -.303
Solicitudes de MR, residentes .908 | -.195 .110 | -.007
Conclusion de educ. nivel superior. (% pobl.) 119 .821 | -.190 | -.072
Investigadores (% poblacién)10 -.201 .058 | -.651| 574

Método de extraccion: Analisis de componentes principales. Método de rotacién: Normalizacién Varimax con
Kaiser. La rotacion ha convergido en 6 iteraciones.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.5.4. Grafico de Componentes en Espacio Rotado.

El grafico de componentes en espacio rotado presenta de forma grafica la
direccidn en la que convergen las variables de forma tal que se presentan como

vectores en un espacio multidimensional.

Grafica 6.23
Grafico de Componentes en Espacio Rotado

Grafico de componentes en espacio rotado
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.

6.1.5.5. Sub-dimensiones de la Dimension de Innovacion y

Tecnologia.

Acorde con los primeros resultados obtenidos se agrupan las variables con
aquellas que tengan mas asociaciéon y por el grado de la varianza que estan
explicando de modo que los indicadores se agrupan en cuatro dimensiones
donde el primer factor agrupa a las variables relacionadas con el desarrollo en
tecnologia e innovacion siendo estas las variables con mayor peso al explicar el

38.48 por ciento de la varianza, el segundo factor recoge las variables que
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muestran la inversion global en I + D cuya proporcion de la varianza explicada
es de 20.50 por ciento, el tercer factor muestra con una varianza explicada de
10.63 por ciento el posicionamiento porcentual de inversion y desarrollo en
tecnologia e innovacion, el factor cuatro explica las variables que se relacionan
con indicadores complementarios del desarrollo tecnologico siendo estas el 7.87

por ciento de la varianza (ver tabla 6.18).

Tabla 6.20
Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y

Dimension de la Innovacion y Tecnologia.

Proporcion
Factor Sub-dimension de
Varianza
Explicada
Factor 1 Alto desarrollo en tecnologia e 38.48 %
innovacion.
Factor 2 Inversion globalenI + D 20.50 %
Factor 3 Posicionamiento porcentual de inversion 10.63 %
y desarrollo en tecnologia e innovacion.
Factor 4 Indicadores complementarios del 7.87 %
desarrollo tecnolégico

Fuente: Elaboracion Propia.

6.1.5.6. Graficos de Puntuaciones.
6.1.5.6.1. Grado de Desarrollo en Tecnologia e
Innovacion e Inversion en Investigacion y

Desarrollo (I + D): Componentes 1y 2.

Acorde al posicionamiento de los indicadores dentro del espacio
multidimensional el eje de las X muestra el grado de desarrollo actual en
tecnologia e innovacion de cada economia, puesto que agrupa las variables
exportaciones de productos de alta tecnologia a precios corrientes, solicitudes
de patentes de residentes y no residentes, articulos en publicaciones cientificas y

tecnolbgicas, solicitudes de marca registrada de residentes y no residentes.
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Debido a que las puntuaciones factoriales tienen un valor positivo (en la matriz
de componentes rotados) entre mas a la derecha se encuentre localizados los
paises mejor posicionados se encontraran respecto de este eje. De tal manera,
que los paises mejor posicionados respecto de este eje son China, Estados
Unidos, Japon, Alemania, Francia, Corea, Suiza, México, Brasil y Australia,
siendo los peores posicionados Chipre, Finlandia, Eslovaquia, Suecia, Portugal y

Estonia.

Por su parte el eje de las Y muestra el nivel de inversion en I + D global ya
que abarca la inversion en I + D, el gasto en I + D como porcentaje del PIB, los
investigadores dedicados a la I + D (millones de personas) y la conclusion de
educacion a nivel superior como porcentaje de la educacion. De igual manera
que en el eje de las X los factores de este eje son positivos por lo que entre méas
hacia arriba se localicen las economias mejor aspectados estaran respecto de ese
eje; donde se posicionan Finlandia, Japon, Estados Unidos, Suecia, Canada,
Corea, Noruega, Australia, Reino Unido, Irlanda, Alemania, Francia, Bélgica,
Singapur, Luxemburgo y Espafia. Los paises menos posicionados son Chile,

Argentina, México, Chipre, Brasil, Eslovaquia y Malta (véase grafica 6.24).
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Grafica 6.29
Grafica de Puntuaciones Grado de Desarrollo en Tecnologia e

Innovacion e Inversion en Investigacion y Desarrollo (I + D):

Componentes 1y 2.

2.00000

1.00000-

Finland
o
Sweden

Canad
HNorway
O Aust

o
Ireland United

Austria
Singapore [« 5] % i

LuxemburgoD

Ofp

Korea Rep.
o
alia

Kingdom
Germany

furm
[) France
ain

Japan

United States
o

0.00000

-1.00000-

Hetherlands, The
Portugal@ QEI

i Ggeecec
stonia
%lo

Hong Kong SA

Malta 1 ;
ovaki
Cyprus® o°

Argentina
o
&

ona Euro
ttaly

renia
Switzerland

A Brazil

Mexico
hile

China
-2.000004 o

REGR factor score 2 for analysis 1

-3.00000-

T T
0.00000 2.00000 4.00000

REGR factor score 1 for analysis 1

T
-2.00000

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.5.6.2. Posicionamiento porcentual de Inversion y
Desarrollo en Tecnologia e Innovacion e
Indicadores Complementarios del Desarrollo

Tecnolo6gico: Componentes 3y 4.

La grafica 6.25 relaciona el posicionamiento porcentual de inversiéon y
desarrollo en tecnologia e innovacion representado en el eje de las X por el
componente 3 que agrupa las exportaciones de productos de alta tecnologia
como porcentaje de las exportaciones de manufactura y el namero de
y los Indicadores

investigadores como porcentaje de la poblacién;

complementarios del desarrollo tecnol6gico mostrados en el eje de las Y por el
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componente 4 siendo éstos los pagos por derechos de autor y licencias y los

especialistas técnicos en innovacién y desarrollo.

Debido a que el componente 3 muestra valores negativos y positivos los
paises mejor ubicados respecto del eje de las X seran aquellos que tiendan al
cero siendo estos Japon, Reino Unido, Estados Unidos, Paises Bajos, Austria,
Suecia y Francia. Mientras que los paises mejor posicionados respecto del eje de
las Y seran aquellos que se localicen en la parte superior del eje, lugar donde se
localizan Luxemburgo, la zona euro, Eslovenia, Francia, Alemania, Paises Bajos,

Austria, Singapur, Irlanda, China y Espafia (ver grafica 6.25).

Grafica 6.30
Grafica de Puntuaciones Posicionamiento porcentual de Inversion y
Desarrollo en Tecnologia e Innovacion e Indicadores
Complementarios del Desarrollo Tecnologico: Componentes 3 y 4.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.5.7. Indice de Competitividad: Dimensiéon de

Innovacion y Tecnologia.

Al conjugar los resultados obtenidos para cada una de las dimensiones se
obtuvo un indice que da cuenta de la posiciébn de cada uno de los paises
analizados asi como de la Zona Euro. Indice revela que paises tienen un mejor
ranking o bien son mas competitivos en innovacion y tecnologia. Donde la
economia con mejor puntuacion es Estados Unidos seguida en orden
descendente de China, Japon, Corea, Alemania, Singapur, Francia, la zona euro,
Canada y Reino Unido. En el extremo inferior se posicionan de abajo hacia
arriba Chile, Eslovaquia, Chipre, Grecia, Argentina, Suecia, Estonia, Portugal,

Malta, Hong Kong y México; siendo la media de la muestra de 2.6 (grafica 6.26).
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Grafica 6.31

Indice de Competitividad de la Dimensién de Innovacién y

Tecnologia.
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Fuente: Elaboracion propia.

No obstante que, la Zona Euro se localiza en la posicion namero

ocho, se puede apreciar que paises que la conforman se encuentran ubicados

tanto en los primero lugares como es el caso de Alemania posicién namero 5

y Francia posicion nimero 7, también se encuentran en los lugares inferiores
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como es el caso de Eslovaquia, Chipre y Grecia lugar 33, 32 y 32

respectivamente.

Condensando dentro de la Zona Euro los paises que la conforman
al obtener el ranking de competitividad de tecnologia e innovaciéon de 17
economias donde la media es de 2.93, se observar que los paises que se
posicionan en los primeros lugares son Estados Unidos, China, Japon,
Corea, Singapur y la zona euro; mientras que en la parte inferior se colocan
Chile, Argentina Suecia, Hong Kong, México y Brasil —en orden ascendente-

ver grafica 6.27.

i Grafica 6.32
Indice de Competitividad de la Dimension de Innovacion y

Tecnologia Resumido.
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6.1.6. Dimension de Politica Salarial.

6.1.6.1. Variables que Determinan la Dimension de Politica

Salarial.

Cuadro 6.6

Variables que definen la Dimension Politica Salarial.

Variable

Fuente

Empleo en poblacion de
mas de 15 afos (%)

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Porcentaje de
desempleados del total de
la poblaciéon

International Labour Organization, using World Bank

Desempleo total (del
porcentaje de la fuerza
laboral)

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Indice de rigidez del
empleo (0O=menos rigido a
100= mas rigido),

World Bank, Doing Business project

Porcentaje de
participacién laboral de
hombres (porcentaje de la
poblacion masculina
mayor a 15 afos)

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Porcentaje de
participacién laboral de
mujeres (porcentaje de la
poblacién femenina mayor
a 15 anos)

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Fuerza laboral total

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Porcentaje de actividad
laboral total (poblacion de
mas de 15 anos),

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Vulnerabilidad de empleo
(del porcentaje del empleo
total)

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Empleados masculinos
sector servicios
(porcentaje del total
masculino)

International Labour Organization, Key Indicators of
the Labour Market database.

Empleados femeninos

International Labour Organization, Key Indicators of
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sector servicios the Labour Market database.

(porcentaje del total

femenino)

Empleos en agricultura International Labour Organization, Key Indicators of
(porcentaje del total de the Labour Market database.

empleos)

Empleados femeninos International Labour Organization, Key Indicators of

industria (porcentaje del the Labour Market database.
total femenino)

Empleados masculinos International Labour Organization, Key Indicators of
industria (porcentaje del the Labour Market database.
total masculino)

PIB por persona empleada | International Labour Organization, Key Indicators of

(precios corrientes PPA). the Labour Market database.

Fuente: Elaboracién propia_

6.1.6.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

La tabla de comunalidades muestra el grado de representacion para cada una de
las variables ya que si éstas no presentaran un valor mayor a (0.500) se podria
decir que no son representativas para el estudio en cuestion, luego entonces, la
tabla de comunalidades valida la utilizaciéon de las variables para explicar el

fendmeno concerniente a la politica salarial (Cox & Cox, 1994).

De tal forma que la variable mejor representada es vulnerabilidad de
empleo (0.994), seguida de la variable desempleo total y porcentaje de
participacion laboral de hombres ambas con (0.992), mientras que la variable
que muestra un menor grado de extraccion es la de indice de rigidez del empleo
con un valor de (0.551). Sin embargo todas las variables cumplen con el criterio
de estar por arriba de (0.500), por lo que se validan los valores extraidos de

cada una de las variables (véase tabla 6.19).




190

Tabla 6.21
Tabla de Comunalidades.

Inicial Extraccion
Empleo en poblacién + 15 afios (%) 1.000 .962
Fuerza laboral total 1.000 .944
% part. Laboral de mujeres (% pobl. femenina 15+) 1.000 .960
% part. Laboral de hombres (% pobl. masculina 15+) 1.000 .934
% actividad laboral total (pobl. 15+) 1.000 .992
indice de rigidez del empleo 1.000 551
Desempleo total (% de la fza. laboral total) 1.000 .992
Vulnerabilidad de empleo (% del empleo total) 1.000 .994
Empleados masculinos sector serv. (% del total masc.) 1.000 .920
Empleados femeninos sector serv. (% del total fem.) 1.000 .942
Empleos en agricultura (% del total de empleos) 1.000 743
Empleados femeninos industria (% del total fem.) 1.000 752
Empleados masculinos industria (% del total fem.) 1.000 .886
PIB por persona empleada (precios corrientes PPA) 1.000 879

Meétodo de extraccion: Analisis de Componentes principales.
Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

El grafico de sedimentacion muestra el grado de confiabilidad del estudio
asi como el porcentaje de la varianza que representa cada dimension

considerada (Kim & Mueller, 1978).

El primer componente muestra una representaciéon del 35.74 por ciento
de la dispersion de la variable, la segunda dimension el 19.97 por ciento, la
tercera el 12.95 por ciento, la cuarta un 12.11 por ciento y la quinta un 8.18 por
ciento por lo que el porcentaje muestra total es del 88.95 por ciento, de forma

tal que se puede afirmar que el estudio es confiable (ver grafica 6.28).
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Grafico 6.33
Grafico de Sedimentacion.

Grafico de sedimentacion

35.74 %

19.97 %

Autovalor

12.11%

12.95%

Numero de componente

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.6.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de

la Dimension de Politica Salarial.

La Matriz de Componentes muestra los primeros resultados, sin embargo
algunas de las variables no acaban de definirse en dicha matriz por lo que es
necesario hacerla pasar por un proceso de rotacion a fin de que cada indice se
muestre de forma clara y definida en un solo componente (Pérez, 2006) y
(Kruskal & Wish, 1981). Esto se aprecia claramente en variables como:
porcentaje de participacion laboral de mujeres que muestra valores altos
particularmente en el componente uno y cinco, empleados masculinos sector
servicios que muestra valores similares en el componente uno y dos, empleados
femeninos industria con valores equiparables en todos los componentes (tabla
6.20) mientras que, en la Matriz de Componentes Rotados (tabla 6.21) estas

mismas variables se definen claramente en un solo componente; quedando
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todas las variables claramente definidas en un espacio factorial, lo que permite

un andlisis certero.

Tabla 6.22
Matriz de Componentes.

Componente
1 2 3 4 5
Empleo en poblacién + 15 afios (%) .863 -.269 .105 .350 .110
Fuerza laboral total .827 .138 .069 | -483| .049

% part. Laboral de mujeres (% pobl. 672 343 136 309 506
femenina 15+) ' ' ' ' '

% part. Laboral de hombres (% pobl. masculina
732 | -.040 .003 479 | -.409

15+)

% actividad laboral total (pobl. 15+) .834 -.260 .099 440 .158
indice de rigidez del empleo -.055 .607 | -.137 -.077 .394
Desempleo total (% de la fza. laboral total) -.193 383 .895 .050 .064
Vulnerabilidad de empleo (% del empleo total) -.180 448 .858 141 | -.073

Empleados masculinos sector serv. (% del
-.626 | -.626 .106 256 | -.244
total masc.)

Empleados femeninos sector serv. (% del total
fem.) - 754 | -.470 .072 361 | -.130
em.

Empleos en agricultura (% del total de empleos) .092 .637 | -.200 436 | -.315
Empleados femeninos industria (% del total
-.355 522 | -.302 465 | 212
fem.)

Empleados masculinos industria (% del total
-.667 279 | -.182 426 | .386
fem.)

PIB por persona empleada (precios corrientes

PPA)

-.529 -.657 179 -.084 | .358

Meétodo de extraccion: Anélisis de componentes principales.
5 componentes extraidos.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.

Acorde con la Matriz de Componentes Rotados, las variables se agrupan
de la siguiente manera: en el factor uno quedan alineadas las variables empleo

en poblacién mayor a 15 afnos, porcentaje de participacion laboral de mujeres,




193

porcentaje de actividad laboral toral; en el factor dos las variables fuerza laboral
total, empleados masculinos sector servicios, empleados femeninos sector
servicios; en el factor tres indice de rigidez del empleo, empleados femeninos
industria y empleados masculinos industria; en el factor cuatro desempleo total
y vulnerabilidad de empleo y por ultimo en el factor cinco las variables
porcentaje de participacion laboral hombres, empleos en agricultura y PIB por

persona empleada.

Adicionalmente la matriz de componentes rotados da cuenta de la
relacion que existe entre las propias variables puesto que aquellas que se
encuentren correlacionadas o bien que de alguna manera tengan el mismo
enfoque o perspectiva de la problematica a estudiar, tenderan a agruparse en un
mismo componente o dimension, lo que permite ver la estructura subyacente

del comportamiento de las variables (véase tabla 6.21).

Tabla 6.23
Matriz de Componentes Rotados.

Componente
1 2 3 4 5
Empleo en poblacién + 15 afios (%) 916 -.166 -.258 -.075 .149
Fuerza laboral total 279 - 791 -.489 -.042 .019

% part. Laboral de mujeres (% pobl.
_ .932 -.165 -.012 -.048 -.247
femenina 15+)

% part. Laboral de hombres (% pobl.
. .636| -.010| -302| -.061 .759
masculina 15+)

% actividad laboral total (pobl. 15+) .959 -.126 =171 -.063 153
indice de rigidez del empleo -162 | -.493 522 .096 | -.002
Desempleo total (% de la fza. laboral total) -.065 -.023 .048 .990 -.061

Vulnerabilidad de empleo (% del empleo
total)

-.078 .017 .050 .986 114

Empleados masculinos sector serv. (% del
-.150 922 | -083| -.024| -.201
total masc.)

Empleados femeninos sector serv. (% del
-.196 918 162 .029 | -.185
total fem.)
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Empleos en agricultura (% del total de
-.037 | -.118 .347 .076
empleos)

Empleados femeninos industria (% del total
-.127 .038 811 .006
fem.)

Empleados masculinos industria (% del total
fem.) -.206 .288 .866 .067
em.

PIB por persona empleada (precios
-.049 .534 .016 | -.010
corrientes PPA)

776

.276

-.080

-.769

Método de extraccion: Analisis de componentes principales.

Método de rotacion: Normalizacion Varimax con Kaiser.

La rotacion ha convergido en 6 iteraciones.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Anélisis Factorial de Correspondencias.

6.1.6.4. Grafico de Componentes en Espacio Rotado.

Una vez obtenidos las direcciones sobre las cuales habran de converger las

variables es posible transformar esta informacion en una forma visual a efectos

de una mayor comprension de la misma por lo que los mismos valores

mostrados en la matriz de componentes rotados se observan como vectores en

la grafica 2, vectores que van a marcar la posicion de los casos.

Grafica 6.34
Grafico de Componentes en Espacio Rotado.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de Correspondencias.
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6.1.6.5. Sub-dimensiones de la Dimension de Politica

Salarial.

En concordancia con la matriz de componentes rotados las variables se
conjugan explicando dimensiones de politica salarial acorde con el grado de
asociacion entre ellas agrupandose en cinco factores donde el primer
componente o factor aglomera a las variables que explican la actividad laboral,
empleo y participacion de las mujeres con el 26.034 por ciento de la varianza, el
segundo factor reane las variables que muestran la fuerza laboral y empleo en el
sector servicios con una proporcién de la varianza de 21.153 por ciento, el tercer
factor recoge la variables representativas del la rigidez del empleo y el empleo
en el sector industria con una varianza explicada del 20.513 por ciento, el
componente cuatro asocia las variables desempleo y vulnerabilidad del empleo
con una proporcion de la varianza del 13.069 por ciento y el factor cinco
muestra las variables relativas al empleo en el sector agricola, PIB y

participacién masculina siendo estas el 6.391 por ciento (ver tabla 6.22).

Tabla 6.24
Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y Sub-

dimension explicada de la Dimension Politica Salarial.

Proporcion
Factor Sub-dimension de Varianza
Explicada
Factor 1 | Actividad laboral, empleo y participacion de las 26.034 %
mujeres
Factor 2 | Fuerza laboral y empleo en sector servicios 21.153 %
Factor 3 | Rigidez del empleo y empleo en sector industria 20.513 %
Factor 4 | Desempleo y vulnerabilidad de empleo 13.069 %
Factor 5 | Empleo en agricultura, PIB y participacion 6.392 %
masculina

Fuente: Elaboracién Propia.
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6.1.6.6. Graficos de Puntuaciones.
6.1.6.6.1. Actividad Laboral, Empleo y Participacion de
las Mujeres, y Fuerza Laboral y Empleo en

Sector Servicios: Componentes 1y 2.

El eje de las X muestra las variables relativas a la actividad laboral, empleo y
participacion de las mujeres. Debido a que los valores obtenidos en el factor uno
(1) son cercanos a +1, entre mas tiendan a la derecha la posicién de las
coordenadas de los paises mejor puntuacion tendran respecto de este
componente, de forma tal que los paises mejor posicionados respecto a este
factor son Paises Bajos, Canad4, Suecia, Noruega, Suiza, Brasil, la Zona Euro,
Corea, Estados Unidos, Irlanda, Argentina, Estonia, Portugal, Australia y
Austria.

Por su parte el eje de las Y muestra las variables: fuerza laboral y empleo
en sector servicios donde los valores relativos a la fuerza laboral son cercanos a
-1y los relacionados con el empleo en el sector servicios a +1, por lo que los
paises que se posicionen hacia arriba se vincularan méas con el empleo sector
servicios y los que se posicionen hacia abajo del eje de las Y estaran vinculados
con la fuerza laboral; de modo que los resultados muestran que los paises con
alto empleo en sector servicios son Hong Kong, Australia, Singapur, Reino
Unido, Suecia, Canada, Estados Unidos, Argentina, Irlanda, Chipre, Chile y
Malta. Mientras que el pais marcadamente mas relacionado con la fuerza
laboral es China. En cuanto a la posicion de México, se puede apreciar que se
encuentra en la linea divisoria del peor cuadrante respecto de estas dos sub-
dimensiones aunque no es de los paises con mas bajos resultados (véase grafica

6.30).
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Grafica 6.35
Grafica de Puntuaciones Actividad Laboral, Empleo y
Participacion de las Mujeres, y Fuerza Laboral y Empleo en
Sector Servicios: Componentes 1y 2.

3.00000

Hong Kong SAR

[= ;i Bingapore
United Kingdom Ausirall BT s witzerland
Malta ¥ prgentinals Canada

Chlleo Japancyprus Irgland TInited States

Belgiumo Mexicou O - @Swedsn“Norway
Italy LuxelnbourgoOSpgno % O Zona Eurc:.{:.‘erzil
OGreece FranceGermanyP

L]
o
ortugal Estonia

ovenia

0.00000

iaQ
Slovakia 2,

-3.00000—

REGR factor score 2 for analysis 1

China

-6.00000-

T T T T T T
-3.00000 -2.00000 -1.00000 0.00000 1.00000 2.00000 3.00000
REGR factor score 1 for analysis 1

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.6.6.2. Rigidez del Empleo y Empleo en Sector
Industria, y Desempleo y Vulnerabilidad de

empleo: Componentes 3y 4.

Los componentes 3 y 4 muestran la rigidez del empleo y empleo en sector
industria asi como el desempleo y la vulnerabilidad de empleo
correspondientemente, siendo que en ambos factores los valores son cercanos a
+1 por tanto los paises relacionados respecto de estas variables tenderan a la

derecha y hacia arriba respectivamente.

De tal modo que los paises con una mayor rigidez del empleo y un alto
empleo en sector industria son Estonia, Eslovenia, Eslovaquia, Portugal, Corea,
Alemania, Finlandia, Francia y Noruega. Asi como las economias con alto

desempleo y gran vulnerabilidad de empleo son la zona euro, México, Canada,
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Grecia, Espana, Brasil, Chile, Estado Unidos, Reino Unido, Portugal, Irlanda y

Argentina (ver grafica 6.31).

Grafica 6.36
Grafica de Puntuaciones Rigidez del Empleo y Empleo en Sector
Industria, y Desempleo y Vulnerabilidad de empleo:
Componentes 3y 4.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Analisis Factorial de

Correspondencias.

6.1.6.6.3. Actividad Laboral, Empleo y Participacion de
las Mujeres Empleo en Agricultura, PIB y
Participacion Laboral Masculina:

Componentes 1y 5.

El eje de las Y agrupa las variables relativas a la agricultura, PIB y participaciéon
laboral masculina donde las variables relativas a los empleos en agricultura son
cercanas a +1, mientras que la variable relativa al PIB por persona empleada se
sitia cercana a -1 por lo que los paises con mayor empleos vinculados con el
sector agricola se localizan en la parte superior y por su parte debido a que las

variables relativas a el PIB por persona empleada se encuentran en la parte baja
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del eje de las Y los paises relacionados con estas variables se ubicaran tendientes

hacia abajo.

En la grafica 6.32 se aprecia que México, Brasil, Chile, Argentina, Malta,
Grecia y Portugal se posicionan en la parte superior del eje de la Y vinculandose
(particularmente los tres primeros paises) con altos niveles de empleos
relacionados con la agricultura mientras que los paises vinculados con el PIB
por persona empleada son México, Brasil, Chile, Argentina, Malta, Grecia y

Portugal (ver grafica 6.32).

Grafica 6.37
Grafica de Puntuaciones Actividad Laboral, Empleo y Participacion
de las Mujeres Empleo en Agricultura, PIB y Participacion Laboral
Masculina: Componentes 1y 5.
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Fuente: Elaboraciéon propia con base en los resultados obtenidos del Anélisis Factorial de

Correspondencias.
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6.1.6.7. Indice de Competitividad: Dimensién de Politica

Salarial.

El indice de competitividad de la dimensi6n politica comercial revela que las
economias con mejor puntuacion en esta area son la Zona Euro y Noruega con
la misma puntuacion seguida en orden descendente de Suecia, Canada, Brasil,
Singapur, Australia, Estados Unidos, Suiza, Paises Bajos, Irlanda, Estonia,
Argentina, Portugal, Finlandia y Reino Unido. En la parte media se encuentran
Eslovaquia, Chipre, Corea, Austria, Hong Kong, Eslovenia, Japon, Alemania,
México, Espaiia, Chile, Francia, Bélgica y Luxemburgo; mientras que en la parte
baja se localizan Grecia, China, Italia y Malta. Siendo la media de la muestra de
2.88 (grafica 6.33).

En relacion con la dimension de Politica Salarial la Zona Euro y Noruega
ocupan la primera posicion, mientras que Estados Unidos ocupa la posicion
numero 8 de las 33 economias presentadas. México por su parte ocupa el lugar
numero 25 situdndose por arriba de Espafia por una diferencia de 0.24 puntos

porcentuales.
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i Grafica 6.38
Indice de Competitividad de la Dimension Politica Salarial.
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Fuente: Elaboracion propia.

Al mostrar la Zona Euro como una sola economia en conjunto y
eliminar la presentacion individual de los paises que la conforman se
obtiene un indice de competitividad conformado por diecisiete (17) casos

donde la media es de 3.15. Las economias situadas en la parte superior son la
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Zona Euro, Noruega, Suecia, Canada, Brasil, Singapur, Australia, Estados
Unidos y Suiza. Los paises situados en la parte media son Argentina, Reino
Unido, Corea, Hong Kong y Jap6n y en la parte baja con las menores

puntuaciones México, Chile y China (grafica 6.34).

Al sustraer los paises que conforman la Zona Euro Estados Unidos

queda en la posicion nimero 8 y México en la posiciéon 15 como se muestra

en la grafica 6.34.
i Grafica 6.39
Indice de Competitividad de la Dimensién Politica Salarial
Resumido
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6.1.7. Dimension de Politica Cambiaria.

6.1.7.1.

Cambiaria.

Variables que Determinan la Dimension de Politica

El cuadro 6.7. muestran las fuentes de las cuales se obtuvo la informacion

recabada para realizar en analisis de la dimension de politica cambiaria.

Cuadro 6.7.
Fuentes de las Variables que definen la dimension Politica
Cambiaria.

Variable

Fuente

Tipo de cambio nominal

Banco de México en:
http://www.banxico.org.mx/

Tipo de cambio real

Banco de México en:
http://www.banxico.org.mx/

Monto grueso de venta de divisas por
pais

Monto de venta de divisas por pais
dealersss

Monto de venta de divisas por pais con
otras instituciones financieras

Monto de venta de divisas por pais
clientes no financieros

Monto de ventas spot34 de divisas total

Monto de ventas spot de divisas dealers

Monto de ventas spot de divisas con otras
instituciones financieras

Monto de ventas spot de divisas clientes
no financieros

Monto de ventas de Outright forward de
divisas total

Monto de ventas de Outright forward de
divisas dealers

Monto de ventas de Outright forward de
divisas con otras instituciones financieras

Monto de ventas de Outright forward de
divisas clientes no financieros

Monto de ventas de Swap de moneda
Total

Monto de ventas de Swap de moneda
dealers

Bank for International Settlements at
the Triennial Central Bank Survey:
Foreign Exchange and derivatives
market activity in 2010

%3 Casas de cambio o instituciones financieras cuya actividad principal es la compra y venta de divisas
% Mercado al contando, operaciones cuyo vencimiento es en un plazo no mayor a 48 horas.
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Monto de ventas de Swap de moneda con
otras instituciones financieras

Monto de ventas de Swap de moneda
clientes no financieros

Monto de ventas de opciones Total

Monto de ventas de opciones dealers

Monto de ventas de opciones con otras
instituciones financieras

Monto de ventas de opciones clientes no
financieros

Fuente: Elaboraci6n propia.

6.1.7.2. Confiabilidad del Estudio: Tabla de Comunalidades

y Grafico de Sedimentacion.

La tabla de comunalidades muestra el grado de extraccion que el estudio logra
representar para cada uno de los indicadores o bien la proporcion de la varianza
que puede ser explicada por el analisis factorial. Para lo cual se utiliz6 el método
de componentes principales que supone que el cien por ciento de la varianza
puede ser observada, por lo que todos los indicadores parten de un nivel de

extraccion de 1.

En este caso todos los indicadores estan bien representados siendo los
que presentan un mayor nivel de extraccion el monto grueso de venta de divisas
por pais con un 0.993 y el monto de ventas de outright forward de divisas total

con un 0.994 (véase tabla 6.23).
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Tabla 6.25
Tabla de Comunalidades.

Indicadores Inicial Extraccion
Tipo de cambio nominal 1,000 ,990
Tipo de cambio real 1,000 ,988
Monto grueso de venta de divisas por pais 1,000 ,993
Monto de venta de divisas por pais dealers® 1,000 ,947
Monto de venta de divisas por pais con otras instituciones financieras 1,000 986
Monto de venta de divisas por pais clientes no financieros 1,000 979
Monto de ventas spot™®® de divisas total 1,000 978
Monto de ventas spot de divisas dealers 1,000 ,990
Monto de ventas spot de divisas con otras instituciones financieras 1,000 ,947
Monto de ventas spot de divisas clientes no financieros 1,000 ,894
Monto de ventas de Outright forward de divisas total 1,000 ,994
Monto de ventas de Outright forward de divisas dealers 1,000 ,916
l\_/Ionto_de ventas de Outright forward de divisas con otras instituciones 1000 982
financieras ’ '
Monto de ventas de Outright forward de divisas clientes no financieros 1,000 943
Monto de ventas de Swap de moneda Total 1,000 877
Monto de ventas de Swap de moneda dealers 1,000 ,594
][\iﬂnc;nr:(c:)ig;:entas de Swap de moneda con otras instituciones 1,000 907
Monto de ventas de Swap de moneda clientes no financieros 1,000 ,804
Monto de ventas de opciones Total 1,000 ,942
Monto de ventas de opciones dealers 1,000 ,942
Monto de ventas de opciones con otras instituciones financieras

1,000 ,892
Monto de ventas de opciones clientes no financieros

1,000 ,919

Método de extraccion: Anélisis de Componentes principales.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

El grafico de sedimentacién muestra el porcentaje de la varianza que

representa cada uno de los factores o dimensiones, asi como el grado total de la

confiabilidad contenida, siendo para este caso un total de 92.74 por ciento,

donde el primer componente muestra 83.56 por ciento y el segundo

componente un 9.182 por ciento (ver grafica 6.40).

% Casas de cambio o instituciones financieras cuya actividad principal es la compra y venta de divisas
% Mercado al contando, operaciones cuyo vencimiento es en un plazo no mayor a 48 horas.
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Grafico 6.40

Grafico de Sedimentacion.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.7.3. Matriz de Componentes y Componentes Rotados de

la Dimension de Politica Cambiaria.

La matriz de componentes muestra la estructura bajo la cual se han
representado cada uno de los indicadores dentro del espacio multidimensional y
en que componente o dimensién han quedado mejor representados. No
obstante en la matriz de componentes en ocasiones muestra cargas factoriales
de una alto valor en méas de un factor por lo que a fin de se definan claramente
los valores se realiza un proceso de rotacion por el método de varimax. Sin
embargo, los resultados mostrados en la matriz de componentes estdn bien
definidos por lo que resulta —para el presente estudio- innecesario realizar el

proceso de rotacion.
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Tabla 6.26
Matriz de Componentes.

Componente
1 2

Tipo de cambio nominal ,018 995
Tipo de cambio real ,031 ,994
Monto grueso de venta de divisas por pais 996 017
Monto de venta de divisas por pais dealers®’ 970 078
Monto de venta de divisas por pais con otras instituciones
financieras 992 -028
Monto de venta de divisas por pais clientes no financieros ,989 ,007
Monto de ventas spot®® de divisas total 989 -013
Monto de ventas spot de divisas dealers 1995 026
Monto de ventas spot de divisas con otras instituciones
financieras 972 -047
Monto de ventas spot de divisas clientes no financieros ,945 ,002
Monto de ventas de Outright forward de divisas total ,997 -,018
Monto de ventas de Outright forward de divisas dealers 957 024
Monto de ventas de Outright forward de divisas con otras
instituciones financieras 990 -,046
Monto de ventas de Outright forward de divisas clientes no 971 001
financieros ' '
Monto de ventas de Swap de moneda Total 936 039
Monto de ventas de Swap de moneda dealers 761 ,120
Monto de ventas de Swap de moneda con otras instituciones
financieras ,951 -,041
Monto de ventas de Swap de moneda clientes no financieros ,895 -,059
Monto de ventas de opciones Total ,970 -,043
Monto de ventas de opciones dealers 971 -,001
Monto de ventas de opciones con otras instituciones financieras ,941 -,080
Monto de ventas de opciones clientes no financieros

,958 ,029

Método de extraccion: Analisis de componentes principales.
2 componentes extraidos.

Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

En el componente dos se posicionan los indicadores de tipo de cambio

nominal y tipo de cambio real mientras que el componente uno se encuentran

%7 Casas de cambio o instituciones financieras cuya actividad principal es la compra y venta de divisas
% Mercado al contando, operaciones cuyo vencimiento es en un plazo no mayor a 48 horas.
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los indicadores: monto grueso de venta de divisas por pais, monto de venta de
divisas por pais dealers, monto de divisas por pais con otras instituciones
financieras, monto de venta de divisas por pais clientes no financieros, monto
de ventas spot de divisas total, monto de ventas spot de divisas dealers, monto
de ventas spot de divisas con otras instituciones financieras, monto de ventas
spot de divisas clientes no financieros, monto de ventas outright forward de
divisas total, monto de ventas outright forward de divisas dealers, monto de
ventas outright forward de divisas con otras instituciones financieras, monto de
ventas outright forward de divisas clientes no financieros, monto de ventas de
swap de moneda total, monto de ventas de swap de moneda dealers, monto de
ventas de swap de moneda con otras instituciones financieras, monto de ventas
de swap de moneda clientes no financieros, monto de ventas de opciones total,
monto de ventas de opciones dealers, monto de ventas de opciones con otras

instituciones financieras, monto de ventas de opciones clientes no financieros.

6.1.7.4. Sub-dimensiones de la Dimension de Politica

Cambiaria.

Acorde con los primeros resultados obtenidos se agrupan las variables con
aquellas que tengan méas asociaciéon y por el grado de la varianza que estan
explicando de modo que los indicadores se integran en dos dimensiones, donde
el primer factor contiene las variables relacionadas con las operaciones
financieras de divisas siendo estas las que tienen mayor peso al explicar el 83.56
por ciento de la varianza, el segundo factor recoge las variables que muestran el
movimiento del tipo de cambio cuya proporcién de la varianza explicada es de

9.182 por ciento (ver tabla 6.25).
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Tabla 6.27
Proporcion de la Varianza Explicada por cada Factor y Sub-
dimension explicada de la Dimension de Politica Cambiaria.

Proporcion
. ., de Varianza
Factor Sub-dimensién Explicada
Factor 1 | Las operaciones financieras de divisas 52.091 %
Factor 2 | Movimiento del tipo de cambio 23.59 %

Fuente: Elaboracion Propia.

6.1.7.5. Graficos de Puntuaciones.

Acorde al posicionamiento de los indicadores dentro del espacio
multidimensional el eje de las X representan las operaciones financieras de
divisas; debido a que las puntuaciones factoriales tienen un valor positivo (en la
matriz de componentes) entre mas a la derecha se encuentren localizados los
paises estaran mejor posicionados respecto a esta variable. Los paises mejor
situados respecto de este eje son Reino Unido, Estados Unidos, Suiza, la Zona-

Euro, Japon, Alemania, Singapur, Hong Kong y Francia.

Por su parte el eje de las Y representa los movimientos del tipo de cambio
real y nominal. Al igual que en el eje de las X los factores de este eje son
positivos por lo que entre mas hacia arriba se localicen las economias mejor
ubicadas se encontraran, tal es el caso de Japo6n, Singapur, la Zona Euro,
Australia, Canad4, Estonia y Suiza. En el caso opuesto se localizan Chile,

Argentina y Brasil (véase grafica 6.41).
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Grafica 6.41
Grafica de Puntuaciones operaciones financieras de divisas y el
movimiento del tipo de cambio: componentes 1y 2.
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Fuente: Elaboracion propia con base en los resultados obtenidos del Andlisis Factorial de Correspondencias.

6.1.7.6. Indice de Competitividad: Dimensién de Politica

Cambiaria.

Al conjugar los resultados obtenidos para cada una de las dimensiones se
obtuvo un indice de competitividad que da cuenta de la posicion de cada uno de
los paises analizados; indice que revela que paises tienen un mejor ranking o

bien son mas competitivos en relacién a su politica cambiaria.

La economia con el indice de competitividad méas alto es Reino Unido
seguido en orden descendente de Estados Unidos, la Zona Euro, Japon,
Singapur, Hong Kong, Australia, Suiza, Francia, Alemania y Canada. Con los

menores indices se encuentran Argentina, Chile, Brasil, México, Portugal,
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Estonia, Eslovaquia, Grecia, China, Finlandia, Italia, Austria, Bélgica, Noruega e

Irlanda; siendo la media de la muestra de 2.4 (grafica 6.42).

Grafica 6.42
Indice de Competitividad de la Dimensién de Politica Cambiaria.
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Al sustraer los paises que conforman la Zona Euro se obtiene un indice

resumido de la competitividad de la dimensién de politica cambiaria, indice

que se muestra en la grafica 6.43.

Grafica 6.43

Indice de Competitividad de la Dimensién de Politica Cambiaria.
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6.2. Indice de Competitividad Global.

Una vez obtenidos los resultados de cada una de las dimensiones, se puede
proceder al calculo del indice de competitividad global. A fin de homologar las
ponderaciones obtenidas para cada uno de los indices de las diferentes
dimensiones se realiz6 un tratamiento de los datos a través de un proceso de
normalizacién con el objetivo de que cada valor sea expresado por medio de una
misma escala logrando asi una comparacion subsecuente de la informacion

como se observa en la tabla 6.26.

No obstante que el trabajo inicial comienza con el estudio y la
ponderacién de treinta y cuatro economias, la informacién a los largo del
calculo de cada una de las dimensiones no se encontr6 disponible para todas
ellas en la obtencion de algin indice en particular, por lo que aquellos paises de
los cuales no se obtuvo su valor en alguna de las dimensiones no se muestran y

no se utilizaran para la obtencion del indice de competitividad global. Por lo que

este indice se calcul6 con veintinueve (29) economias.

Tabla 6.28
Calificaciones por pais para cada Dimension de Competitividad.

TAMARNO

DELA

ECONOMIA )

, ’ , Y AMBIENTE | INNOVACION , ,
POLITICA | POLITICA | POLITICA | ECONOMICO | Y | poLiTica | poLiTICA
COMERCIAL |FISCAL | MONETARIA | GLOBAL TECNOLOGIA | SALARIAL | CAMBIARIA

Argentina 70,40 96,91 50,78 15,12 16,11 82,62 3,21
Australia 68,05 79,04 39,69 49,42 33,48 90,56 17,56
Austria 58,43 75,77 37,00 49,98 30,13 78,22 9,62
Belgium 67,40 87,81 33,78 48,37 27,01 59,08 9,65
Brazil 70,93 85,54 100,00 14,52 21,68 94,63 4,87
Canada 54,48 77,09 36,90 52,22 36,65 97,68 13,24
Chile 71,33 51,60 39,92 21,35 10,80 65,32 3,62
China 100,00 64,60 42,97 15,03 81,75 48,97 9,20
Estonia 54,78 68,17 45,59 37,27 17,96 85,98 8,99
Finland 50,57 75,73 36,91 58,21 34,36 82,08 9,30
France 60,64 | 100,00 37,73 59,88 40,22 63,91 15,92
Germany 7432| 70,54 41,25 52,61 47,92 75,61 13,61
Greece 52,67 72,92 32,35 35,78 15,67 53,43 9,17




214

Ireland 62,53 55,50 26,20 63,86 32,32 86,73 9,86
Italy 57,58 81,91 46,69 50,58 21,65 45,95 9,57
Japan 56,69 71,85 30,25 52,22 71,08 75,89 23,49
Luxemburgo 67,59 70,74 13,88 100,00 31,57 55,93 10,04
Mexico 56,39 71,72 43,47 20,11 21,17 74,16 8,42
The

Netherlands 68,45 75,15 32,92 54,08 33,12 87,74 10,76
Norway 58,39 90,24 36,48 73,92 26,36 99,79 9,81
Portugal 53,93 73,28 34,36 30,66 18,95 82,35 8,88
Singapore 87,84 53,65 42,99 45,25 40,90 91,93 21,72
Slovakia 67,15 58,53 37,67 22,03 14,97 80,11 9,01
Spain 70,80 75,34 37,06 40,91 26,52 68,06 10,95
Sweden 55,73 87,76 30,76 55,83 31,83 89,67 10,13
Switzerland 60,81 35,96 38,37 56,61 16,81 98,07 16,88
United

Kingdom 60,70 78,29 45,11 54,89 35,87 81,94 100,00
United States 64,47 71,27 56,29 85,60 100,00 90,00 57,93
Zona Euro 94,67 69,11 44,59 45,35 40,01 100,00 30,36
MEDIA 64,5041 | 71,9174 38,5645 42,0500 29,4307 | 77,1867 12,0273

Fuente: Elaboracion propia.

La tabla 6.26 muestra un concentrado de las ponderaciones por
pais para cada una de las dimensiones por lo que da cuenta del estado de cada
una de las economias para cada dimensién, notese que la calificacion maxima es
de 100. El proceso de normalizacion permite que aquel pais que tenga la
calificaciobn maxima para esa dimension en particular obtenga el 100 por ciento
de la calificacion y toma ese valor maximo como medida respecto de los demas
paises que de acuerdo a su valor o calificaciéon individual respecto del valor

méaximo obtengan un porcentaje determinado.

Con los valores obtenidos para cada uno de los indices de
competitividad una vez normalizados se obtuvo el indice de competitividad
global (grafica 6.44); donde acorde a los resultados las economias mas
competitivas son: Estados Unidos seguido de Reino Unido, la Zona Euro,
Noruega, Brasil, Singapur, Japon, Francia, Australia, Alemania, Canad4, China,

Paises Bajos y Suecia.
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i Grafica 6.44
Indice de Competitividad Global.
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Fuente: Elaboracion propia.

Por su parte México se encuentra ubicado en los tltimos lugares

de la tabla con la posicion nimero 26 quedando unicamente debajo de este
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Eslovaquia, Grecia y Chile: mostrando un valor de 2.9 siendo que la media es de

3.4.

Se puede apreciar que en el indice de competitividad global
Estados Unidos se posiciona en el primer lugar con un valor de 5,1, mientras
que la Zona Euro se localiza en la tercera posicion detras de Reino Unido con un

valor de 4,1.

A fin de agrupar a cada uno de los paises acorde a sus resultados e
identificar los grupos formados dentro del anélisis se realizé una division por
cuartiles que corresponden a la division de los valores en cuatro grupos iguales
donde cada una de las cuales engloba el 25 por ciento de las mismas. Se
denotan de la siguiente forma: Q1 es el primer cuartil que deja a su izquierda el
75 por ciento de los datos; Q2 es el segundo cuartil que deja a su izquierda el 50
por ciento de los datos, y Q3 es el tercer cuartil que deja a su izquierda el 25 por

ciento de los datos y Q4 es el cuarto cuartil que agrupa el 25 por ciento restante.

De forma tal que en el primer cuartil se encuentran en orden
descendente Estados Unidos, Reino Unido, Noruega, Brasil, Singapur, Japon y
Francia; cabe senalar que la Zona Euro se posicionaria en este cuartil. En el
segundo cuartil se localizan Australia, Alemania, Canad4, China, Paises Bajos,
Suecia y Luxemburgo. En el tercer cuartil se posicionan los paises de Finlandia,
Austria, Irlanda, Argentina, Bélgica, Espana y Suiza por ultimo en el cuarto
cuartil se ubican Estonia, Italia, Portugal, México, Eslovaquia, Grecia y Chile.

(ver figura 6.1).
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Figura 6.1. Competitividad por cuartiles
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6.3. Resultados de Estados Unidos, la Zona Euro y México.

Acorde con la situacion problemaética planteada en los fundamentos de la
investigacion buscando investigar los nuevos paradigmas del nuevo marco
monetario internacional asi como las relaciones financieras y econémicas del

orbe y particularmente de Estados Unidos, la Zona Euro y el impacto en México.

En esta seccidon se pretende analizar particularmente estas tres

economias respecto a los resultados arrojados en la investigacion.

Cabe recordar que, el ajuste de la dinamica del tipo de cambio real
euro-dolar resulta un reto puesto que el tipo de cambio de una moneda respecto
de otra depende de varios factores, al ser sensible a distintas variables
econdmicas, que sin duda afectan la relacion euro-dolar, que a su vez impacta
en la economia internacional y concretamente a las relaciones comerciales y

financieras de México.
6.3.1. Estados Unidos.

Al observar el comportamiento de Estados Unidos respecto de las variables
analizadas se pude observar que en todas las dimensiones muestra un valor por
arriba de la media en todas las dimensiones excepto la dimensiéon de politica
comercial donde muestra un valor de 64.5, ubiciAndose justo en la media (ver

tabla 6.28 y grafica 6.41).

Tabla 6.29
Estados Unidos.

TAMANO DE LA

ECONOMIA Y

AMBIENTE INNOVACION
. .. | poliTica POLITICA | POLITICA | ECONOMICO | Y POLITICA | POLITICA (| COMPETITIVIDAD
Dimension | coMERCIAL | FISCAL | MONETARIA | GLOBAL TECNOLOGIA | SALARIAL | CAMBIARIA || TOTAL
Estados
Unidos 64,5 71,3 56,3 85,6 100,0 90,0 57,9 75,08
MAX 100,0| 100,0 100,0 100,0 100,0| 100,0 100,0 75,1
MIN 50,6 36,0 13,9 14,5 10,8 46,0 3,2 37,7
MEDIA 64,5 71,9 38,6 42,1 29,4 77,2 12,0 50,2

Fuente: Elaboracion propia.
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Mientras que la variable donde muestra el valor mas alto es en la
dimension de innovacién y tecnologia con un valor de 100 de 100. Seguido en
orden descendente de las dimensiones politica salarial con 90 puntos, tamafio
de la economia y ambiente econémico global con 85.6, politica fiscal con 71.3,

politica comercial con 64.5, politica cambiaria con 57.9 y politica monetaria

56.3.

Sin embargo, en los resultados arrojados en el indice de
competitividad global Estados Unidos se posiciona en primer lugar logrando
75.08 puntos de 75.1 puntos, colocandose como la economia mas competitiva

internacionalmente.

Grafica 6.45.
Estados Unidos.
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Fuente: Elaboracion propia.
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6.3.2.Zona Euro.

Al analizar el comportamiento de la Zona Euro respecto de las diferentes
dimensiones analizadas esta muestra valores por arriba de la media en cada una
de las variables analizadas, siendo su valor mas cercano a la media en del la
dimension de politica fiscal puesto que la media es de 71.9 y el valor obtenido

en la Zona Euro es de 69.1 por lo que la diferencia es 2.8 puntos (ver tabla 6.29 y

grafica 6.42).

Tabla 6.30

Zona Euro.

TAMANO DE LA

ECONOMIA Y

AMBIENTE INNOVACION

. L POLITICA POLITICA | POLITICA ECONOMICO Y POLITICA | POLITICA COMPETITIVIDAD

Dimension | comMERCIAL | FISCAL MONETARIA | GLOBAL TECNOLOGIA | SALARIAL | CAMBIARIA | TOTAL
Zona Euro 94,7 69,1 44,6 45,3 40,0| 100,0 30,4 60,6
MAX 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0| 100,0 100,0 75,1
MIN 50,6 36,0 13,9 14,5 10,8 46,0 3,2 37,7
MEDIA 64,5 71,9 38,6 42,1 29,4 77,2 12,0 50,2

Fuente: Elaboracion propia.

Los mejores valores obtenidos para esta area econ6mica son los
obtenidos en la dimension de politica salarial con un 100 de 100 y politica
comercial con un 94.7. No obstante, muestra altos indicadores en todas las areas
de forma tal que en orden descendente se obtuvieron los siguientes valores:
dimensiéon de politica fiscal con 69.1, tamano de la economia y ambiente
economico global con 45.3, la dimension de politica monetaria con 44.6,

innovacion y tecnologia con 40 y politica cambiaria con 30.4.

En cuanto al indice de competitividad global la Zona Euro ocupa la
tercera posicion con 60.6 puntos de 75.1 puntos, colocandose como la tercer

economia mas competitiva internacionalmente.
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Grafica 6.46.

Zona Euro.
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Fuente: Elaboracion propia.
6.3.3.México.

Resulta congruente analizar el comportamiento de México respecto de las
diferentes variables analizadas a fin de conocer la posicién internacional del

pais para cada una de las dimensiones.

Al observar la tabla 6.30 y la grafica 6.43 se aprecian los valores
obtenidos para México en cada una de las dimensiones, donde se observa que
todos los valores obtenidos para cada una de las dimensiones se encuentran por
debajo de la media exceptuando la dimension de politica monetaria que muestra
una valor de 43.5 mientras que la media es de 38.6 con una diferencia de 4.9

puntos. Sin embargo ningtn valor se posiciona en el minimo.
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A pesar de que todos los valores obtenidos para México se

localizan por abajo de la media algunos son muy cercanos a esta como es el caso

de la politica fiscal y la politica salarial.

Tabla 6.31
México.

TAMANO

DE LA

ECONOMIA

Y AMBIENTE
. L POLITICA POLITICA | POLITICA ECONOMICO INNOVACIONY | POLITICA | POLITICA COMPETITIVIDAD
Dimension | coMERCIAL | FISCAL MONETARIA | GLOBAL TECNOLOGIA | SALARIAL | CAMBIARIA | TOTAL
México 56,4 71,7 43,5 20,1 21,2 74,2 8,4 42,2
MAX 100,0| 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 75,1
MIN 50,6 36,0 13,9 14,5 10,8 46,0 3,2 37,7
MEDIA 64,5 71,9 38,6 42,1 29,4 77,2 12,0 50,2

Fuente: Elaboracion propia.

Los puntajes méas altos para México se encuentran en las

dimensiones de politica salarial con 74.2, la dimension de politica fiscal con

71.7, la dimension de politica comercial con 56.4, la dimension de politica

monetaria 43.5, la dimensiéon de innovacion y tecnologia con 21.2, la dimension

de tamaio de la economia y ambiente econémico global 20.1 y la dimensién de

politica cambiaria con 8.4.

En relacion al indice de competitividad global México ocupa el

lugar nimero 26 de 29 economias con un valor de 42.2 puntos de 75.1 puntos.
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Grafica 6.47.

Meéxico.
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CONCLUSIONES

Conclusiones por Dimension.
i. Dimension de Politica Comercial.

Retomando la hipotesis especifica: la competitividad de la politica comercial
de las economias se ve determinada por la magnitud del comercio
internacional, el valor monetario del comercio exterior, la relevancia nacional
del comercio exterior, las barreras no arancelarias y las demoras en comercio
internacional, se encontr6 que si bien las cinco variables tienen un papel
importante en la determinacion de la competitividad de la politica comercial
(magnitud del comercio internacional, valor monetario del comercio exterior,
relevancia nacional del comercio exterior, barreras no arancelarias y demoras en
comercio internacional), son las tres primeras las que tienen una mayor

relevancia.

Ya que la variable uno explica una proporcion de la varianza del 26.034
por ciento, seguida de la variable valor monetario del comercio exterior con el
21.153 por ciento y la variable relevancia nacional del comercio exterior del
20.513 por ciento. Con menor grado de importancia acorde con la proporcion de
la varianza explicada se encuentra la variable barreras no arancelarias con el
13.069 por ciento y la variable demoras en comercio internacional con el 6.392
por ciento, mostrando la menor proporcién de la varianza explicada. Por lo que

la hipétesis relativa la politica comercial se acepta.

Al analizar conjuntamente los componentes o dimensiones uno y dos
correspondientes a la magnitud del comercio internacional (eje de las X) y valor
monetario del comercio exterior (eje de las Y), se encontr6 que el pais con

mayor movimiento en el comercio internacional fue China, seguido por Brasil,



225

Singapur, Australia, Corea, Hong Kong, Chile, Francia, Alemania, Espana,
Bélgica, Argentina y Noruega. Mientras que, los paises menos posicionados

fueron Malta, Chipre y Eslovenia.

Los paises que tienen una mayor influencia del comercio internacional
respecto de la economia nacional son Singapur, Hong Kong, Luxemburgo,
Eslovaquia, Irlanda, Bélgica, Paises Bajos, la Zona Euro, Suiza, Estonia, Chipre y
Espana. Siendo Singapur el pais con un mayor porcentaje de exportaciones

respecto de su PIB y Hong Kong de importaciones respecto de su PIB.

La influencia de las barreras no arancelarias respecto del comercio
exterior (componente 4) es significativa. Siendo los paises con mayores
barreras no arancelarias Argentina, Eslovenia, Brasil, Eslovaquia, Chile, Chipre,
China, la Zona Euro, Espana, México, Jap6n y Alemania. En cuanto a demoras
en el comercio internacional (componente 5) los paises que muestran un peor
desempeiio son Espana, Estados Unidos, Francia, Eslovaquia, Estonia, Canada,

Portugal, Argentina, Austria, Suiza, Italia, Alemania, Grecia y Bélgica.

Considerando conjuntamente los componentes 4 y 5 los paises con un
mal desempeno son Eslovaquia, Argentina, Espafa, Brasil, Chile y Grecia,
puesto que presentan altas barreras no arancelarias como demoras en el
comercio internacional. Donde destacan Argentina con el mayor ntimero de
documentos necesarios para realizar una exportacién y Espafia con el mayor

numero de documentos requeridos para la importacion.

Dentro de las economias mejor posicionadas en el contexto internacional
segun su indice de competitividad de la politica comercial se encuentran China
en primer lugar seguida de la Zona Euro, Singapur, Hong Kong, Alemania,
Chile, Brasil, Espafia y Argentina. Dentro de la Zona Euro sobresale Alemania
por su quinta posicion en el ranking mundial, constituyéndose en la economia

mas importante de esta area en lo que a este indicador se refiere.

La Zona Euro queda posicionada en segundo lugar con 4.3 Gnicamente

debajo de China y Estados Unidos en el lugar 9.
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México se localiza en la posicion niimero 15 en materia de competitividad
en la politica comercial con 4.8 puntos lo que lo ubica por debajo de la media
(5.5). Dentro de los principales problemas que enfrenta el pais son el bajo valor
monetario de las exportaciones respecto de los demas paises, asi como un gran
numero de barreras no arancelarias al comercio exterior. Esto conlleva a
replantear la necesidad de fortalecer nuestros mercados tanto en el dmbito

nacional como internacional.

ii. Dimension de Politica Monetaria.

Acorde con el estudio realizado en materia de politica monetaria las siete
variables son representativas, sin embargo las dos primeras son las que tienen
mayor relevancia respecto a la competitividad de la politica monetaria; puesto
que la dimension uno relativa a la tasa de interés y prima de riesgos es explicada
por una proporcién de la varianza de 27.023 por ciento y la dimension dos
concerniente a la balanza de pagos y transferencias muestra una proporcion de

la varianza de 14.638 por ciento.

Por lo que la hipotesis: La competitividad relativa a la politica monetaria
de las economias esta determinada por las tasas de interés y primas de riesgo; la
balanza de pagos y transferencias, la inflacién; el efectivo, acciones y derechos
legales; el capital bancario y activos; el crédito interno del sector bancario y las

reservas, es comprueba.

Del analisis de cada uno de los componentes se desprende las siguientes

conclusiones:

Los paises mejor posicionados respecto a la variable uno o bien la
dimension uno concerniente a la tasa de interés y prima de riesgos son Brasil,
seguido en orden descendente de Bélgica, Alemania, Chile, Argentina, Francia,

Australia y Singapur.
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Estados Unidos es el mejor posicionado respecto a la dimension de
balanza de pagos y transferencias, seguido de Reino Unido, Austria, Hong Kong,

Suecia, Grecia, Argentina, Espafia, Francia, Alemania e Irlanda.

Las economias fuertemente vinculadas con la dimension tres
correspondiente a el factor inflacion son Argentina, Zona Euro, Estonia, China,
Noruega, México, Eslovenia, Corea, Brasil, Singapur, Australia, Reino Unido y

Eslovaquia.

La dimensién 4 refleja las variables pertinentes al efectivo, acciones y
derechos legales donde sobresalen Hong Kong, Noruega, Singapur, Corea,
Suecia, Finlandia, Australia, Canad4, Alemania, Paises Bajos, Reino Unido y

Japon.

Hong Kong, Malta, Singapur, Estonia, Eslovenia, Brasil, Finlandia,
México, China, Corea y Espana son los paises mas vinculados con el

componente 5 que muestra variables relativas al capital bancario y activos.

Las economias mas correlacionadas con la dimension de crédito interno
sector bancario son Italia, Zona Euro, Portugal, Chile, Canad4, Espana, Corea,

México, Noruega y Finlandia.

En cuanto a la variable reservas los paises mejor ubicados al respecto
son China, Jap6n, Hong Kong, Corea, Alemania, México, Brasil, Francia, Grecia

e Irlanda.

Dentro de las economias mejor posicionadas en el contexto internacional
segun su indice de competitividad de la politica monetaria se encuentran Brasil
seguida en orden descendente de Hong Kong, Estados Unidos, Argentina, Italia,
Estonia, Reino Unido, la Zona Euro, Corea, México, Singapur, China y

Alemania.

México se localiza en la posicién ntimero 10 en materia de competitividad

en la politica monetaria situandose con 3.21 puntos por arriba de la media
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(2.79). Mientras que la Zona Euro se localizo en la posiciéon 8 y Estados Unidos

en la posicion nimero 3.

iii. Dimension de Politica Fiscal.

Si bien las cuatro variables que explican la hipotesis —impuestos personas
morales e impuestos totales, impuestos personas fisicas e ingresos (porcentaje
del PIB), gasto de gobierno porcentaje del PIB y deuda del gobierno y pago de
impuesto-, tienen un papel importante en la determinaciéon de la competitividad
de la politica fiscal, son las dos primeras las que tienen una mayor relevancia.
Los impuestos personas morales e impuestos totales explica una proporciéon de
la varianza del 32.4 por ciento, seguida de los impuestos personas fisicas e
ingresos (porcentaje del PIB) con el 18 por ciento. Con menor grado de
importancia se encuentran el gasto de gobierno porcentaje del PIB y deuda del

gobierno y pago de impuesto con el 14.1y el 12.27 por ciento respectivamente.

Al integrar los resultados de los componentes uno y dos que muestran los
impuestos personas morales e impuestos totales (eje de las X), impuestos
personas fisicas e ingresos (porcentaje del PIB), (eje de las Y), se observa que los
paises mejor ubicados se localizan en el primer cuadrante, como son Argentina,

Francia, Bélgica, Brasil, Italia, Suecia y Finlandia.

Dentro de las economias mejor posicionadas en el contexto internacional
segun su indice de competitividad de politica salarial se encuentran Francia,
Argentina, Malta, Noruega, Bélgica, Suiza, Brasil, Italia, Australia, Reino Unido,
Canada, Austria, Finlandia, Espana y Paises Bajos. Mientras que en la parte baja
se localizan Suecia, Chipre, Chile, Singapur, Irlanda, Eslovaquia, China, Estonia

y Eslovenia.

México se localiza en la posicién ntimero 19 en materia de competitividad
en la politica fiscal situandose con 3.1 puntos lo que lo ubica en la media (3.1).
Mientras que la Zona Euro se localiz6 en la posicion 23 con 3 puntos
colocandose debajo de México, mientras que Estados Unidos queda una decima

por debajo de México colocandose en la posicion 11.
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iv. Dimension de Tamaiio de la Economia y Ambiente Econ6mico
Global.

La hipétesis relativa a la dimension tamano de la economia y ambiente
econdémico global que versa: la competitividad de las economias medida a través
del tamafio de las economias y ambiente econémico global esta determinada por
el valor agregado de las economias y ambiente econémico global, es aceptada al

mostrar todos sus variables representacion de la varianza.

Al estudiar el comportamiento de los paises respecto del valor agregado
de sus economias se concluye que los paises mejor posicionados son
Luxemburgo, Estonia, la Zona Euro, Japén, Alemania, Austria, Canada,

Australia, Suiza, Reino Unido y estado Unidos.

Mientras que los que reflejan un mejor puntaje respecto de la variable
flujos monetarios e IDE son Estados Unidos seguido de Luxemburgo y China en
el mismo nivel y seguidos con en una tercera posicion de Francia, Alemania y

Japon.

Si conjuntamos los dos valores a considerar en la grafica 6.19 los paises
mejor aspectados respecto de ambas variables o dimensiones serdn Estados

Unidos, seguido de Luxemburgo, Alemania, Francia y Japon.

Una vez realizado el andlisis de cada uno de los componentes el indice de
competitividad muestra los paises con mayor puntaje respecto a todos los
indicadores analizados, de tal forma que, se concluye que Luxemburgo seguida
en orden descendente de Estados Unidos, Noruega, Irlanda, Francia, Finlandia,
Suiza, Suecia, Reino Unido, Paises Bajos y Alemania son las economias mejor

posicionadas.

Sobresale también que el pais mejor posicionado que conforma la Zona
Euro es Luxemburgo, ya que se localiza en la segunda posiciéon del ranking lo

que haria sospechar que Luxemburgo es un socio clave para la Zona Euro.

El segundo analisis mostrado en la tabla 6 y grafico 8 (que sustrae a los

paises que conforman la Zona Euro) concluye que los paises mejor ubicados
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respecto del indice de competitividad son Estados Unidos, Noruega, Suiza,

Suecia, Reino Unido y Canada,

En relacion con México se encontr6 que nuestro pais esta localizado en el
primer ranking en el nivel bajo ocupando la posicién 29 de 32 paises situdndose
por debajo de Grecia, Chipre, Eslovenia, Portugal, Eslovaquia y Chile; y por
arriba de Argentina, China y Brasil. Mientras que en el segundo indice ocupa

nuevamente una posicion baja con el lugar niimero 13 de 16.

Se puede ver como al considerar indicadores tan importantes como el
PIB se reflejan claramente problemas en México puesto que no tiene
considerables flujos de dinero o de inversion extranjera directa a pesar de que
en un tiempo el pais fue reconocido como un lugar vasto en recursos naturales e
insumos a bajo costo y promocionado a lo largo del globo como un importante

pais para IDE.

Otro de los factores que se analizan en el cual México se encuentra muy
mal ubicados son en las diferentes mediciones del PIB particularmente el PIB

per capita, el PIB por persona empleada y el PNB.

El indicador que es alentador para el caso de México es el PIB de
crecimiento anual que si bien México no obtiene los mejores resultados, si es el
indicador donde no sale tan mal ubicados lo que indica que se contintian
haciendo grandes esfuerzos por obtener un crecimiento anual sostenido. Sin
embargo si esos esfuerzos no se ven acompafiados con politicas que encaminan
a las empresas a posicionarse y mejorar sus capacidades productivas y
posicionamiento tanto a nivel nacional como internacional, dificilmente se

lograra un despegue que repercuta significativamente en el crecimiento del pais.

v. Dimension de Innovacion y Tecnologia.

Las cuatro variables sefialadas en la hip6tesis tienen un papel importante en la
determinacion de la competitividad de la innovacion y tecnologia, son las dos
primeras las que tienen una mayor relevancia. Ya que la variable alto desarrollo

en tecnologia e innovacién explica una proporciéon de la varianza del 38.48 por
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ciento, seguida de la variable inversién global en I+D con el 20.50 por ciento.
Con menor grado de importancia acorde con la proporcion de la varianza
explicada se encuentra la variable posicionamiento porcentual de inversiéon y
desarrollo en tecnologia e innovaciéon con el 10.63 por ciento y la variable
indicadores complementarios del desarrollo tecnologico con el 7.87 por ciento,

mostrando la menor proporcién de la varianza explicada.

Por tanto la hipotesis: la competitividad de los paises en materia de
innovacion y tecnologia esta determinada por el alto desarrollo en tecnologia e
innovacion, la inversion global en innovacién y desarrollo, posicionamiento
porcentual de inversion y desarrollo en tecnologia e innovacién e indicadores

complementarios del desarrollo tecnologico, se acepta.

Al conjugar los resultados de los componentes uno y dos que muestran el
grado de desarrollo en tecnologia e innovacion (eje de las X) y la inversion en
investigacion y desarrollo (eje de las Y), se aprecia que los paises mejor ubicados
respecto de ambos ejes son los que se localizan en el primer cuadrante siendo
estos Estados Unidos, Jap6n, Corea, Alemania, Francia, Reino Unido, Canada y
Bélgica. Mientras que los paises peor ubicados en ambas dimensiones son
aquellos que se encuentran en el tercer cuadrante: Chipre, Malta, Argentina,

Chile, Hong Kong, Estonia, Portugal, Grecia, Eslovenia y Eslovaquia.

Cabe destacar que Estados Unidos no solo es el pais mejor ubicados en
ambas dimensiones, sino que adicionalmente el grado de separaciéon de este
pais respecto de la posicion de los otros paises analizados es muy grande. Otro
pais que destaca en este primer analisis es China ya que se muestra como un
pais con alto grado de desarrollo en tecnologia e innovacion pero un bajo grado

de inversion en investigacion y desarrollo al interior de éste.

La grafica de puntuaciones de los componentes 3 y 4 (grafica 6.25) indica
que el posicionamiento porcentual tanto de inversion como de desarrollo en
tecnologia e innovacion es mas alto en Japon, Reino Unido, Estados Unidos,

Paises Bajos, Austria, Suecia y Francia.
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Dentro de las economias mejor posicionadas en el contexto internacional
segun su indice de competitividad de innovaciéon y tecnologia se encuentran
Estados Unidos en primer lugar seguida de China, Japon, Corea, Alemania,
Singapur, Francia, Zona Euro, Canada y Reino Unido. Dentro de la Zona Euro
sobresalen Alemania y Francia por su quinta y séptima posicion en el ranking
mundial, constituyéndose en las economias mas importantes de esta area en lo

que a este indicador se refiere.

México se localiza en la posicion ntimero 13 en materia de competitividad
en la innovacién y tecnologia con 1.91 puntos lo que lo ubica por debajo de la
media (2.93). Es importante sefialar que los indicadores donde México muestra
un nivel mas bajo son en el namero de investigadores en I + D (459.52) siendo
la media de 3007.34, articulos en publicaciones cientificas y tecnologicas con
una valor de 4222.90 donde la media es de 19303.21 y solicitudes de patentes de
residentes donde se muestra un valor muy por debajo de la media (685) que es

de 29722.61.

Los paises desarrollados buscan mantener los vinculos entre el desarrollo
del sistema educativo y cientifico con la capacidad de innovar en el sector real
de sus economias. Problema que adin estd pendiente en la agenda de muchos

paises en desarrollo como es el caso de México.

vi. Dimension de Politica Salarial.

Respecto de la hipotesis: la competitividad de los paises en materia de politica
salarial esta determinada por la actividad laboral, empleo y participacion de las
mujeres, la fuerza laboral y empleo sector servicios, rigidez del empleo y empleo
en sector industria, desempleo y vulnerabilidad de empleo, y el empleo en
agricultura, PIB y participacion masculina. Se observa que las cinco variables
tienen gran relevancia, siendo que las tres primeras (actividad laboral, empleo y
participacion de las mujeres; fuerza laboral y empleo en sector servicios y
rigidez del empleo y empleo en sector industria) son los més representativos
para explicar la politica salarial ya que en conjunto explican el 67.7 por ciento

del total de la varianza.
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Se observa que los paises mejor posicionados respecto de las variables
actividad laboral, empleo y participacion de las mujeres son Paises Bajos,
Canada, Suecia, Noruega, Suiza, Brasil, la zona euro, Corea, Estados Unidos,
Irlanda, Argentina, Estonia, Portugal, Australia y Austria; mientras que los
paises con un alto empleo en el sector servicios son Hong Kong, Australia,
Singapur, Reino Unido, Suecia, Canada, Estados Unidos, Argentina, Irlanda,
Chipre, Chile y Malta por su parte China muestra una estrecha relacion con la
variable fuerza laboral ya que sus procesos productivos dependen ampliamente

de este factor.

Los paises con un alto empleo en sector industria son Estonia, Eslovenia,

Eslovaquia, Portugal, Corea, Alemania, Finlandia, Francia y Noruega.

Resalta que paises como México, la Zona Euro, Canada, Grecia, Espana,
Brasil, Chile, Estados Unidos, Reino Unido, Portugal, Irlanda y Argentina
muestran una alta vulnerabilidad de su empleo asi como una alta tasa de
desempleo. De igual manera México, Brasil, Chile, Argentina, Malta, Grecia y

Portugal muestran altos niveles de empleo vinculados con el sector agricola.

De igual manera se concluye que los paises con una alta vinculaciéon con
el PIB por persona empleada son Francia, Luxemburgo, Bélgica, Estado Unidos,

Noruega, Finlandia y Alemania.

En relacion con el indice de competitividad de politica salarial las
economias con mejor puntuacion son la Zona Euro y Noruega con la misma
puntuacion seguida en orden descendente de Suecia, Canad4, Brasil, Singapur,
Australia, Estados Unidos, Suiza, Paises Bajos, Irlanda, Estonia, Argentina,
Portugal, Finlandia y Reino Unido. México por su parte ocupa el lugar namero
25 situandose por arriba de Espana por una diferencia de 0.24 puntos

porcentuales.

Una politica salarial deberia ser equitativa, estructurada y comprendida

claramente. Al analizar los factores que inciden en esta se puede reflexionar
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sobre la politica salarial pasada y presente asi como establecer una politica

salarial solida.

La profunda crisis que han vivido algunas economias perfila un nuevo
contexto econdmico, politico y social que sera el marco para asentar las bases
para reorientar la politica salarial, donde instrumentos como un limite legal al
extremo inferior de los salarios mediante una subida notable del salario minimo
profesional; regulacion del mercado de trabajo (legislaindose una disminucion
de las figuras contractuales, un mayor control de la subcontratacion o una
recuperacion de derechos laborales perdidos); reforzamiento de la negociacién
colectiva (mediante la extension de los convenios, o el apoyo a una afiliaciéon

sindical mas amplia).

vii. Dimension de Politica Cambiaria.

Acorde con la hipotesis planteada la competitividad de los paises en materia de
politica cambiaria esta determinada por el movimiento del tipo de cambio y las
operaciones financieras de divisas. Siendo que en el estudio todas las variables
resultaron representativas aunque las variables operaciones financieras de
divisas y el movimiento del tipo de cambio, tienen un papel importante en la
determinacion de la competitividad de la politica monetaria, es la primera la
que tienen una mayor relevancia. Las operaciones financieras de divisas
muestran el 83.56 por ciento de la varianza mientras que el movimiento del tipo

de cambio explica una proporcién de la varianza de 9.182 por ciento.

Al integrar los resultados de los componentes uno y dos que explican las
operaciones financieras de divisas (eje de las X de la grafica 6.41) y el
movimiento del tipo de cambio la inversion en investigacion y desarrollo (eje de
las Y), se observa que los paises mejor ubicados en ambas variables se localizan
en el primer cuadrante, como son Estados Unidos, Japo6n, la Zona Euro, Suiza,
Alemania y Francia. Mientras que los paises peor situados en estos
componentes son aquellos que se encuentran en el tercer cuadrante, siendo

Argentina, Chile, Brasil, Corea y México.
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Dentro de las economias mejor posicionadas en el contexto internacional
segun su indice de competitividad de politica cambiaria son Reino Unido
seguido en orden descendente de Estados Unidos, la Zona Euro, Japoén,
Singapur, Hong Kong, Australia, Suiza, Francia, Alemania y Canada. Con los
menores indices se encuentran Argentina, Chile, Brasil, México, Portugal,
Estonia, Eslovaquia, Grecia, China, Finlandia, Italia, Austria, Bélgica, Noruega e

Irlanda; siendo la media de la muestra de 2.4.

México se localiza en la posicibn ntimero 28 en materia de
competitividad en politica cambiaria con 1.7 puntos lo que lo ubica por debajo

de la media (2.4).

Conclusiones del Indice de Competitividad Total.

Acorde con los resultados mostrados en el estudio se concluye que las
economias mas competitivas son Estados Unidos seguido de Reino Unido, la
Zona Euro, Noruega, Brasil, Singapur, Japon, Francia, Australia, Alemania,

Canad4, China, Paises Bajos y Suecia.

Si se habla pues, de la competitividad de las divisas y particularmente del
dolar estadounidense y el euro el estudio muestra una superioridad en materia

de competitividad del dolar respecto del euro.

Por lo que retomando la hipotesis general: la competitividad del dolar
estadounidense frente al euro - expresada por el diferencial en el tipo de cambio
- se encuentra determinada por la politica monetaria, la politica comercial, la
politica fiscal, el tamafno de la economia y ambiente econémico global, la

innovacion y tecnologia, la politica salarial y la propia politica cambiaria.
Conclusiones de la competitividad de las economias del Euro y délar.

Al analizar los resultados obtenidos de las economias euro y dolar se concluye

que:

Estados Unidos es la economia mas competitiva globalmente con 75.08

puntos de 75.1; siendo que las variables donde muestra un mejor puntaje son
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innovacidn y tecnologia, politica salarial y tamafio de la economia y ambiente

econdémico global con valores de 100, 90 y 85.6 respectivamente.

Mientras que la Zona Euro ocupa la tercera posicion respecto del indice
de competitividad global con 60.6 puntos de 75.1 puntos, colocAndose como la

tercer economia més competitiva internacionalmente.

Los mejores valores obtenidos para esta area econOmica son los
obtenidos en la dimensiéon de politica salarial con un 100 de 100 y politica

comercial con un 94.7.

Por su parte los resultado para México son que si bien todos los
valores obtenidos para México se localizan por abajo de la media algunos son
muy cercanos a esta como es el caso de la politica fiscal con 74.2 y la politica

salarial con 71.7.

En relaciéon al indice de competitividad global México ocupa el

lugar niimero 26 con un valor de 42.2 puntos de 75.1 puntos.



237

RECOMENDACIONES

Las recomendaciones generadas del trabajo de investigacion realizado; para
México, la Zona Euro y para Estados Unidos, asi como para futuras lineas de

investigacion se presentan es este apartado.

Sin duda la Zona Euro enfrenta cuantiosos problemas derivados de las
propias acciones de algunos de sus paises miembros que la han llevado a una
situacion tambaleante y algunos autores dirian que de incertidumbre. Sin
duda el paradigma que enfrenta ha llevado a replantear la viabilidad de la

Zona Euro a mas de un economista.

Entre las recomendaciones derivadas del estudio realizado son fortalecer
los puntos mas débiles encontrados en el estudio como son los propios
problemas que actualmente enfrenta su moneda y que se ven
particularmente reflejados en el indice de competitividad cambiaria y en el
indice de tamano de la economia y ambiente econémico global. Dentro de
los resultados se mostr6 como la politica fiscal de la Zona Euro y
particularmente de varios paises que conforman la misma no han sido del
todo adecuados por lo que se sugiere la realizacion de un estudio acerca de la
eficiencia de las politicas fiscales la equiparabilidad y viabilidad de
divergencia en materia fiscal asi como de las distintas medidas de
correccion que se estan implementando a fin de resolver esta problemaética

que impacta directamente en su moneda.
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Es importante a su vez destacar la asimetria de los paises que conforman
esta drea monetaria, ya que se observo a lo largo del estudio como paises que
conforman la Zona Euro se encontraron siempre en las primeras posiciones
como es el caso de Alemania y Francia particularmente, mientras que otros
paises como Grecia, Chipre y Malta se podia observar en los altimos lugares
del ranking lo que con lleva a recomendar replantear las estrategias que
habran realmente de unificar estos paises, asi como los estandares de

entrada a la Zona Euro.

Estados Unidos se posiciona como la economia mas competitiva acorde
al Indice de Competitividad Global arrojado en el estudio, sin embargo en los
resultados mostrados para cada una de las variables se encontraron algunos
focos amarillos como es el caso de su politica monetaria y su politica
cambiaria lo que con lleva a sugerir fortalecer estas 4reas mediante una serie
de medidas tomadas por la FED, a fin de que impulsen la economia hacia
arriba. También es necesario proponer estrategias que estimulen su politica
comercial ya que aunque se tienen importantes valores derivados del
comercio internacional son maéas significativas las importaciones que las

exportaciones en esta materia, aunado a fuertes barreras no arancelarias.

México muestra distintos problemas en el estudio realizado, siendo una
de sus grandes debilidades su politica cambiaria en gran medida reflejo de la
poca fortaleza que demuestra el peso en los mercados internacionales ( a
pesar de una calificacion por arriba de la media en su politica monetaria
debido principalmente a su alto nivel de reservas), derivada de indicadores
débiles en las variables: tamafio de la economia y ambiente econémico global
e innovacion y tecnologia, por lo que se sugieren una serie de ideas

correctivas como son:

e TFortalecer nuestra politica comercial en los focos rojos mostrados en
la presente investigacion como el bajo valor monetario de las
exportaciones y las barreras al comercio exterior que enfrentan las

empresas mexicanas, por lo que es necesario dar valor agregado a
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nuestros productos incorporando métodos innovadores que van
desde el cultivo hasta los productos manufacturados que den un plus
a el valor de nuestras exportaciones; asi como la capacitacién en
materia de comercio exterior y negocios internacionales generando

conocimiento aplicable para los empresarios.

En materia de politica monetaria es recomendable aumentar el
numero de derechos legales que nuestro pais brinda a fin de que se

incremente el atractivo de las acciones mexicanas.

Un problema que se ve reflejado en los indicadores analizados en el
estudio es el bajo nivel comparativamente de flujo monetario tanto
nacional como de Inversion Extranjera Directa, siendo este uno de los
rubros que mas generan divisas al pais (cuarto lugar después del
turismo), por lo que es importante replantear las estrategias de
fomento a la inversion tanto a nivel estatal como nacional, que

ademas inciden directamente en el crecimiento de la economia.

Otro rubro igual de importante es la inversion en investigacion y
desarrollo donde México se posiciona en la parte inferior del grafico
de puntuaciones relativo a este indicador, lo que conlleva a
recomendar una mayor inversion en esta area fomentando el
desarrollo académico de alto nivel y la implementacion del
conocimiento en el sector empresarial. En el presente estudio se
identificaron elementos que pueden conducir a estrategias dirigidas a
la promoci6n de la innovacion y el desarrollo tecnolégico, destacando
las siguientes: estrategias encaminadas a la formacion de
investigadores que impulsen la innovacion y tecnologia aplicada a los
problemas actuales de México, fomento a las publicaciones y creacion
de revistas vinculadas a la ciencia y tecnologia, estrategias de
vinculacion entre el sector académico y empresarial asi como la
utilizacion de patentes generadas con la finalidad impulsar la

competitividad, el bienestar social y el desarrollo del pais.
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En materia de politica salarial se aprecia la vulnerabilidad tanto de la
empresa como del empleo por lo que cabe recordar que el grueso de
las empresas mexicanas (el ochenta por ciento) son micro y pequenas
empresas que siguen lidiando con problemas de subsistencia y en
contra de la burocracia; por lo que seria recomendable e incluso
deseable una serie de estrategias en pro del crecimiento industrial y
tecnologico que ayude a fortalecer nuestra industria. Igualmente,
también resultaria de ayuda una reorientacion de la mentalidad con la
que las direcciones sindicales han afrontado los procesos de
negociacion durante estos tltimos anos, debiendo dejarse atras la
cultura defensiva que ha caracterizado el tltimo decenio, a favor de

una posicion marcadamente mas proactiva y reivindicativa.

En cuanto a las recomendaciones para futuras lineas de investigacion

destacan:

e Ampliar la diversidad de casos de estudio que en este trabajo fue
de 34 economias, o bien dividirlas por zonas geograficas para ver

el comportamiento en bloques.

e Realizar el analisis por medio de otras metodologias fin de

comparar y extender los resultados obtenidos.

e Dentro de resultados arrojados se pueden observar las
dimensiones donde los diferentes paises y economias (34) han
mostrado fortalezas y debilidades particularmente la Zona Euro,
Estados Unidos y México cada una de estas es potencialmente una

linea de investigacion.
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